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Аннотация
Учебник написан в соответствии с Государственным образовательным стандартом

высшего профессионального образования.
Данное издание содержит все важнейшие разделы экономической теории: введение в

экономическую теорию, микроэкономика, макроэкономика, история экономических учений.
Авторы, ведущие преподаватели Санкт-Петербургского государственного

университета экономики и финансов, учли современные тенденции в организации
образовательного процесса и включили в учебник сборник модулей, с помощью которого
студенты смогут не только закрепить теоретические знания, но и овладеть навыками
самостоятельной работы в реальном секторе экономики.

Для студентов всех форм обучения и преподавателей экономических вузов,
бакалавров экономики, а также учащихся колледжей.
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Гукасьян
Экономическая теория

Изучение экономической теории должно привить молодым
людям ощущение ответственности за судьбу своей страны.
Н. Грегори Мэнкью

 
К читателю

 
Первоклассная теоретическая подготовка – отличительная черта российской нацио-

нальной модели высшего образования.
В настоящее время наблюдается тенденция усиления внимания к преподаванию эко-

номической теории в вузах, ибо нет ничего практичнее хорошей теории.
Предлагаемый читателям учебник адресован студентам, обучающимся по программе

бакалавриата.
Учебник, который Вы держите в руках, уважаемый читатель, обладает весьма суще-

ственной новизной по сравнению с вышедшими ранее: он адресован студентам-бакалаврам.
В рамках Болонского соглашения, подписанного Россией, при подготовке бакалавров, при-
званных в будущем работать в реальном секторе экономики, в российских вузах утвержда-
ется тенденция усиления внимания к экономической теории, ибо нет ничего практичнее
хорошей теории.

В последние годы в отечественной учебной литературе по макро– и микроэкономике
подробно описывались экономико-математические методы и функциональная зависимость
экономических явлений и категорий. Изучение же сущности самих категорий, таких как
цена, полезность, стоимость, деньги, издержки, не входило в предмет этих курсов. Недоста-
точно внимания уделялось и истории экономических учений. Между тем читатель заинте-
ресован в концентрации всех разделов экономической теории в одном учебнике.

Руководствуясь новыми требованиями к системе обучения и поставив себе цель по воз-
можности избежать указанных недостатков, авторы данного учебника соединили три под-
хода к анализу: сущностный, функциональный и исторический. С этой точки зрения учеб-
ник уникален.

Читатели, которых увлекает идея разобраться в сущности таких явлений, как инфля-
ция, рынок, кредит, удовлетворят свою любознательность, обратившись к первой части –
«Сущностный анализ».

Те, кто хочет уяснить себе точные, графически определенные зависимости, могут озна-
комиться со второй частью учебника – «Функциональный анализ», в которой исследуются
закономерности микро– и макроэкономики.

Несомненное достоинство учебника состоит в том, что определение предмета эконо-
мической науки имеет компромиссный характер. В ней объединены два начала: объективное
(необходимость изучать экономические законы) и субъективное (поведение хозяйствующих
субъектов). В качестве объекта изучения названа смешанная экономика, которая на совре-
менном этапе стала преобладающей формой экономической жизни большинства стран.

Достоинство учебника: авторы последовательно проводят идею о том, что в мировой
экономической науке следует выделять российскую экономическую школу (а не мысль, как
принято считать), формирование которой связано со своеобразием российской цивилизации,
принципиально отличной от западной.
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Очень важно, что учебник имеет практическую направленность. Для развития твор-
ческих навыков авторы предлагают оригинальное построение практикума, в котором пред-
ставлен клуб трех лабораторий: учебной, аналитической и творческой. Поскольку болонская
система нацелена на обучение молодых специалистов приемам самостоятельной работы,
авторы включили в учебник сборник практических задач и тестов, связанных с решением
хозяйственных проблем в реальном секторе экономики. Это позволит использовать модуль-
ную методику подготовки будущих бакалавров и научит их самостоятельно работать со спе-
циальной литературой.

Авторами отдельных глав и в основном содержании учебника, и в практикуме явля-
ются: Гукасьян Г.М. – гл. 1–6, гл. 19–20; Маховикова Г.А. – гл. 7—12; Амосова В.В. – гл. 13–
18.
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Сущностный анализ

 
 

Часть I
Введение в экономическую теорию

 
 

Глава 1
Назначение экономической теории.

Методы экономического анализа
 

В данной главе рассматривается широкий круг проблем, связанных с выяснением сущ-
ности экономической теории. К ним относятся:

♦ становление экономической теории;
♦ функции экономической теории;
♦ роль экономической теории в период глобализации мирового хозяйства и формиро-

вания в России рыночной хозяйственной системы.
 

1.1. Экономическая теория: предмет, метод, функции
 
 

1.1.1. Предмет экономической теории
 

Объектом изучения экономической науки на всем протяжении ее развития была и оста-
ется хозяйственная деятельность людей. Однако, не изменяя объекта исследования (хозяй-
ственная деятельность), экономическая наука постоянно уточняла предмет своего изучения
и приобретала адекватные ему названия, коими стали «политическая экономия» и «эконо-
микс». Существующий сегодня курс экономической науки получил название «экономиче-
ская теория». Она не равнозначна ни политической экономии, ни экономиксу, иначе не было
бы смысла во введении нового термина. Объясняется ее появление законами развития науки,
необходимостью интеграции достижений экономической мысли.

Экономическая теория как учебная дисциплина является интегральным курсом, вклю-
чающим в себя политическую экономию (сущностный анализ) и экономикс (функциональ-
ный анализ). Предметом ее исследования являются особенности постиндустриальной, т. е.
новой экономики.

Рассмотрим общие черты и различия между политической экономией и экономиксом.
Политэкономия с 1615 г., когда вышла в свет книга А. Монкретьена «Трактат «политической
экономии», стала исторически первой научной школой, претендовавшей на роль экономи-
ческой науки.

Конечно, выбор момента, когда «началась» научная политическая экономия, усло-
вен. Элементы экономической науки и связанные с ними представления о хозяйственном
поведении человека (типа: покупать дешево, а продавать дорого) встречаются уже у древ-
них греков и средневековых схоластов. Но эти наблюдения не выходят за рамки здравого
смысла и еще не являются экономической наукой. Для создания систематической экономи-
ческой науки в докапиталистическую эпоху еще не было предпосылок. Лишь становление
рыночного хозяйства создало условия для научного исследования и систематизированного
описания хозяйственной деятельности людей. Поэтому политическая экономия возникла
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как научное понимание и обоснование экономики капитализма. По мере развития капита-
лизма развивалась и политическая экономия, менялись взгляды на ее предмет, задачи и метод
исследования.

Итак, в течение трех столетий (XVII–XIX вв.) экономическая наука развивалась как
«политическая экономия». Термин «политическая» действительно выражал социальную
(политическую) сущность подхода к общественному производству. К. Маркс, исследовав-
ший капитализм в форме противоречий труда и капитала, окончательно утвердил политиче-
скую экономию как «политическую», внедрив приоритет классового подхода.

Интересно отметить, что официальная история российской политической экономии
берет начало в первом году XIX столетия, когда приглашенный в Московский универси-
тет немецкий профессор Христиан-Август Шлецер прочел курс политической экономии. В
1803 г. по Указу Александра I политическая экономия была включена в регламент Россий-
ской академии наук. В 1805–1806 гг. был издан первый в России учебник по политической
экономии на русском языке, написанный все тем же Шлецером под названием «Националь-
ные основания государственного хозяйства, или Науки о народном богатстве».

Конец XIX – начало ХХ вв. обозначил новую развилку в экономической науке. Отказ
от теории трудовой стоимости, место которой заняла теория предельной полезности, при-
вел к зарождению новой научной школы с соответствующими терминологическими изме-
нениями. Наряду с термином «политическая экономия» стало широко использоваться более
узкое понятие «экономикс». Сто лет назад, в 1902 г. Маршалл впервые прочел курс «Эко-
номикс» в Кембриждском университете, заменив тем самым курс политической экономии
классической школы Джона Стюарда Милля. С тех пор на Западе политэкономия утратила
свое монопольное положение.

В англо-американской литературе «экономикс» и политическая экономия рассматри-
ваются как синонимы. Однако между политической экономией и экономиксом имеются зна-
чительные смысловые различия.

Макконнелл К.Ф. и Брю С.Л. пишут, что предмет экономикс – поиск эффективного
использования редких ресурсов в производстве товаров и услуг для удовлетворения мате-
риальных потребностей.

По мнению Т. Мэнкью, экономикс – это наука о том, как общество управляет имею-
щимися в его распоряжении ограниченными ресурсами.

Как во всякой науке, в экономиксе различают собственно науку и учебную дисциплину.
Как наука экономикс создавался усилиями многих поколений экономистов Западной

Европы и США. Он имеет собственный предмет изучения и оперирует особым понятийным
аппаратом. Экономикс как наука есть теория и практика рыночной организации производ-
ства.

Переход России к формированию цивилизованного рынка сделал востребованной эту
отрасль экономических знаний и у нас.

Как учебная дисциплина экономикс представляет собой конгломерат разных научных
школ, иногда отличающихся в методологии, но имеющих объединяющее начало, заложен-
ное еще в трудах А. Смита: они базируются на принципе рациональности, которым руко-
водствуется «Экономический человек» в своей хозяйственной деятельности. Экономикс как
учебная дисциплина ориентирован на изучение функциональных зависимостей в экономике.

Политическая экономия начиная с А.Смита основывала свой анализ на философ-
ской методе. Более того, теоретическая экономия (политэкономия) вышла из философии.
Согласно классической философии познание мира человеком имеет задачу проникновения
в сущностный мир, а не сводится к анализу внешних явлений (явленческих).

Из этой же идеи исходила и классическая политическая экономия, которая базирует
свои концепции на таком фундаментальном понятии, каким является стоимость (затраты
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труда), выражающая не явленческое, а сущностное начало. Наличие понятия стоимости
– верный признак классичности науки и, наоборот, отсутствие фундаментального поня-
тия стоимости свидетельствует о неклассичности теоретической концепции. Современный
экономикс – характерное неклассическое знание. Он не ставит перед собой задачи проник-
новения в сущностный мир, а довольствуется внешним миром.

Экономикс, не являясь наукой сущностной, не интересуется стоимостью. Он базиру-
ется на анализе цены. Почему цены, а не стоимости? Дело в том, что экономикс – теория
рыночной организации общественного производства. А на рынке господствует цена, пони-
жение или повышение которой определяет судьбу как продавцов, так и покупателей. Цена –
главное «божество» и «боль» экономикса, ее «основной» вопрос. Все вырастает из цены, к
ней сводится и ей подчиняется. Вот почему в центре логической системы экономикса нахо-
дится не стоимость (как в политэкономии), а цена. В этом главное различие между полит-
экономией и экономиксом. Отвергнув сущностный подход, экономикс объясняет экономику
в виде графиков, формул, предельных величин и т. п. Но графическое описание предмета –
это его показ, а не раскрытие, это только первый этап познания, т. е. лишь констатация при-
чинно-следственных зависимостей в экономике. За ним должен последовать сущностный
анализ, за который не берется экономикс.

Но было бы неправильно отрицать позитивные черты в методологии экономикса. В
характеристике отдельных аспектов экономической жизни в нем имеются тонкие и глубокие
исследования. Более того, классический подход по сравнению с экономиксом иногда выгля-
дит анахронизмом, заслуживающим лишь академического внимания.

Суммируя различия двух ветвей экономической науки, можно сделать следующие
обобщающие выводы:

– Политэкономия изучает глубинные причинно-следственные связи в производстве с
целью раскрытия его сущностных характеристик. Ее ключевой категорией является стои-
мость. Экономикс изучает поверхностные отношения и описывает функциональные зависи-
мости на основе принципа рационализации потребительского выбора. Для экономикса клю-
чевой категорией является цена.

– Политэкономия большое внимание уделяет социально-классовым отношениям, ее
интересует, как распределяется собственность и складываются в обществе экономические
отношения между индивидами, группами и классами. Экономикс – социально нейтральная
дисциплина. Ее основная проблема – экономический выбор агентов производства (продав-
цов и покупателей) в мире редких и ограниченных ресурсов. Поэтому главная задача эконо-
микса – поиски равновесия между спросом и предложением.

– Политэкономические исследования основаны на воспроизводственном принципе,
который отражает движение общественного продукта по стадиям: производство, распреде-
ление, обмен и потребление. В учебниках экономикса объект исследования сосредоточен в
основном на двух уровнях – микро– и макроэкономики.

Каждый из подходов имеет достоинства и недостатки.
Социальная востребованность и значимость каждой из них определяются прежде

всего состоянием общества. Не случайно расцвет политической экономии приходится на
период становления и развития капитализма. В дальнейшем оказался востребованным эко-
номикс. В период становления информационно-технологического способа производства
перед экономической наукой встают новые вопросы, которые не входили в область ее инте-
ресов еще несколько десятилетий назад. Ответ на них можно получить лишь на основе изу-
чения закономерностей постиндустриального общества, наиболее распространенной соци-
ально-экономической формой которого является смешанная рыночная экономика. Именно
она сегодня становится объектом изучения экономической науки.
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Соединение разных подходов заставляет учитывать, что хозяйственная деятельность и
экономические отношения между людьми, складывающиеся в ее процессе, имеют две сто-
роны – объективную, определяющуюся прежде всего отношениями собственности, и субъ-
ективную, проявляющуюся в экономическом поведении разных субъектов хозяйствования
(индивида, фирмы, государства). Значит, экономическая теория охватывает всю совокуп-
ность этих отношений. Их объективная сторона связана с действием объективных экономи-
ческих законов; субъективная – с рациональным хозяйствованием, опирающимся на позна-
ние этих законов.

С учетом вышесказанного назначение экономической теории можно было бы опре-
делить следующим образом: экономическая теория изучает законы ведения хозяйства и
рациональное поведение хозяйствующих субъектов на различных уровнях. Ее объектом
является смешанная экономика. Итак, экономическая теория, во-первых, изучает экономи-
ческие законы.

Каково же философское понимание закона?
В экономических исследованиях ученым приходится иметь дело не только с отдель-

ными, изолированными фактами, но и с их большим массивом. Факты необходимо класси-
фицировать, обобщить и проверить, что достигается с помощью индукции и дедукции.

Многократно проведенные и потвержденные обобщения экономических процессов
принято называть законами.

Объективность экономических законов означает, что их действие не зависит от созна-
ния и воли людей так же, как, скажем, смена времен года, или дня и ночи в законах есте-
ствознания.

Действие экономических законов осуществляется весьма запутанным и приблизитель-
ным образом, лишь как господствующая тенденция. Это значит, что наряду с господству-
ющей тенденцией в любом экономическом явлении действуют контртенденции, которые в
известных условиях могут даже на время ослабить действие господствующей тенденции.

К примеру, в соответствии с «законом понижающегося спроса» по мере роста дохо-
дов потребляется уменьшающаяся доля его прироста. Однако действие этой господствую-
щей тенденции может быть временно нивелировано контртенденциями. Скажем, ожидаемое
повышение уровня цен или всплеск ажиотажного интереса на супермодные товары может
увеличить потребляемую долю прироста дохода.

За экономическими фактами, единичными и обобщенными, стоит экономическая дея-
тельность людей и те отношения, в которые вступают люди в процессе этой деятельности.

Значит, экономические законы – это форма выражения экономических отношений.
Они являются законами общественных действий людей.

Это значит, что: 1) экономические законы не существуют и не действуют вне общества;
2) у общества есть возможность познать (не отменить!) закон и использовать его действие
в своих интересах.

Экономические законы относятся к социальным, общественным, и этим они отлича-
ются от законов природы. Второе отличие в том, что естественные законы – вечные, а эко-
номические носят исторически ограниченный характер.

В зависимости от продолжительности действия экономические законы разделяются на
специфические и общие.

Специфические экономические законы характерны для каждой отдельно взятой фор-
мации. Например, законы распределения материальных благ при рабстве или феодализме.

Общие экономические законы действуют во всех экономических формациях. Напри-
мер, закон роста производительности труда, закон экономии времени и другие.

При выборе производственных решений и их осуществлении люди поступают во мно-
гом в соответствии со своими экономическим сознанием и интересами. В результате в хозяй-
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ственном поведении проявляются определенные психологические законы, под влиянием
которых формируется субъективная деятельность людей. К числу психологических отно-
сится закон убывающей предельной полезности и другие.

Назначение экономической теории состоит, во-вторых, в том, что она изучает рацио-
нальное поведение хозяйствующих субъектов.

Рациональное поведение – это поведение, направленное на достижение максимума
результатов при имеющихся ограничениях.

Это значит, что индивидуумы максимизируют удовлетворение своих потребностей,
предприятия – прибыль, тогда как государство должно максимизировать общественное
благосостояние. Принцип экономической рациональности основывается на сопоставлении
выгод и издержек и позволяет достигнуть равновесного состояния рыночной экономики.

Из определения предмета экономической теории следует, в-третьих, что она изучает
экономические законы на разных хозяйственных уровнях.

В микроэкономике за основу анализа берется наименьшая хозяйственная единица –
отдельная фирма, объединение и т. п. Ее выводы адресованы коммерсанту и бизнесмену.

Мезоэкономика изучает законы и поведение определенных подсистем национальной
экономики (агропромышленный комплекс, военно-промышленный комплекс, региональная
экономика и др.).

В макроэкономике исследуется экономика страны в целом. Объектами макроэконо-
мики являются доход и богатство общества, темпы и факторы экономического роста и т. п.
Макроанализ нацелен на решение народнохозяйственных проблем: борьбу с инфляцией,
безработицей, стимулирование деловой активности и т. д.

Мегаэкономика изучает законы и поведение мировой экономики в целом.
Из определения предмета экономической теории следует, в-четвертых, что она изучает

рациональное хозяйствование и поведение хозяйствующих субъектов в смешанной эконо-
мике.

Что же такое смешанная экономика? Смешанная экономика – это такой тип рыночных
отношений, в основе которых лежит частная собственность, все больше превращающаяся
в различные ассоциированные формы и многочисленные ее разновидности: собственность
различного рода институтов, а также страховых, пенсионных, инвестиционных и иных фон-
дов. Экономическое равновесие в смешанной экономике достигается противоречивым един-
ством рыночного, корпоративного и государственного регулирования. Соотношение между
ними подвижно и в каждой стране свое. Баланс противоречивых частных, корпоративных и
общественных интересов создается на основе взаимодействия различных социальных типов
хозяйства и секторов экономики.

Многочисленные смешанные формы собственности и предпринимательства – государ-
ственное, частное и государственно-коллективное – придают смешанной открытой эконо-
мике большую гибкость и динамизм.

В последние десятилетия XX в. смешанные экономики приобрели социальную направ-
ленность. Интересы личности с ее многосторонними потребностями выдвигаются в центр
социально-экономического развития. Это придает смешанной экономике в разной степени
в разных странах социальную направленность, о чем свидетельствуют достигнутые в них
высокие жизненные стандарты различных социальных слоев населения. Этот факт является
аргументом для включения закономерностей смешанной экономики в качестве объекта изу-
чения новой экономической теории.

Общемировой процесс формирования смешанных экономических систем далек от
завершения. Устраняя старые, он порождает новые проблемы и противоречия. Но из всех
ныне существующих моделей социально ориентированная смешанная экономика – наибо-
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лее динамичный и оптимальный вариант. Это еще один аргумент для изучения ее законо-
мерностей в курсе экономической теории.

 
1.1.2. Методы экономического анализа

 

Экономическая теория, будучи симбиозом политэкономии и экономикса, применяет
методы исследования, присущие обоим направлениям экономической науки.

Метод – это совокупность способов и приемов познания экономических явлений и
воспроизведение их в системе категорий и законов.

Система методов и приемов анализа при определенном философском подходе образует
методологию.

Политэкономия связана с классической философией, предполагающей создание опре-
деленной философии экономической науки, формирование знаний о категориях и законах
развития экономики.

Экономикс связан с рационалистической методологией, инструментарием которой
являются математический аппарат, эконометрика, кибернетика. Результатом исследования
станосятся экономические модели, схемы, графики. Применение этого метода предполагает
решение задач, системных ситуаций и проблем.

В целом все методы могут быть разделены на общенаучные и частные.
Одним из общенаучных методов являются диалектико-материалистические прин-

ципы, основанные древнегреческими философами и развитые последующими поколениями
ученых. Согласно этим методам все экономические процессы противоречивы и находятся в
постоянном движении.

При изучении этих процессов используется сочетание исторического и логического
подходов.

Исторический подход помогает анализировать явления в той последовательности, в
которой они возникли, развивались и сменяли друг друга.

Логический (теоретический) подход исследования этих же явлений не служит зер-
кальным отражением их исторического пути. Он предполагает проникновение в сущность
изучаемого явления и абстрагирование, т. е. отвлечение от второстепенных его свойств. В
результате возникает научное представление об этом явлении, т. е. формируется логическое
понятие или экономическая категория, например, товар, цена, деньги, конкуренция и т. п.
Такой способ изучения называется методом научной абстрации, философско-сущностным
методом.

К частным методам научного познания относятся наблюдения, обработка получен-
ного материала посредством синтеза и анализа, индукция и дедукция, конструирование
системы законов и категорий, их проверка, проведение экспериментов, конструирование
моделей, их математическая формализация и т. п.

Рассмотрим частные методы более детально. Изучение любого явления начинается с
наблюдения и сбора фактов. Эту задачу называют описательной, или эмпирической. Обра-
ботка фактов может осуществляться методом индукции или дедукции.

Под индукцией (от лат. induction – наведение) понимается выведение принципов (тео-
рии) из фактов.

Другими словами: индукция идет от фактов к теории, от частного к общему.
Вновь обратившись к фактам, ученый проверяет свои выводы (теорию), подтверждая

или отвергая их. Это уже дедуктивный, или гипотетический, метод.
Под дедукцией (от лат. deduktio – выведение) понимается умозаключение от общих

суждений к частным выводам.
Непроверенный, предварительный вывод называется гипотезой.



Г.  А.  Маховикова, Г.  М.  Гукасьян, В.  В.  Амосова.  «Экономическая теория: учебник»

13

Доскональному изучению фактов помогает мысленное расчленение категории на
составные части. Такой прием называется анализом. Метод, обратный анализу, когда пред-
мет изучается в единстве составляющих его частей, называется синтезом.

Наиболее сложной задачей является моделирование экономических процессов и
систем.

Математические модели выражаются с помощью графиков и математических уравне-
ний. Однако увлечение абстрактными математическими моделями может создать ложное
представление о реальной экономической ситуации, особенно если в модель заложены нека-
чественно обработанные экономические показатели.

 
1.1.3. Функции экономической теории

 

Экономическая теория выполняет четыре важные функции: методологическую, идео-
логическую, познавательную и практическую.

Методологическая функция – это разработка методов и средств научного инструмен-
тария, необходимых всем экономическим наукам. Назначение этой функции – отделить
предмет экономической теории от объектов, которые изучаются смежными дисциплинами.
Например, «конкуренция» как социальное и экономическое явление входит в круг интере-
сов и экономической теории, и социологии, и юриспруденции. Экономическая теория рас-
сматривает конкуренцию как ключевую категорию рынка; социология – как явление меж-
человеческих отношений, юриспруденция – как потенциальную возможность образования
криминогенной ситуации. Как видим, объект познания один – конкуренция, а предмет для
изучения каждая наука находит свой. В целом экономическая теория является методологиче-
ским фундаментом целого комплекса наук: отраслевых (экономика промышленности, транс-
порта и т. д.), функциональных (финансы, маркетинг и т. д.), межотраслевых (экономическая
география, демография, статистика и т. д.).

Особого внимания заслуживает Идеологическая функция, упоминание о которой с
перестроечных времен (вторая половина 80-х годов) исчезло из всех учебных материалов по
экономической теории, а само слово «идеология» было изъято из обращения, хотя провоз-
глашение отказа от идеологии – это тоже идеология. Между тем все течения экономической
мысли всегда имели и имеют вполне определенные не только социально-классовые, но
и национально-государственные корни. Так, меркантилизм исходил из интересов наций,
борющихся за торговую гегемонию на мировом рынке; физиократы отстаивали интересы
аграрных народов; классическая политэкономия, так же как и современный либерал-монета-
ризм, выражают интересы развитых капиталистических государств с присущим им внеш-
неэкономическим экспансионизмом. Марксистская политэкономия, делая ставку на антика-
питализм, не могла не привлечь этим развивающиеся страны, которые немало потеряли от
диктата развитых стран в мирохозяйственных отношениях.

По словам Г. Мюрдаля беспристрастная общественная наука никогда не существовала
и логически не может существовать.

Энциклопедия утверждает: «Экономическая идеология – это система идей, дающая в
экономической теории адекватное отражение интересов какого-либо определенного класса,
социальной группы или социально-экономической системы в целом1».

Экономическая теория имеет двойственную структуру, содержит два противоречащих
друг другу момента. С одной стороны, она выступает как экономическая наука. В этом своем
качестве она адекватно отражает реальную экономическую действительность, что всегда
можно проверить практикой. С другой стороны, различные положения экономической тео-

1 Экономическая энциклопедия. М.: Экономика, 1999. – С. 213.
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рии отражают интересы того или иного общественного класса, социального слоя или соци-
ально-экономической системы в целом. В этом своем качестве, т. е. в качестве экономической
идеологии, экономическая теория не преследует цель – дать адекватное отражение реальной
экономической действительности. В этом свойстве экономическая теория содержит другую
задачу – защиту интересов «своего подопечного» – класса, социальной группы и т. д. Следо-
вательно, экономическая теория, будучи частью общественного сознания, нуждается в эко-
номической идеологии и выполняет имманентную ей идеологическую функцию.

Следующая функция экономической теории – познавательная. На нее существенно
влияет идеология. Влияние экономической идеологии на процесс познания экономических
явлений весьма неоднозначно. Идеология определяет, как правило, односторонний характер
познания экономических явлений и процессов. Познается только то и в той мере, в какой
это соответствует идеологическим и хозяйственным целям данного общества. В этом можно
убедиться, проследя воззрения различных экономических школ и направлений на одно и то
же экономическое явление.

Так, например, представители марксистской идеологии концентрируют свое внимание
на изучении процесса производства, роли товаропроизводителей и значении труда в созна-
нии прибавочной стоимости, поскольку это соответствует их идеологической концепции.
Вместе с тем они как бы не замечают другой стороны вопроса – роли потребителей создан-
ных товаров, т. к. это не укладывается в рамки их идеологии.

Представители другого направления экономической мысли (приверженцы неокласси-
ческой идеологии), напротив, как бы не замечают процесса производства и роли труда в
экономической жизни, а результат труда – товар – рассматривают как нечто данное, при-
надлежащее хозяйствующим субъектам. Здесь также прослеживается идеологическая огра-
ниченность, которая приводит к двоякому результату: глубокой разработке хозяйственных
проблем и игнорированию полного анализа всей хозяйственной системы в целом.

Таким образом, процесс познания представителями противостоящих друг другу эко-
номических школ осуществляется в рамках определенного идеологического поля. В то же
время познавательный процесс обладает относительной самостоятельностью. Это обстоя-
тельство создает возможность ослабления при определенных условиях негативного идеоло-
гического воздействия на экономическую теорию. Зависимость познавательного процесса
от его идеологической ориентации во многом объясняет феномен множественности течений
в экономической науке.

Своеобразие экономической теории как теоретической науки состоит в том, что она не
дает ответа на каждый конкретный вопрос. Но она призвана дать нечто большее – снабдить
научным подходом к решению любого из этих вопросов, дать концепцию. Следовательно,
познавательная функция предполагает, во-первых, не только изучение поведения хозяйству-
ющих субъектов на микро– и макроуровнях, но и исследование системы экономических
отношений в целом, формирование систем и категорий, т. е. концепции, в чем преуспела
политэкономия и отстает современная наука. Во-вторых, познавательная функция предпо-
лагает изучение и описание системы экономических противоречий (например, между тру-
дом и капиталом, спросом и предложением, накоплением и потреблением и т. д.).

Заключительная функция экономической теории – практическая. Ее содержанием
является обеспечение экономической политики и управления производством на различных
уровнях экономики. Экономистов частенько критикуют за их взаимоисключающие советы
политикам.

Почему экономисты так часто дают политикам противоречивые советы?
Среди множества причин можно выделить несколько наиболее значимых, как объек-

тивного, так и субъективного свойства.
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Например, в Думе обсуждается Закон о налогообложении. Необходимо определить,
что положить в основу налогооблагаемой базы – расходы фирмы (домашнего хозяйства) или
их доходы? Мнения экспертов-экономистов, как правило, расходятся. Приверженцы налога
на расход полагают, что такой закон приведет к росту сбережений, т. к. люди станут сни-
жать расходы и, как следствие этого, к росту производительности труда и уровня жизни.
Защитники идеи налога на доход считают, что такие изменения в законодательстве вряд
ли окажут существенное влияние на уровень сбережений и стимулирование производства.
Эти две группы экономистов по-разному оценивают возможную реакцию фирм (домашних
хозяйств) на корректировку налогов, поэтому предлагают политикам различные советы.

Другой пример. Думой принят закон о единой для всех ставке подоходного налога.
Между тем советы экономистов в процессе обсуждения законопроекта отличались значи-
тельной полярностью. Представители профсоюзов полагали, что нивелировка ставки налога
для низко– и высокооплачиваемых слоев населения приведет к дальнейшему усилению
его имущественного расслоения. Напротив, защитники предпринимательства лоббировали
интересы среднего и крупного бизнеса, полагая, что сокращение ставки налога будет стиму-
лировать инвестиции в производство. В обоих случаях эксперты искали объективные аргу-
менты в защиту своей позиции. В то же время различные рекомендации экспертов поли-
тикам могут быть вызваны причинами чисто субъективного характера: наличием у них
несовпадающих мировоззренческих ценностей, принадлежностью к различным политиче-
ским партиям, а иногда даже к криминальному капиталу. Однако в целом цель работы эко-
номиста – выработка не индивидуальной, а социальной и общегосударственной политики.

 
1.1.4. Экономическая политика и экономические цели

 

Экономическая политика (economic policy) – это целенаправленная система меро-
приятий государства в области производства, распределения, обмена и потребления благ.
Она призвана отражать интересы общества, всех его социальных групп и направлена на
укрепление национальной экономики.

В основе экономической политики лежит экономическая стратегия государства, т. е.
искусство управлять экономикой, для достижения своих экономических целей.

Между политикой и экономикой существует тесное взаимодействие. Экономика про-
является в политике, что позволило В.И. Ленину заметить: «Политика есть концентрирован-
ное выражение экономики»2.

В то же время экономическая политика не может не иметь первенства над экономикой,
т. к. без правильного политического подхода экономика обречена на провал.

Экономическая политика занимается нахождением вариантов достижения экономиче-
ских целей как на макро-, так и на микроуровне.

Содержанием экономической политики (достижения целей) правительства на макро-
уровне является:

– стремление к полной занятости населения (борьба с безработицей);
– обеспечение стабильности цен (борьба с инфляцией);
– достижение экономического роста и равновесия платежного баланса;
– проведение разумной фискальной политики (изменение налоговых ставок и государ-

ственных расходов);
– обеспечение оптимальной кредитно-денежной политики (контроль над денежной

массой и процентными ставками);
– управление валютным курсом.

2 Ленин В.И. Еще раз о профсоюзах. Полн. собр. соч. – Т. 42. – С. 278–279.
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На более конкретном уровне к ним добавляются мероприятия, направленные на стиму-
лирование инвестиций в промышленность, в исследования и разработка, поощрение пред-
принимательства и защиту интересов потребителей.

Содержанием экономической политики правительства на макроуровне является
эффективное использование ограниченных ресурсов.

В реальной жизни одновременное достижение всех этих целей практически невоз-
можно, поэтому необходимо выделение приоритетов, которые зависят от идеологии прави-
тельства. Правительство, придерживающееся левой идеологии, положительно относится к
расширению государственной собственности и к усиленному вмешательству государства в
экономику. Правительство, придерживающееся правой идеологии, положительно относится
к ограничению государственной собственности и к минимальному вмешательству государ-
ства в экономику. Поскольку экономические цели у правительств правой и левой ориента-
ции различны, постольку и ценностные суждения по принципиальным проблемам развития
общества у них расходятся.

Ценностные суждения (value judgment) – это суждения о том, что желательно или
нежелательно, что правильно или справедливо и что неправильно или несправедливо.

Это касается таких, например, вопросов, как распределение доходов между людьми,
когда разные правительства выражают желание помочь одним группам населения за счет
других. Кроме того, правительства придерживаются разных оценочных суждений относи-
тельно приоритетов, которые они отдают национальной обороне, безопасности и охране
порядка, защите окружающей среды и многим другим неэкономическим вопросам. Осу-
ществление задач экономической политики может привести к изменению экономической
системы страны. Именно поэтому и политики, и их советники-экономисты должны крайне
взвешенно относиться к своим решениям. Дж. М. Кейнс по этому поводу заметил: «Идеи
экономистов и политических мыслителей – и когда они правы, и когда ошибаются – имеют
гораздо большее значение, чем принято думать. В действительности, именно они и правят
миром»3.

 
1.1.5. Экономические интересы

 

Экономическая политика правительства определяется его экономическими интере-
сами.

В политэкономии интересы рассматриваются в качестве категории, в которой прояв-
ляются производственные отношения между отдельными участниками общественного про-
изводства (индивидами, их группами, классовыми общностями). Интересы подразделяются
на всеобщие, коллективные и личные.

Всеобщие интересы складываются как интересы всего общества, как необходимость
удовлетворения его совокупных потребностей (стадионы, госпитали, школы и т. п.).

Коллективные интересы выражают необходимость удовлетворения материальных
потребностей групп людей, объединенных одинаковым положением в системе обществен-
ного производства (заводской клуб, профсоюзная здравница и т. д.).

Личные интересы выражают необходимость удовлетворения материальных нужд
отдельного человека и определяются социально-экономическими условиями его жизни.

Необходимость реализации экономических интересов является стимулом к труду, дви-
гателем экономической жизни, что отражено в известном положении Гегеля: «Интересы дви-
гают жизнью народов». Чтобы интересы были удовлетворены, хозяйственная деятельность
людей должна протекать в соответствии с экономическими законами, и выражается в следу-

3 Кейнс Дж. М. Общая теория занятости, процента и денег/ Перевод с англ. – М.: Прогресс, 1978. – С. 458.
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ющей причинно-следственной связи: экономические законы – экономические потребности
– экономические интересы – хозяйственная деятельность. Как все звенья данной цепи, эко-
номические интересы – объективное явление.

В экономиксе экономические интересы трактуются с субъективных позиций, в каче-
стве элемента сознания людей. При этом движущей силой экономики считаются не обще-
ственные, а личные интересы, через осуществление которых достигается общее равновесие
в обществе. Каждый из хозяйствующих субъектов стремится делать то, что ему выгодно.
Предприниматели ставят своей целью максимизировать прибыль или – как вариант – мини-
мизировать убытки, владельцы материальных ресурсов пытаются установить на них высо-
кую цену, владельцы своей рабочей силы хотят получить за нее высокую заработную плату.
В свою очередь потребители стремятся приобрести товары по самой низкой цене. Следова-
тельно, мотив личного интереса придает направление и упорядоченность функционирова-
нию экономики, которая без такого интереса оказалась бы чрезвычайно хаотичной.

Интересы общества (public interest) рассматриваются как своего рода точка отсчета,
чтобы определить, является ли политика, проводимая всеми участниками хозяйственной
деятельности «плохой» или «хорошей» в плане воздействия на экономическую эффектив-
ность и на потребителя. Например, если фирма устанавливает на продукт цену, которая
приносит только «справедливую» прибыль, т. е. прибыль, достаточную для обеспечения
эффективного предложения этого продукта, то эта фирма действует в интересах общества.
Напротив, если фирма увеличивает свой доход за счет потребителя, назначая завышенную
цену, то это противоречит интересам общества. На практике, однако, оценивать эти дан-
ные трудно. К примеру, низкая цена может быть результатом консервативной ценовой поли-
тики фирмы. Напротив, возможны объективные причины для высокой цены. В этом случае,
чтобы найти «компромиссный» критерий, используется «Модель компромисса Уильямсо-
на»(Williamson trade off model). Модель предполагает проведение анализа после слияния
неэффективных фирм и оценивает его возможные последствия как для фирмы, так и для
общества в целом. Результатом может стать: либо обоюдная выгода в виде снижения затрат;
либо ущерб для общества в виде повышения цен; либо ущерб для отрасли в виде потери
ее конкурентности, если в ходе слияния фирма приобрела в отрасли монопольную власть.
В последнем случае в работу вступает Комиссия по монополиям и слияниям, в задачу кото-
рой входит установить, что именно принесло вред интересам общества в каждом конкрет-
ном случае. Работу такого рода Комиссий затрудняет отсутствие четкой трактовки понятия
«интересы общества».

 
1.2. Назначение экономической теории

 

Предметом интереса экономистов всегда остается исследование путей рационального
хозяйствования, которые должны привести к росту богатства общества.

На разных ступенях жизни общества рационализация хозяйства осуществляется раз-
ными методами, далеко не всегда гуманными по отношению к трудящемуся человеку.

В период примитивной техники и неквалифицированного труда повышение эффектив-
ности производства могло быть достигнуто лишь за счет откровенного усиления эксплуата-
ции, расточительного отношения как к трудовым, так и к природным ресурсам.

В этих условиях марксистская политическая экономия свое назначение видела в
защите прав трудящегося человека, а предметом своих исследований провозгласила анализ
характера экономических отношений между трудом и капиталом, анализ производственных
отношений.

По мере распространения НТП значительно улучшились условия труда, увеличилось
накопленное обществом богатство и доля в нем людей труда.
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Однако у общества появились новые трудности, связанные с истощением природных
ресурсов и с возрастающими запросами потребителей.

Носители этих идей предмет своих исследований стали ориентировать на проблемы
эффективного хозяйствования в мире ограниченных ресурсов.

Вслед за П. Самуэльсоном они полагали, что экономическая теория – это дисциплина,
изучающая, каким образом общество с ограниченными ресурсами решает три вопроса: что
производить? как производить? для кого производить?

В командной экономике все эти вопросы решают центральные органы управления. В
рыночной экономике за правительством закрепляется обязанность принимать участие лишь
в решении третьей задачи путем составления и реализации социальных программ и пере-
распределения доходов. Все остальные вопросы разрешаются с помощью рынка. Фирмы
производят те товары, которые приносят наибольший доход. Этим решается вопрос, что
производить. Используют те технологии, которые обеспечивают наименьшие затраты, этим
решается вопрос, как производить. Население сообразует свои покупки с ценами товаров и
со своими доходами, этим решается вопрос, для кого производить.

В экономической теории внимание акцентируется не на том, что производить, а на том,
что потреблять. В пользу такой постановки вопроса существует ряд аргументов. Известно,
что для производителя целью является получение прибыли. В этих условиях целесообразно
производить лишь такой товар, который может быть продан на рынке по цене, превышаю-
щей издержки на производство этого товара. Здесь-то и происходит обращение производи-
теля к потребителю, как к высшей инстанции, оценивающей работу производителя. Если
потребитель отдал деньги за товар в размере, превышающем издержки, то производитель
получит прибыль. Конечно, отдельный потребитель не может вынести приговор производи-
телю. Успех или провал производителя зависит от суммарного поведения всех потребите-
лей. Такое явление называется суверенитет потребителя (франц. – souverain – носитель
верховной власти). Суверенитет потребителя состоит в его способности воздействовать на
производителя. В обществе, где отсутствует дефицит товаров, суверенитет потребителя при-
обретает особую актуальность, а тон дальнейшему развитию производства задают не про-
изводители, а потребители. Поэтому в экономической теории фундаментальной категорией
становится поведение потребителя, а не производителя.

Необходимым условием суверенитета потребителя является свобода потребитель-
ского выбора. Однако она может быть ограничена рядом мер:

– введением карточной системы, т. е. нормированием потребления товаров в периоды
войн, голода и других неурядиц;

– законодательным запрещением производства и потребления вредных товаров (нар-
котики, алкоголь, табак);

– стимулированием потребления полезных товаров и услуг (книги, театр, музыка).
Подобного рода ограничения свободы потребительского выбора существуют в любом обще-
стве. Такое ограничение оправдано лишь как временное средство в чрезвычайных ситуациях
или как вынужденная мера по защите от очевидного зла. В том же случае, если ограничение
свободы выбора является составной частью претворения на практике уравнительных тео-
рий, результатом этого ограничения может стать разрыв связи потребителя и производителя.

Назначение экономической теории в том, чтобы предупредить общество, что ограни-
чение свободы выбора – опасное оружие, пользоваться которым следует очень осторожно
и в чрезвычайных ситуациях.

Свобода потребительского выбора связана с еще одной важной проблемой. С альтер-
нативным использованием благ. Чтобы получить какую-то необходимую человеку вещь,
ему обычно приходится отказаться от другой, не менее ценной. Принятие решения требует
противопоставления одной цели другой.
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В равной мере данное положение относится и к отдельному человеку, и к обществу в
целом. Классическим примером тому является дилемма: что важнее для общества «пушки
или масло»? Чем больше общество тратит на национальную оборону (пушки), тем меньше
ресурсов оно направляет на повышение уровня жизни (масло).

Советы по оптимальному решению этого вопроса должны дать экономисты-эксперты.
Выбор решения – за политиками.

Другая задача, которую приходится решать экономической теории – выбор между
эффективностью и равенством.

Эффективность есть получение обществом максимума возможных благ от использо-
вания его ограниченных ресурсов.

Равенство означает, что полученные блага справедливо распределяются между чле-
нами общества.

Заметим, что справедливое распределение не тождественно равенству доходов.
Другими словами, эффективность – экономический пирог, а равенство – способ его

нарезки на части. Иногда, когда политика государства изменяется, эффективность и равен-
ство встречают в конфликт. Дело в том, что рыночная экономика автоматически не обес-
печивает справедливое распределение экономических благ, и не гарантирует всем членам
общества достаточное количество пищи и одежды. На достижение более справедливого рас-
пределения экономических благ направляются правительственные программы, такие, как
социальная помощь, взимание подоходного налога, и др. Однако, утверждение о том, что
государство имеет возможность улучшить рыночную ситуацию, не означает, что оно вос-
пользуется ею в случае необходимости. Одно из назначений экономической теории – помочь
оценить, когда политика правительства направлена на достижение эффективности и равен-
ства, а в каких случаях – на решение других задач.

Три подхода к понятию справедливости: рыночный, утилитарный и эгалитарный
содержатся в главе 12.

 
1.3. Роль экономической теории в период

глобализации мирового хозяйства и формирования
в России рыночной хозяйственной системы

 

Помимо общественных и личных интересов в круг проблем экономической теории
включается ныне исследование такого понятия, как «национальные интересы». Создание
концепции национальных интересов в сочетании с общемировыми особенно актуально для
стран с переходной экономикой, вступающих в мировой рынок под девизом глобализации
мирового хозяйства.

 
Что же такое глобализация?

 
В экономическом аспекте содержание глобализации сводится к возрастающему взаи-

модействию между странами: когда рынки товаров, капитала, труда становятся все более
взаимосвязанными; происходит огромное увеличение масштабов мировой торговли, валют-
ных потоков, движения капитала, обмена технологиями, информацией и т. д. Близким поня-
тием является «интернационализация хозяйственной жизни», но глобализация – высший
этап интернационализации, когда якобы будет обеспечено гармоничное сочетание интересов
развитых и развивающихся, богатых и бедных стран, достаточно устойчивое развитие всей
глобальной системы и восстановлено равновесие между обществом и природной средой.

Однако такой подход представляется несколько идеализированным. Существует иное
мнение экономистов, считающих, что реальная тенденция мировой экономики заключа-
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ется прежде всего в завоевании мирового хозяйства подконтрольными олигархам трансна-
циональными корпорациями и международными финансовыми конгломератами, причем в
своих корыстных интересах, а отнюдь не в интересах абстрактного «глобализирующегося»
общества.

Различные варианты идеи «глобализации мира» предполагают стирание националь-
ных границ, интересов и различий народов.

Получается, что включение в «глобализирующееся мировое сообщество», например,
стран Африки, Китая, Индии, России и многих других государств возможно только после
предварительного освобождения их народов от накопленных веками духовных и культур-
ных ценностей. Поэтому идея «глобализирующегося мира» может создать условия для воз-
никновения дополнительных международных конфликтов.

Примером может служить ситуация, когда предоставление финансовой и других видов
помощи странам с переходной экономикой увязывается с проведением в них жестких пра-
вительственных мер по реструктуризации финансового и корпоративного секторов, рефор-
мой государственного сектора и преобразованиями в социальной сфере.

Большую опасность для стран с переходной экономикой в условиях глобализации
мирового хозяйства представляют следующие явления:

1) процесс сокращения национальных интеллектуальных ресурсов;
2) принятие болезненных социальных мер, связанных с пенсионной реформой;
3) ухудшение условий жизни и снижение реальных доходов населения;
4) глубокое имущественное расслоение населения;
5) усиление влияния моральных пороков западного образца с ослаблением националь-

ной культурной традиции.
Однако негативные стороны глобализации не означают, что национальным экономи-

кам следует отгородиться от мира стеной и проводить политику автаркии. Задача состоит
в другом: войти в мировое сообщество с четкой концепцией и строгим соблюдением наци-
ональных интересов.

 
Глава 2

Материальные потребности и экономические
ресурсы общества. Теория производства

 
Назначение данной главы состоит в том, чтобы:
– познакомить читателя с естественными и социальными условиями жизни;
– рассмотреть условия функционирования производства;
– выяснить, каким образом решается проблема удовлетворения растущих потребно-

стей на базе ограниченных ресурсов;
– показать, что концепция ограниченности ресурсов и обусловленная этим необходи-

мость выбора является краеугольным камнем современной экономической теории.
 

2.1. Естественные и социальные условия жизни. Рост
потребностей и ограниченность ресурсов, закон редкости

 

Деятельность людей осуществляется в определенных условиях, или средах. Главными
из них являются две: социальная (общественная) и естественная (географическая).

Социальную среду жизни людей образуют:
1) отношения собственности,
2) социальное устройство общества.
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1. Отношения собственности по-разному влияют на деловую активность. Обще-
ственная «ничейная» собственность не стимулирует активную хозяйственную деятель-
ность. Частная собственность, напротив, побуждает к инициативному, более результатив-
ному труду. Однако с точки зрения социальной она не во всем хороша. То, что попадает в
руки одних, становится недоступным другим. Растет имущественное расслоение общества,
которое часто приводит к социальной напряженности.

С целью создания благоприятной социальной среды государство часть благ должно
оставлять общедоступными: природные богатства, леса, парки, зоны отдыха, заповедники,
общественный транспорт, водные ресурсы и т. п.

2. Социальное устройство общества основано на социальном законодательстве. От
социального законодательства зависит состояние в стране социального страхования, пред-
полагающего выплату пенсий, пособий, обслуживание инвалидов, стариков, больных и дру-
гих категорий нетрудоспособного населения. Об уровне социальной среды общества судят
по таким показателям, как жилищно-коммунальные и бытовые условия жизни и труда, воз-
можности для использования свободного времени, уровень здравоохранения, образования,
культуры и т. п.

К естественной среде относятся разного рода ресурсы и иные условия жизни.
Ресурсы – это факторы, используемые для производства экономических благ.
1. Важнейшим элементом естественной среды являются трудовые ресурсы. В разви-

тых странах Запада экономически активное население составляет 70 % всех трудовых ресур-
сов, в развивающихся – 45–55 %. Важно учитывать и соотношение между трудоспособной
частью населения и неработающими. Его называют демографической нагрузкой. В среднем
в мире (в т. ч. и в России) 100 трудоспособных обеспечивают своим заработком 70 детей и
пенсионеров.

2. Особым видом человеческих ресурсов является предпринимательская способ-
ность. Под предпринимательством понимается способность человека наиболее эффективно
использовать все другие факторы производства.

3. Инвестиционные ресурсы охватывают все производственные средства производ-
ства, используемые в производстве товаров и услуг и доставке их конечному потребителю
(здания, сооружения, оборудование и т. п.). Процесс производства и накопления средств про-
изводства называется инвестированием.

4. Природные ресурсы – это дары природы. В мире лишь три государства – Россия,
США и Китай имеют практически все известные виды природных ресурсов. Большинство
стран осуществляет свою экономическую деятельность в условиях естественной ограничен-
ности ресурсов. Природные ресурсы, разведанные и добытые, становятся сырьем для раз-
нообразных отраслей материального производства. В свою очередь сырьевые материалы,
вовлеченные в общественное производство и многократно в нем преобразованные, превра-
щаются в экономические ресурсы. Естественную ограниченность ресурсов следует отличать
от экономической редкости. Редкость ресурсов с точки зрения экономистов заключается в
том, что все имеющиеся в распоряжении любого общества ресурсы всегда недостаточны для
полного удовлетворения всех потребностей людей. Ограниченность – это не заданное при-
родой свойство ресурсов, а скорее, отношения между людьми по поводу ресурсов. К при-
меру, если экономисты говорят об ограниченности земли как фактора производства, то речь
идет не об ограниченности квадратных километров площади, на которых осуществляется
жизнедеятельность общества, а о том, что общество не может, даже используя всю имею-
щуюся землю, произвести столько потребительских благ, чтобы удовлетворить все челове-
ческие потребности.

Редкость – это ситуация, когда запасы некоторого блага меньше потребностей в нем.
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В отличие от ограниченности (конечности) редкость блага является относительной
категорией, поскольку предполагает сравнение величины запасов блага с величиной потреб-
ности в них. Если запасы блага превышают потребности в них, то у общества нет стимула
к их наращиванию и поддержанию. Поэтому запасы будут истощаться до тех пор, пока они
не станут редкими. Тогда деятельность, направленная на пополнение запасов этого блага,
станет экономически целесообразной.

 
2.2. Экономические ограничения. Граница

производственных возможностей
 

Поскольку блага редки, неизбежной становится конкуренция за их использование.
Содержанием борьбы является выбор направлений использования ограниченных

ресурсов. Если ресурс используется в производстве какого-либо определенного товара, то
он «потерян» для других товаров, в производстве которых он мог бы участвовать. Напри-
мер, если участок земли занят под АЭС, это означает, что на этом участке не выращивается
свекла, не построен стадион и т. д. Значит, экономика постоянно сталкивается с необходи-
мостью выбора между альтернативами: увеличение выпуска одних товаров означает сокра-
щение выпуска других.

Проиллюстрировать эффект выбора можно с помощью кривой производственных воз-
можностей.

Предположим, что экономика производит не бесчисленное количество товаров и услуг,
а лишь два продукта – масло и роботы. Масло символизирует потребительские товары,
роботы – средства производства.

Будем исходить из того, что если все население страны станет производить масло, то
оно получит 15 000 тонн. Если же – роботы, то будет выпущено 6000 штук. Конечно, роботы
и масло могут производиться и одновременно.

Так как ресурсы ограничены, то при росте производства роботов, придется сократить
количество масла и наоборот. Это можно выразить и в табл. 2.1, и на графике (рис. 2.1).

Таблица 2.1
Шкала производственных возможностей

График показывает максимально возможное производство роботов и масла. Например,
в точке С при производстве 10 000 тонн масла можно также произвести 3000 роботов. Если
потребуется увеличить производство роботов до 5000 (точка D), производство масла при-
дется сократить до 6000 тонн. Это означает, что производство 2000 дополнительных роботов
(3000 до 5000) заставит отказаться от производства 4000 тонн масла (с 10 000 до 6000).

В данном примере правительство страны сделало выбор: пожертвовало маслом ради
роботов. Масло трансформировалось в роботы. Поэтому кривая производственных возмож-
ностей АЕ называется кривой трансформации.
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Рис. 2.1. График производственных возможностей

Предполагается, что в данной ситуации полностью использовались все ресурсы эко-
номики. Она функционировала на границе своих производственных возможностей и была
эффективна.

Если же допустить, что в стране безработица, а значит, недоиспользуется такой фак-
тор, как труд, то экономика будет находиться не на кривой трансформации, а где-то внутри
кривой – в точке «Х». Это свидетельствует о неудачном использовании ресурсов и неэффек-
тивности экономики.

Производство же на основе выбора точки «N» вообще неосуществимо, т. к. эта точка
лежит за границей производственных возможностей экономической системы.

Данный пример иллюстрирует концепцию альтернативной стоимости (англ.
opportuniti cost).

Альтернативная стоимость – это цена, измеряемая через другую вещь, которую
нужно отдать взамен.

Выбор правительства стал альтернативным для одних товаров в ущерб другим.
В рассматриваемом случае альтернативной стоимостью потребления населения будет

передовая промышленная технология.
Вернемся к нашему примеру.
Ресурсы, с помощью которых производится масло, неполностью пригодны для произ-

водства альтернативного продукта – роботов. Когда правительство пытается увеличить про-
изводство роботов, ему приходится малопригодные для этого «масляные» ресурсы насиль-
ственно «втискивать» в промышленность, производящую роботы.

Сначала из «масляных» выбираются наиболее производительные для производства
роботов ресурсы. Эти ресурсы постепенно иссякают, и для производства «собственного»
продукта – масла – их становится все меньше. Чтобы получить больше масла, теперь требу-
ется использовать и те ресурсы, производительность которых в производстве роботов выше,
чем в производстве масла и т. д. Эта низкая взаимозаменяемость ресурсов, а следовательно,
необходимость увеличивать их количество при переключении с производства одного про-
дукта для получения все большего количества альтернативного продукта составляет эконо-
мический смысл закона возрастания дополнительных затрат, которые выражены не в день-
гах, а в натуре (в ресурсах).

Вывод: Каждое общество сталкивается с одной и той же проблемой – ограниченности
ресурсов, т. е. своих возможностей.
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А как обстоит дело с потребностями?
Потребность – это нужда личности или общества в чем-либо необходимом для под-

держания жизнедеятельности или развития.
В марксистской теории обычно выделяют три группы потребностей: материальные,

духовные, социальные.
На первом плане всегда стоит удовлетворение материальных потребностей – в пище,

одежде, жилье и пр. Материальные потребности могут удовлетворяться как товарами, так и
услугами (ремонт автомобиля, консультация юриста или врача и т. п.).

Духовные потребности удовлетворяются в занятиях наукой, искусством, в получении
образования, в нравственном совершенствовании и пр. В широком смысле к духовной пище
относятся все виды информации, которые получает человек.

По мере развития общества растут возможности расширения и удовлетворения соци-
альных потребностей, таких, которые связаны с участием в различных формах обществен-
ной и коллективной деятельности. Они могут быть и материальными и духовными, но глав-
ное в них то, что они носят общественный характер и обусловлены необходимостью многих
людей жить и сотрудничать вместе.

В западной литературе наибольшее распространение получила теория американского
экономиста А. Маслоу, согласно которой все потребности располагаются в восходящем
порядке от «низших» материальных до «высших» духовных:

1) физиологические (еда, питье и т. д.);
2) в безопасности (защита от боли, страха и т. д.);
3) в социальных связях (любовь, участие в группах по интересам);
4) самоуважение (достижение цели, признания);
5) в самоактуализации (реализация способностей и т. д.).
Согласно А Маслоу, первые две группы потребностей относятся к низшему порядку,

две последние – к высшему. До тех пор, пока не удовлетворены потребности низшего
порядка, не действуют потребности высшего порядка.

Степень удовлетворения потребностей определяется уровнем развития двух сфер: к
первой относится материальное производство, ко второй – нематериальное.

В сфере материального производства создаются вещественные ценности (промышлен-
ность, сельское хозяйство, строительство и др.) и оказываются материальные услуги (транс-
порт, торговля, бытовое обслуживание и т. д.).

В непроизводственной сфере создаются духовные, нравственные и иные ценности и
оказываются аналогичные услуги (образование, культура и др.).

Обе сферы находятся в состоянии постоянного взаимодействия, которое в современ-
ных условиях резко усилилось. Так, высокий уровень развития материального производства
в ряде стран позволил им использовать в нематериальном производстве большую часть (50–
70 %) всех работающих в стране. В свою очередь достижения в сфере нематериального про-
изводстве в виде научных открытий, технических изобретений оказывают сильное воздей-
ствие на развитие производственной сферы.

Выводы:
1. Потребности общества (индивидов и институтов) безграничны, полностью не уто-

лимы.
2. Ресурсы общества, необходимые для производства товаров и услуг, ограничены или

редки.
3. Это противоречие разрешается путем выбора товаров и услуг, которые необходимо

произвести, и тех, от которых в определенных условиях следует отказаться.
Источником удовлетворения потребностей является БЛАГО. Разные авторы по-раз-

ному его определяют. Одни из них ограничивают понимание блага вещами и предметами.
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Другие относят к благам не только продукты труда, но и плоды природы. Наиболее распро-
страненным является мнение, определяющее благо как любой положительный эффект.

Благо – это любая полезность (предмет, явление, продукт труда), удовлетворяющая
определенную человеческую потребность.

В экономической литературе имеется сложная система классификации благ. В зависи-
мости от критериев, положенных в ее основу, блага подразделяются на:

• материальные и нематериальные;
• экономические и неэкономические;
• общественные и необщественные;
• настоящие и будущие;
• прямые и косвенные;
• долговременные и краткосрочные и т. д.
Важнейшими являются первые три группы. Рассмотрим их.
Материальные блага – это дары природы (климат, земля, воздух), продукты произ-

водства (здания, машины, продукты питания).
Нематериальные блага – это блага, воздействующие на развитие способностей чело-

века: здравоохранение, искусство, театр, музей, образование. Нематериальные блага подраз-
деляются на две группы:

– внутренние – блага, данные человеку природой, которые он сам в себе развивает
(музыкальный слух – музицирование, голос – пение);

– внешние – это то, что дает внешний мир для удовлетворения потребностей (деловые
связи, протекция и т. д.).

В основе деления благ на экономические и неэкономические лежит соотношение
между потребностью в благах и доступным для распоряжения ими количеством благ.

К экономическим благам относятся те, которые являются объектом или результатом
экономической деятельности, т. е. которые можно получить в количестве, ограниченном по
сравнению с потребностями. Это явления связано с редкостью ресурсов.

Неэкономические блага (даровые блага) предоставляются природой без усилий чело-
века (воздух, вода и т. д.). Эти блага существуют в природе «свободно», в количестве, доста-
точном для полного и постоянного удовлетворения потребностей человека.

К общественным благам относится национальная оборона, охрана общественного
порядка, радиопередачи, прогнозы, уличное освещение, маяки. Результаты фундаменталь-
ных научных исследований и многое другое. Общественные блага отличаются от необ-
щественных следующими двумя характеристиками. Первая. Отсутствие соперничества в
потреблении общественных благ. Потребление такого блага каким-либо потребителем не
уменьшает количества этого блага для других. Например, прослушивание радиопередачи
одним слушателем не лишает такой же возможности других.

Вторая. Невозможность воспрепятствовать потреблению общественных благ. Напри-
мер, невозможно запретить использовать свет маяка одними кораблями в угоду другим.

Особое место среди благ, необходимых человеку, роль которых возрастает, занимают
услуги.

Услуги – это целесообразная деятельность человека, результат, который имеет полез-
ный эффект, удовлетворяющий какие-либо потребности человека.

Специфика услуги заключается в том, что она не имеет вещественной формы, но явля-
ется результатом деятельности человека, имеющим полезный эффект (торговля, банно-пра-
чечное хозяйство, ремонтные работы и т. п.).
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2.3. Основы общественного производства

 

В основе жизни человека и общества лежит хозяйственная деятельность, производ-
ство.

Производство – это процесс, в котором люди, воздействуя на вещество природы, про-
изводят материальные и духовные блага.

Производство осуществляется благодаря взаимодействию трех элементов: труда чело-
века, предмета труда и средств труда. Их принято называть простыми моментами процесса
труда.

Труд – это целесообразная деятельность людей по созданию материальных и духовных
благ и услуг.

Предмет труда – это то, на что воздействует человек своим трудом в целях создания
готового продукта.

Средства труда – это орудия, при помощи которых человек воздействует на предмет
труда.

Предметы и средства труда, необходимые для создания какого-либо товара, образуют
средства производства.

Производство благ отражает, во-первых, взаимодействие человека и природы, во-вто-
рых, взаимодействие людей между собой в процессе их хозяйственной деятельности. Пер-
вый тип взаимосвязи принято называть производительными силами, второй – экономиче-
скими отношениями.

Производительные силы – это средства производства и рабочая сила в тесном взаи-
модействии.

Научно-техническая революция их существенно преобразует. Так, средства производ-
ства обогащаются информатикой, электронно-вычислительной и компьютерной техникой.
Происходят качественные изменения и со стороны труда: появляется его научная организа-
ция, повышается квалификационный и интеллектуальный уровень работников, увеличива-
ется роль и значимость предпринимательских способностей человека.

Экономические отношения – это отношения между людьми, возникающие в про-
цессе производства, распределения, обмена и потребления материальных и духовных благ
и услуг.

Характер экономических отношений определяется формой собственности на средства
производства.

Они включают в себя, во-первых, производственные отношения, т. е. те, которые рас-
пространяются только на сферу производства, и, во-вторых, отношения, которые складыва-
ются в непроизводственной сфере.

По структуре экономические отношения подразделяются на организационно-экономи-
ческие и социально-экономические.

Организационно-экономические отношения складываются по поводу того, как
организовано производство, распределение и обмен произведенного продукта. Формами
организации являются: разделение труда, кооперация труда, концентрация производства
(укрупнение фирм за счет накопления капитала), его централизация (объединение многих
хозяйственных единиц в единое целое) и др.

Социально-экономические отношения складываются между людьми по поводу
условий производства, определяемых формами собственности на средства производства. От
формы собственности зависит главное: социально-экономическое содержание отношений
производства, распределения, обмена и потребления. Развитие этих отношений всегда осу-
ществляется в интересах собственников.
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Результатом хозяйственной деятельности людей в течение года является обществен-
ный продукт. В своем движении он проходит четыре стадии: производство, распределение,
обмен и потребление.

Производство есть процесс создания полезного продукта. Это исходная стадия. По
поводу его места в движении общественного продукта существуют разные позиции эконо-
мистов. Одни считают, что эта стадия имеет решающее значение, ибо если не созданы мате-
риальные и духовные блага, то нечего распределять, обменивать и потреблять.

По мнению других, экономика появляется лишь тогда, когда возникает обмен, поэтому
именно обмен и распределение выступают решающими факторами.

С сожалением приходится констатировать, что укореняющаяся в массовом сознании
второстепенность производства наносит колоссальный ущерб экономике современной Рос-
сии. На наших глазах с катастрофической скоростью снижается роль, значение и престиж-
ность производительного труда, а, значит, и созидательной деятельности общества в целом.

Распределение означает определение доли каждого человека в произведенном про-
дукте.

Обмен – это процесс, во время которого одни продукты обмениваются на другие. Рас-
пределение и обмен органично связаны с производством, они являются звеньями одной
цепи. Распределение и обмен опосредствуют связь между производством и потреблением.

Потребление представляет собой использование созданных благ для удовлетворения
человеческих потребностей. Потребление является заключительной фазой использования
продукта.

Потребление может быть производственным и непроизводственным. Производствен-
ное потребление означает использование в производственном процессе средств производ-
ства и рабочей силы.

Непроизводственное потребление выступает как личное и общественное.
Личное потребление – это удовлетворение потребностей людей в пище, одежде, обра-

зовании, отдыхе и т. д.
Общественное – удовлетворение потребностей общества в науке, образовании, куль-

туре, управлении, обороне и т. д.
Взаимозависимость производства и потребления заслуживает особого внимания. Про-

цесс производства предполагает процесс потребления. Более того, производство – это не
только процесс создания благ и услуг, но и процесс потребления их как факторов. Например,
токарные станки как результат станкостроительного производства потребляются (исполь-
зуются) в последующем производственном процессе, скажем, на деревообрабатывающем
комбинате.

Как любой процесс, производство имеет начало и конец. В самом начале производ-
ственного процесса имеются, с одной стороны, необходимые ресурсы, с другой – готовый
продукт, как цель производства. В процессе производства определенными порциями расхо-
дуются ресурсы и такими же порциями прирастает продукт. В конце процесса производ-
ства все израсходованные ресурсы превращаются в готовый продукт. Процесс производства
заканчивается, начинается процесс потребления. Потребление произведенного продукта так
же, как и его производство, – это процесс, который тоже имеет начало и конец. В начале про-
цесса потребления на одной стороне имеется готовый продукт, который является материа-
лом для потребления. На другой стороне – неудовлетворенная потребность в этом продукте.
В процессе потребления эти два начала взаимодействуют: потребляются порции продукта и
по мере их потребления потребность из состояния неудовлетворенной переходит в удовле-
творенную. Результатом процесса потребления является не просто удовлетворенная потреб-
ность, но одновременно произведенный ресурс для начала нового акта производства. Но
производство и потребление не являются замкнутым в себе процессом. Они связаны с при-
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родой и ее запасами. Люди постоянно берут для производства вещества природы и выбра-
сывают обратно отходы потребления. На этом этапе возникает не только экономическая, но
и глобальная экологическая проблема, пути решения которой пока только намечаются.

Когда продукты потребляют, их «разрушают». Значит, их необходимо вновь и вновь
производить, т. е. воспроизводить.

Воспроизводство – это повторение процесса производства.
Различают простое и расширенное воспроизводство. Под простым понимается повто-

рение процесса производства в прежних масштабах. Под расширенным – возобновление во
все увеличивающихся размерах.

Все четыре стадии движения общественного продукта тесно связаны между собой и
образуют общественное производство.

Важнейшим показателем функционирования общественного производства является
его эффективность. Она определяется отношением результатов производства к его затратам.

 
2.4. Факторы производства, их взаимодействие и комбинация

 

Исходным моментом экономической деятельности людей является производство,
предполагающее взаимодействие различных факторов. В экономике факторы производства
(лат. factor – делающий) – это все то, что, участвуя в производственном процессе, производит
товары и услуги. Существуют разные подходы в определении факторов и их классификации.

Классическая школа выделяет три основные группы: труд, земля, капитал.
Труд – это процесс расходования человеком его физической, интеллектуальной и

духовной энергии.
Каждый человек обладает рабочей силой, или способностью к труду. Труд представ-

ляет собой потребление рабочей силы.
В любом обществе существует принуждение к труду. На ранних стадиях оно носило

внеэкономический характер, т. е. основывалось на личной зависимости работника от хозяина.
Экономическое принуждение связано с категорией наемного труда. Для возникновения наем-
ного труда необходимы два условия: обладание личной свободой (отсутствие рабовладельче-
ской или крепостнической зависимости) и отсутствие собственности на средства производ-
ства, т. е. возможности начать свой бизнес. В этих условиях человек вынужден наниматься
на работу. Главным мотивом труда при этом является желание получить материальное воз-
награждение.

Труд в течение рабочего дня можно разделить на необходимый и прибавочный.
Необходимым является тот труд, который рабочий затрачивает, чтобы произвести про-

дукцию, необходимую для жизни его и его семьи. Производимый в это время продукт назы-
вается необходимым и оплачивается рабочему.

Прибавочный труд – это труд, затраченный сверх необходимого. Продукт, производи-
мый прибавочным трудом, называется прибавочным и не оплачивается.

Деление труда на необходимый и прибавочный принято только в марксистской теории.
Труд характеризуется интенсивностью и производительностью.
Интенсивность – это напряженность труда, которая определяется степенью расходо-

вания рабочей силы в единицу времени.
Интенсивность труда может быть тем выше, чем короче продолжительность рабочего

дня. И, наоборот, при увеличении продолжительности рабочего дня интенсивность труда
может падать.

Производительность – это результативность труда. Она измеряется количеством про-
дукции, произведенной в единицу времени.
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Производительность труда связана не только с трудом, но и с прогрессом техники. При
росте производительности труда доля труда, затраченного на производство единицы продук-
ции, падает, а доля средств производства относительно труда возрастает. Но в целом затраты
факторов производства падают.

В отличие от других факторов производства труд имеет особенности. Главная из них
состоит в том, что труд неотделим от человека, от его рабочей силы и поэтому имеет соци-
альный и политический аспект. Именно это обстоятельство определяет разные подходы эко-
номистов к его исследованию. Так, в западной экономической литературе труд считается
товаром в отличие от марксистской теории, где товаром является не труд, а способность
человека к труду, его рабочая сила.

Из этой посылки следует важный вывод: поскольку товаром является не труд, а рабочая
сила, то и оплачивается в форме заработной платы не весь продукт труда, а лишь часть его,
необходимая для воспроизводства стоимости рабочей силы. Другая часть продукта труда
безвозмездно присваивается капиталистом.

В отличие от марксистского классового подхода в западных теориях труд рассматри-
вается в основном с точки зрения его организации и управления им.

Так, некоторые исследователи выделяют ремесленный, технократический, инноваци-
онный виды управления трудом, соответствующие доиндустриальному, индустриальному и
научно-техническому вариантам экономического роста (табл. 2.2).

Таблица 2.2
Организация и управление трудом

(Источник: Рыночная экономика. – Т. 2, ч. 1. – М., 1992. – С. 109).

Ремесленное управление характеризуется ручным производством («манус» – рука,
«фактура» – производство), наличием разделения труда (например, производство кареты
требовало разделить труд между столярами, плотниками и т. д.), подчинением прежде само-
стоятельного рабочего единой команде и дисциплине.

Технократическое управление предполагает переход от ручного труда к машинному,
углубление разделения труда, жесткие формы экономического принуждения, выделение
управленческого труда в самостоятельный вид деятельности. В ходе изменения своей мате-
риальной базы (совершенствование техники) этот вид управления прошел несколько этапов.
Переход к технократическому управлению осуществился в конце XIX и начале XX века и
связан с именем Ф. Тейлора.
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Тейлоризм включает в себя методы, основанные на хронометраже каждой операции,
которую выполняет рабочий. В соответствии с ним устраняются бесполезные движения
рабочего и отбираются наиболее совершенные. Эти принципы работы легли в основу «науч-
ной организации труда».

Следующий этап технократического управления связан с именем Т. Форда.
Фордизм основан на поточно-конвейерном производстве, которое задает темп работы,

снижает издержки, повышает выработку и тем самым – производительность труда.
30—40-е годы ХХ века отмечены включением в технократическое управление пси-

хологических и социальных компонентов: социального обеспечения, установления мини-
мального уровня оплаты труда, оплаты сверхурочных работ, введения техники безопасно-
сти и других. В значительной мере это было сделано под влиянием социальных достижений
Советского Союза.

В 50—60-е годы в технократическое управление внедряется теория «человеческих
отношений», в которой доказывается, что людям нравится самостоятельность в принятии
решений, отсутствие мелочной опеки, уважение к ним и их труду. В соответствии с этим
пересматривается режим работы, усиливается зависимость вознаграждения от результата
работы, внедряются формы «участия рабочих в прибылях» и др.

Инновационное управление связано с переходом к новому технологическому спо-
собу производства, который потребовал привлечения высококвалифицированного «челове-
ческого ресурса», способного самостоятельно принимать решения, быть лояльным фирме
и обеспечивать высокую производительность и качество работы. Методы его применения
находятся в состоянии развития.

Вторым фактором производства является земля.
Термин земля употребляется в широком смысле слова. Он охватывает все полезное,

что дано природой: саму землю, водные и лесные ресурсы, полезные ископаемые.
Земля может использоваться в разных целях. Однако в первую очередь имеется в виду

ее использование в сельском хозяйстве.
Свойства земли можно разделить на естественные, т. е. данные изначально, и создан-

ные искусственно благодаря орошению, мелиорации, внесению удобрений и т. п. Это обсто-
ятельство влияет на доход с земли – земельную ренту.

Следующим фактором производства является капитал. Наиболее употребимым опре-
делением капитала в современной науке является следующее:

Капитал (лат. caputa – голова) – это созданные людьми средства производства и денеж-
ные накопления, используемые в производстве товаров и услуг, с целью получения прибыли.

В период, когда воплощением богатства был скот, символом богатства являлась голова
крупного рогатого скота. Этот факт широко используется в литературе и искусстве. К при-
меру, здание бывшего ассигнационного банка в Санкт-Петербурге (ныне Университет эко-
номики и финансов) его архитектор Кваренги украсил лепниной, изображающей бычьи
головы, дабы подчеркнуть богатство банка. В дальнейшем в применении слова «капитал»
произошло раздвоение: с одной стороны – «головной, главный», с другой стороны – «богат-
ство».

В разных экономических школах капитал трактуется по-разному. Но главными явля-
ются три направления:

– вещественная, или натуралистическая концепция;
– денежная, или монетаристская концепция;
– теория «человеческого капитала».
С точки зрения натуралистической концепции капитал – это либо средства производ-

ства, либо готовые товары, предназначенные для продажи.
Так, А. Смит трактовал капитал как накопленный запас вещей.
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Д. Рикардо считал, что капитал – это средства производства.
В теории А. Маршалла капитал – это вещи, образующие предпосылки производства.
Дж. Б. Кларк, современник А. Маршалла, полагает, что капитал – это запас производи-

тельных благ, который наряду с трудом представляет собой извечное начало производства.
П. Самуэльсон определяет капитал как производственное оборудование крупных фаб-

рик, складов готовой продукции и полуфабрикатов.
Аналогичный подход и у других современных западных экономистов. Так, профессор

Колумбийского университета (США) Дьюи к капиталу относит «все, что играет полезную
роль в производстве»: средства производства, полезные ископаемые, предметы потребления,
рабочую силу и т. д.

С точки зрения монетаристской теории капитал – это деньги, приносящие процент.
Абсолютизация денежной формы капитала ведет начало от меркантилизма. Но в

XVIII–XIX вв. денежная концепция была оттеснена на второй план интерпретациями капи-
тала классической школой (натуралистическим направлением).

Большое значение в возрождении интереса к кредиту и деньгам в роли капитала
имела теория Д.М. Кейнса. В дальнейшем произошла дифференциация среди привержен-
цев Кейнса. Большинство сторонников монетаризма в настоящее время исходят из того, что
капитал – это деньги или их заменители – кредитные деньги. Однако другие связывают капи-
тал с получением дохода.

Теория «человеческого капитала» появилась в 60-е годы ХХ века в связи с возраста-
нием роли человеческого фактора в условиях НТР.

Ее разработали представители неоклассического направления Г. Беккер, Дж. Минцер,
Т. Шульц и другие. По их мнению, в производстве взаимодействуют два фактора – «физи-
ческий капитал», в который включаются средства производства, и «человеческий капитал»,
к которому относятся приобретенные знания, навыки, энергия. Величина «человеческого
капитала» оценивается потенциальным доходом, который он способен приносить.

Иное понимание капитала содержится в концепции К. Маркса. Ни деньги, ни сред-
ства производства, по его мнению, сами по себе капиталом не являются. Они превращаются
в капитал тогда, когда используются для присвоения чужого неоплаченного труда. Маркс
писал: «Хлопкопрядильная машина есть машина для прядения хлопка. Только при опреде-
ленных отношениях она становится капиталом. Выхваченная из этих отношений, она так же
не является капиталом, как золото само по себе не является деньгами». Поэтому, во-первых,
«капитал – это не вещь, а определенное общественное отношение, которое представлено в
вещи и придает этой вещи специфический общественный характер».

Во-вторых, капитал можно понять лишь как постоянное движение всех его элементов.
Только находясь в движении, деньги превращаются в капитал.

В-третьих, капитал – это самовозрастающая стоимость, создаваемая наемным рабо-
чим.

Эти три момента характеризуют сущностное определение капитала.
В марксистской теории факторы производства классифицируются несколько иначе:

вещественные факторы (средства производства) и личный фактор (рабочая сила). Для марк-
сизма это деление очень важно, так как показывает, что не все факторы создают прибавоч-
ную стоимость (прибыль), а только личный фактор – рабочая сила.

Маржиналистская теория выделяет четыре группы факторов: земля, труд, капитал,
предпринимательская деятельность.

В экономической теории постиндустриального общества выделяют еще информаци-
онный, экологический факторы и время. Однако системообразующими остаются три – труд,
земля, капитал. Близким «фактору» понятием является «ресурс». В отечественной литера-
туре эти понятия не нашли точно очерченных областей применения. «Фактор» чаще упо-
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требляется, когда говорят об агрегированных земле, капитале и труде. «Ресурс» использу-
ется тогда, когда говорят о конкретном станке или работнике.

Ни один из факторов в отдельности не может произвести продукт и принести доход.
Поэтому процесс производства представляет собой взаимодействие факторов. Каждого
предпринимателя интересует вопрос о том, как достичь такого соотношения факторов, при
котором можно получить максимальный выпуск продукции. К примеру, чтобы добиться мак-
симального урожая свеклы, необходимо комбинировать количество земельных площадей,
отведенных под ее посадку, с затратами труда, уменьшая или увеличивая те или другие.

Математически эта зависимость выражается формулой:
у = f(a1, a2… an),
где у – количество произведенной продукции,
f – функция,
a1, a2… an – факторы производства.

Количество выпускаемой продукции зависит от примененных для ее производства
факторов и их комбинации между собой.

Раз возможны различные комбинации факторов, значит, есть вариант, при котором
можно достичь их оптимального сочетания.

Следовательно: Производственная функция – это техническое соотношение, отража-
ющее взаимосвязь между совокупными затратами факторов производства и максимальным
выпуском продукции.

Как правило, величина факторов не остается постоянной, она изменяется. При этом
возможны варианты: либо изменяются все факторы одновременно, либо один из них. Это
обстоятельство влияет на доходность: она падает.

Рассмотрим пример.
Допустим, на определенном участке выращивается свекла. Земля как фактор – неиз-

менна. Другой фактор – труд – изменяется. Предположим, что в данный участок вложили
дополнительное количество единиц труда и получили 2 тыс. единиц свеклы.

Можно предположить, что при следующем удвоении количества единиц труда урожай
свеклы удвоится и станет равным 4 тыс. единиц. Однако получено лишь 3 тыс. единиц. Если
на следующий год мы добавим еще одну дополнительную единицу труда, то получим еще
меньший дополнительный урожай свеклы.

Значит: При добавлении постоянному количеству фиксированных затрат равных
дополнительных затрат последовательно уменьшается дополнительная продукция. В этом
суть закона убывающей доходности.

Однако надо знать, что этот закон вступает в силу только после значительных неод-
нократных вложений дополнительных равных количеств изменяющегося фактора (в дан-
ном случае – труда), т. е. закон убывающей доходности «работает» только с определенного
момента.

Из рассмотренного примера следует еще один вывод: удвоение всех видов затрат (фак-
торов) не удваивает, а просто увеличивает количество выпускаемой продукции. Это явление
носит название «возрастание доходности в связи с увеличением масштаба (расширением)
производства».

Более подробно этот вопрос рассматривается в главе 8.
Полезно заметить, что данными проблемами интересовался Н.Г. Чернышевский, кото-

рый писал: «…надобно отыскать, при каком сочетании элементов производства данное коли-
чество производительных сил дает наибольший продукт»4.

4 Чернышевский Н.Г. Очерки по политической экономии (по Миллю) //Избр. эконом. Произведения. – В 3 т. – М., 1949. –
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2.5. Кругооборот ресурсов и экономических благ

 

В реальной экономике имеются два противоположных механизма распределения
ресурсов: командная экономика, когда все решения по использованию ресурсов и распреде-
лению продуктов принимаются единым центральным органом, и рыночная экономика, когда
распределение ресурсов осуществляется независимыми решениями самостоятельных эко-
номических агентов.

Экономические агенты – это производители (фирмы) и потребители (домашние
хозяйства).

Как же они взаимодействуют? Основой рыночной экономики является частная соб-
ственность вообще и частная собственность на ресурсы в частности. Труд принадлежит
носителю труда, земля – землевладельцу, а сами фирмы в конечном счете принадлежат кон-
кретным людям. Каждое домашнее хозяйство является собственником некоторых факторов:
почти наверняка труда (работающих членов семьи), а иногда – земли и капитала. Часть этих
ресурсов потребляется в самих домашних хозяйствах, а остальные предлагаются домаш-
ними хозяйствами для продажи на рынке. Покупателями этих ресурсов являются фирмы,
которые предъявляют спрос на ресурсы, чтобы изготовить из них товары для продажи на
другом рынке – рынке товаров, где покупателями являются в свою очередь домашние хозяй-
ства. Модель кругооборота ресурсов и экономических благ представлена на рис. 2.2.

Рис. 2.2. Кругооборот ресурсов и экономических благ

Потребители продают принадлежащие им ресурсы, чтобы купить на рынке товары и
удовлетворить свои потребности. Производители покупают ресурсы, чтобы продать произ-
веденные товары и получить прибыль. Цена на ресурсы, товары и услуги, складывающаяся
на рынке, определяет, ЧТО и КАК производить.

Представленная схема функционирования рыночной экономики является упрощен-
ной моделью, которая абстрагируется от многих реальных процессов. За пределами модели

Т. 3, ч. 2. – С. 178.
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остаются два важнейших момента. Во-первых, далеко не все используемые ресурсы пред-
лагаются на рынок домашними хозяйствами. Они поставляют фирмам лишь так называе-
мые первичные ресурсы (например, труд рабочего, землю под строительство). Остальные
ресурсы поставляются одним фирмам другими (мебельщики закупают древесину, ткань,
гвозди у других фирм и т. д.). Во-вторых, в модели не оставлено места для государства.
Даже самое либеральное государство регулирует рынок труда, рынок ресурсов, рынок цен-
ных бумаг и т. п. Так, рынок труда регулируется через установления минимальной заработ-
ной платы, максимальной продолжительности рабочего дня и т. д. Регулируется и рынок
ресурсов (уголь, нефть и т. д.), т. к. именно на рынке ресурсов определяется основной доход
общества.

 
Глава 3

Экономическая система общества. Собственность
и институты в экономической системе

 
Если в первой главе рассматривался предмет и объект анализа экономической теории,

во второй – естественные и социальные условия жизни общества, то в третьей главе иссле-
дуется экономическая жизнь общества в рамках определенной экономической системы.

Анализу подвергаются следующие вопросы:
– понятие экономической системы;
– классификация экономических систем, их видов и моделей;
– сущность классического капитализма, смешанной и социально ориентированной

экономики;
– сущность и формы собственности;
– трансформация форм собственности.

 
3.1. Понятие и классификация экономических систем

 

Понятие «система» относится к числу важнейших научных категорий. Существует
множество различных определений системы. Наиболее распространенным является следу-
ющее.

Система – это упорядоченное множество компонентов, находящихся во взаимной
связи, зависимости и взаимодействии друг с другом.

Понятие «система» используется при характеристике как природного мира, так и
общества. В рамках последнего важное место отводится экономической системе.

Экономическая система – это особым образом упорядоченная система связей между
производителями и потребителями материальных благ и услуг.

Функционирование экономической системы нацелено на выполнение таких важней-
ших экономических задач, как:

1) формирование и обеспечение работоспособности экономики;
2) координация всех видов экономической деятельности;
3) реализация социальных целей.
Экономическая система многофакторна. Среди факторов, влияющих на ее развитие,

определяющими являются следующие:
– существующая в стране система мер по принятию хозяйственных решений;
– структура собственности;
– механизмы обеспечения информацией и координацией;
– механизмы постановки целей и побуждения людей к труду.
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Факторы группируются в три структуры: хозяйственную, административную, инфор-
мационную.

Хозяйственная структура – это взаимодействие элементов материально-технической
базы по поводу использования ограниченных ресурсов.

Административная (организационная) структура представляет собой юридически
оформленный свод прав и обязанностей должностных лиц хозяйственной структуры по
поводу распоряжения ограниченными ресурсами.

Информационная структура предполагает обобщение и распространение полученных
сведений о деятельности первых двух структур.

В зависимости от формы собственности совокупности указанных структур складыва-
ются в разные уклады: патриархальный, мелкотоварный, государственный и др. В одной
стране возможно существование нескольких укладов одновременно. Данное обстоятельство
приводит к противоречивому и волнообразному движению самой экономической системы.
Так, если в стране набирает силу государственный уклад, то идет процесс национализации
и обобществления5. Напротив, при первенстве частнохозяйственного уклада централизация
сменяется децентрализацией, обобществление – обособлением и т. д.

Современный мир характеризуется наличием самых разных экономических систем,
каждая из которых сформировалась в процессе длительного исторического развития.
Их можно сгруппировать, т. е. классифицировать, взяв за основу какой-либо критерий.
Поскольку понимание исторического процесса развития общества у разных экономистов
различно, то и избранные ими критерии не однозначны. Рассмотрим некоторые классифи-
кации экономических систем, построенные на разных подходах.

I. Формационный подход характерен для марксистской теории. Маркс сформулиро-
вал трехчленную классификацию.

1) Первичная (архаичная) формация включала в себя первобытнообщинный и азиат-
ский способы производства.

2) Вторую крупную формацию Маркс называл вторичной, основанной на частной соб-
ственности (рабство, крепостничество, капитализм).

3) Третью – коммунистической, основанной на уничтожении частной собственности
и включающей в себя целый ряд способов производства и состоящей из двух фаз, низшей
из которых является социализм.

В соответствии с формационным подходом историческое развитие общества сводится
к смене пяти общественно-экономических формаций: первобытно-общинной, рабовладель-
ческой, феодальной, капиталистической, коммунистической.

Общественно-экономическая формация – это исторический тип общества, развива-
ющийся на основе определенного способа производства.

Способ производства – это совокупность производительных сил и производственных
отношений, уровень развития которых определяет переход от одной формации к другой,
более прогрессивной. Изменения начинаются с производительных сил, от степени развития
которых зависит эффективность материального производства.

Вторая сторона способа производства – производственные отношения. Их характер
(феодальные, капиталистические и др.) определяется формой собственности на средства
производства.

Совокупность производственных отношений образует базис общества. Экономиче-
ский базис определяет надстройку, т. е. политические, художественные, юридические,
философские, религиозные взгляды людей и соответствующие им учреждения.

5 Обобществление производства предполагает слияние раздробленных процессов производства в различных отраслях
хозяйства в единый общественный процесс.
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По мысли К. Маркса, общественно-экономическая формация – это совокупность
базиса и надстройки.

Общим для всех общественно-экономических формаций является закон соответствия
производственных отношений характеру и уровню развития производительных сил. На
определенном этапе развития формации возникает конфликт между новыми производитель-
ными силами и старыми производственными отношениями, что приводит к смене старого
способа производства новым, более прогрессивным.

Данный подход, как и всякий другой, имеет достоинства и недостатки. С помощью
формационной теории история человечества предстала в виде логической системы, а не
хаоса фактов. Ограниченность же этого подхода – в том, что он применим в основном к
Западной Европе и поэтому не имеет всеобщего значения.

II. Цивилизованный подход предполагает изучение мировой истории как единого
планетарного целого с постепенной сменой цивилизаций. Слово «цивилизация» происходит
от латинского «гражданский», «общественный».

Этот термин используется для оценки степени и уровня культуры (например, античная,
азиатская, европейская).

В России в этот термин вкладывается и другой нюанс, предполагающий разумно орга-
низованную систему экономических и социально-правовых отношений в развитых странах.

Эта теория находится в начальной стадии своего развития. Ее главной задачей является
поиск системообразующих признаков.

Некоторые авторы в качестве оных предлагают рассматривать циклы цивилизаций,
поднимающих на новую ступень производительность труда.

В соответствии с данной концепцией в общественном развитии выделяется семь циви-
лизаций:

неолитическая, которая длилась 35 веков;
восточно-рабовладельческая – 20–30 столетий;
античная – 12–13 веков;
раннефеодальная – 7 столетий;
прединдустриальная – 4, 5 столетия;
индустриальная – 2, 3 столетия;
постиндустриальная – 2 века.
Последний вид цивилизации – постиндустриальный – по своей социально-экономиче-

ской форме является смешанной социально ориентированной рыночной экономикой.
Цивилизационный подход лишен классовых условностей. В этом – его достоинство.

Вместе с тем, следуя цивилизационному подходу, можно «вогнать» специфику развития раз-
ных стран и регионов в общую схему, лишив их самобытности и уникальности; в этом таится
опасность цивилизационного подхода.

III. Согласно другой классификации, при которой используется критерий «Степень
индустриального развития общества», выделяют три экономические системы: доинду-
стриальную индустриальную и постиндустриальную. Последняя имеет и другое название:
«информационное общество».

IV. Классификация экономических систем на основе способа организации хозяй-
ственной деятельности учитывает следующие признаки:

1) форма собственности на факторы производства;
2) кто и как принимает основные экономические решения;
3) способ координации экономической деятельности;
4) мотивы, стимулирующие ведение экономической деятельности.
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На основе этих критериев можно выделить следующие системы: традиционная эко-
номика, плановая экономика, рыночная экономика, переходная экономика. Рассмотрим их
более подробно.

 
3.2. Виды и модели экономических систем

 
 

3.2.1. Традиционная экономика
 

Традиционная экономика – это экономика, в которой практика использования ресур-
сов определяется традициями и обычаями.

Для стран с традиционной экономикой характерна многоукладность, т. е. существо-
вание различных форм хозяйствования, основанных на различных формах собственности:
натурально-общинное хозяйство основано на общинной форме собственности, мелкотовар-
ное производство крестьян и ремесленников – на мелкой частной собственности. Значит, во-
первых, уклады различаются формами собственности.

Различаются уклады и тем, как принимаются экономические решения. В рамках нату-
рально-общинного уклада решения принимаются советом старейшин или главой рода. Кре-
стьяне и ремесленники осуществляют такие решения самостоятельно. Большую роль в стра-
нах с традиционной экономикой в принятии экономических решений играет государство.

Еще одна группа различий между укладами связана со стимулами к ведению хозяй-
ства.

В натурально-общинном укладе стимулом к труду является необходимость удовле-
творять элементарные жизненные потребности. Мелкотоварное производство крестьян и
ремесленников ориентируется не только на удовлетворение потребностей, но и на получе-
ние прибыли.

Традиционная экономика основана на примитивной технике, т. к. использование новой
информации сдерживается сложившимися в обществе традициями.

 
3.2.2. Плановая экономика

 

Плановая экономика – это экономика, при которой материальные ресурсы состав-
ляют в основном государственную собственность, а направление и координация экономиче-
ской деятельности осуществляются посредством централизованного планирования, управ-
ления и контроля.

В плановой экономике основные экономические решения принимаются централизо-
ванно в виде планов социально-экономического развития. Посредством выполнения планов
достигается сбалансированность экономической деятельности.

Существует два вида плановой экономики: демократическая плановая экономика и
командная плановая экономика.

Демократическая плановая экономика предполагает как общественную, так и част-
ную собственность на экономические ресурсы, однако господствующей формой остается
общественная собственность. Планирование носит общий, а не детальный характер. Выпол-
нение планов обязательно лишь для государственных предприятий. Для остальных участ-
ников экономики планы носят рекомендательный характер.

Командная плановая экономика представляет более жесткую модель, характерную
для бывшего СССР, а также для ряда стран Восточной Европы и Азии. Она основана на
государственной собственности на экономические ресурсы. Частная собственность почти
полностью исключается. Планирование охватывает все сферы экономической деятельности,
а выполнение плана обязательно для всех.
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В условиях командной экономики управление всеми предприятиями осуществляется
из единого центра. Поэтому непосредственные производители ограничены в принятии эко-
номических решений. Они не имеют возможности самостоятельно выбирать поставщиков
сырья, оборудования, а также осуществлять сбыт продукции. В свою очередь, потребители
ограничены в выборе предлагаемых продуктов. Итогом этого является отсутствие конкурен-
ции, торможение роста качества продукции, производительности труда и введения иннова-
ций. Господство административных методов в бывших социалистических странах привело
к постоянному дефициту товаров и услуг, что позволило венгерскому экономисту Я. Корнаи
назвать такую экономику «экономикой дефицита».

 
3.2.3. Рыночная экономика

 

Рыночная экономика – это экономика, основанная на товарно-денежных отноше-
ниях, господстве частной собственности и свободной конкуренции производителей и потре-
бителей.

В настоящее время рыночная экономика является одним из основных типов экономи-
ческих систем. Основные экономические решения принимаются самостоятельно произво-
дителями и потребителями. Первые на свой страх и риск принимают решения о том, какие
продукты производить, в каком количестве, посредством какой техники и для кого.

Вторые самостоятельно делают выбор, какую продукцию приобретать и у каких про-
изводителей. Выбор осуществляется под воздействием таких факторов, как цена, качество
и т. п.

Сбалансированность экономики достигается посредством рыночного механизма. Его
основными элементами являются спрос и предложение. С учетом их соответствия форми-
руется цена на товары. Уровень цены является сигналом для увеличения или сокращения
их производства.

Рыночная экономика сформировалась в XVIII веке и является наиболее гибкой эконо-
мической системой, которая под влиянием внутренних и внешних факторов имеет свойство
трансформироваться и видоизменяться. Начальной формой рыночной экономики является
классический капитализм

Этот вид рыночной экономики существовал в ныне развитых странах с XVII века до
первых десятилетий XX века. Классический капитализм характеризуется следующими при-
знаками:

1) наличием частной собственности на экономические ресурсы;
2) свободной конкуренцией, обеспечивающей беспрепятственный вход на рынок и

перелив капитала из одной отрасли экономики в другую;
3) наличием множества независимых производителей, которые сами решают что, для

кого и как производить;
4) наличием множества независимых потребителей, принимающих самостоятельное

решение о том, какую продукцию и у каких товаропроизводителей покупать;
5) личной свободой всех участников рынка, которая позволяет предпринимателю опре-

делять сферу бизнеса, а работнику свободно передвигаться на рынке труда;
6) стихийным характером установления цен под влиянием спроса и предложения;
7) ориентацией предпринимателей на максимизацию прибыли, заставляющей их эко-

номить ресурсы, бережливо относиться к живому и овеществленному труду.
Классический капитализм развивался стихийно и не предусматривал государственное

регулирование экономики.
Однако в начале ХХ века его хозяйственный механизм уже не соответствовал все

новым потребностям. Поэтому в большинстве развитых стран он постепенно трансформи-
ровался в смешанную экономику.
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3.2.4. Социально ориентированная смешанная экономика

 

Выше указывалось, что социально ориентированная смешанная экономика является
объектом изучения экономической теории. Поэтому ее анализ заслуживает особого внима-
ния. Социально ориентированная смешанная экономика содержит в себе два начала: «соци-
альность» и «смешанность». Они сформировались и, тем более, объединились в единую
систему не сразу и в некотором роде представляют собой конгломерат достижений как соци-
алистической, так и капиталистической системы хозяйства.

Рассмотрим каждую из них отдельно.
Обратимся сначала к смешанности.
Смешанная экономика – это экономика, функционирующая на базе рыночного меха-

низма и государственного регулирования хозяйства. Такие изменения в роли государства
вызваны прежде всего необходимостью развития производственной и социальной инфра-
структуры, научно-техническим прогрессом.

В определении понятия «смешанная экономика» у экономистов нет единства. Точки
зрения не совпадают по вопросу о том, ЧТО в этой экономике смешивается. Так, Клас
Эклунд в известной книге «Эффективная экономика. Шведская модель»6 пишет, что сме-
шанная экономика – это та, которая «обладает чертами как планового, так и рыночного
хозяйства». Здесь налицо указание на два начала: «план» и «рынок». С. Фишер, Р. Дорнбуш,
Р. Шмалензи замечают: «Все современные экономики являются смешанными – находятся
в промежутке между двумя крайностями: чисто командной и чисто рыночной системами…
Спор возникает именно по поводу той роли, которую должны играть государство и рынок
в экономике»7.

Такое определение наиболее типично. В нем противопоставляются два элемента –
«рынок» и «государство». Оппонентом такой точки зрения выступает О.Ю. Мамедов. По
его мнению, «рынок» и «государство» являются логически непротивопоставимыми элемен-
тами: «рынку» можно противопоставить только «не-рынок», т. е. «рыночной» организации
производства – «нерыночную», а «государственному» (общественному) – «негосударствен-
ное» (частное).

Было бы несправедливым считать бесспорным какое-либо одно из приведенных выше
определений смешанной экономики и умалять другие. Каждое из них оттеняет одну из ее
многих сторон и именно на ней акцентирует внимание. Полная картина вырисовывается
при рассмотрении всей совокупности ее аспектов: в исследовании «рыночного» и «неры-
ночного» секторов экономики, в выяснении соотношения между «невидимой рукой рынка»
и «регулирующей рукой государства», в изучении возможности использования «плана» и
«рынка». Так, на микроуровне применяется внутрифирменное планирование. В макроэко-
номике осуществляется государственное регулирование.

В процессе планирования на микроуровне большая роль отводится маркетинговым
исследованиям, позволяющим полно и точно выявить потребности и определить спрос на
продукцию фирмы.

Государственное регулирование экономики дает возможность скорректировать спрос
и предложение на макроуровне.

В отличие от классического капитализма для смешанной экономики характерным
является господство коллективной частной собственности в форме акционерных и других
обществ.

Теперь рассмотрим сущность «социальности».

6 Эклунд К. Эффективная экономика. Шведская модель. – М.: Экономика, 1991. С. 85.
7 Экономика / Пер. с англ. – 2-е изд. – М.: Дело ЛТД, 1993. – С. 14.
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Методологические основы теории «социального рыночного хозяйства» были зало-
жены еще в 30—40-е гг. ушедшего столетия авторами «теории порядка». Ими являются
В. Ойкен, Ф. Бем, В. Репке, А. Рюстов, Л. Микш, А. Мюллер-Армак. Наиболее известен
профессор Фрейбургского университета, основоположник Фрейбургской школы Вальтер
Ойкен. Он ввел в научный оборот понятие «хозяйственный порядок» и определил два его
идеальных типа: «централизованно управляемое хозяйство» и «рыночное» (меновое). По
мнению Ойкена, в чистом виде они никогда не существуют, а только в форме некоторой
смеси с преобладанием одного из них. Существенна величина этой «смеси». Если домини-
рует рыночный тип, то колебания рыночной конъюнктуры проявляются в колебаниях заня-
тости. Если же доминирует централизованно-административный тип, то изменение хозяй-
ственной конъюнктуры проявляется в колебаниях потребления. Это выражается в том, что
руководящие органы могут вкладывать инвестиции в строительство фабрик и заводов, а
не жилья, продуктов питания и других потребительских благ, что означает принудительное
сокращение потребления. По мнению Ойкена, рыночное (меновое) хозяйство предпочти-
тельнее централизованного, т. к. последнее не может выяснить потребности членов обще-
ства. Поэтому государственное вмешательство в экономику не должно быть чрезмерным.
Однако экономический порядок не может устанавливаться сам по себе, его создание требует
вмешательства государства.

«Теория порядка» явилась предтечей концепции «социального рыночного хозяйства»,
одним из основных авторов которой стал Людвиг Эрхард. Согласно Эрхарду, современный
либерализм не может не допускать заметной роли государства в экономических процессах.
Эту концепцию Эрхард использовал для послевоенного экономического обновления Герма-
нии, когда в стране старый тоталитарный режим – «централизованно-управляемое хозяй-
ство» рухнул, а «меновое (рыночное) хозяйство» уже успело породить анархию и «черный
рынок».

Термин «социальная» означает, что она ориентирована на решения как экономических,
так и социальных целей.

Эффективное функционирование любой модели экономической системы достигается
на основе создания благоприятной институциональной среды, которая представлена набо-
ром правил, учреждений, организаций.

Так, социальная рыночная экономика невозможна без соблюдения экономического и
социального порядков.

Экономический порядок включает:
– порядок, регулирующий право собственности;
– денежный и валютный порядок;
– конкурентный порядок;
– порядок, регулирующий внешнеэкономическую деятельность.
Таким образом, экономический порядок – это правила, регулирующие организаци-

онное строение экономики, а также совокупность институтов, ответственных за придание
экономике определенной организационной формы.

Социальный порядок – это совокупность институтов и норм, определяющих соци-
альное положение граждан и отдельных групп населения.

Социальный порядок охватывает:
– порядок в сфере труда;
– порядок в системе социального страхования и социальной помощи;
– имущественный порядок;
– жилищный порядок;
– экологический порядок и т. д.
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Социально ориентированной смешанной экономике присущи различные модели, обу-
словленные национальной спецификой. Различают немецкую, шведскую, голландскую,
японскую и другие модели социальной рыночной экономики.

В соответствии со статьей 7 Конституции России Российская Федерация тоже объяв-
лена социальным государством. Но для реализации ее содержания необходимы серьезные
институциональные преобразования.

 
Американская модель

 
Размеры государственной собственности невелики. Главные позиции в экономике

занимает частный капитал, развитие которого регулируется институциональными структу-
рами, правовыми нормами и налоговой системой. Однако государственное вмешательство
достаточно велико. Оно осуществляется следующими методами:

– система правительственных заказов. Она вовлекает в осуществление государствен-
ных программ частный бизнес (крупный, средний и мелкий) и этим формирует обширный
государственный рынок. Через эту систему перераспределяется основная масса бюджетных
средств.

– обеспечение производственной и социальной инфраструктуры, научной и информа-
ционной базы, создание которой не под силу или невыгодно частному капиталу;

– главное воздействие на экономику государство осуществляет через косвенные
рычаги – госбюджет, кредитно-денежную систему, хозяйственно-правовое законодатель-
ство.

Система социального обеспечения в США включает в себя: социальное страхование
(пенсии, пособия, медицинские услуги лицам, охваченным страховкой, страховые пособия
по безработице) и вспомоществование, т. е. помощь бедным. Эти выплаты идут из госбюд-
жета. Но государственные ресурсы как бы дополняют затраты на социальные услуги част-
ного сектора, который является главным источником социального финансирования.

 
Британская модель

 
Смешанная экономика Великобритании формировалась под воздействием активной

роли государственного регулирования. После Второй мировой войны в Великобритании
была проведена частичная национализация ряда отраслей, создана единая система государ-
ственного здравоохранения и социального обеспечения. В результате был создан обширный
государственный сектор и разветвленная система государственного регулирования, которое
выражалось в:

– обеспечении частного сектора правительственными заказами,
– в развитии ВПК,
– в финансировании НИОКР,
– в финансировании социальной сферы и т. д.
Но к 1980 г. в Великобритании произошло снижение эффективности хозяйства и ослаб-

ление ее позиций в мировой системе. Все это потребовало ограничения государственного
вмешательства в экономику и предоставления большей свободы рыночным силам: в 1980–
1990 гг. была проведена приватизация большинства государственных предприятий, в т. ч.
естественных монополий – телефонной связи, газо– и электроснабжения, водоснабжения
и т. д. Одновременно шел процесс поощрения частного предпринимательства. Проводилась
также политика дерегулирования: ликвидировался контроль над ценами, зарплатой, диви-
дендами. Усилился адресный характер бесплатной медицинской помощи. Все это позволило
повысить эффективность и конкурентоспособность британской экономики.
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Германская модель

 
Характерной чертой немецкой модели смешанной экономики является ее социальная

ориентация, отделение социальной политики от экономической. Источником для социаль-
ной защиты населения служат не прибыли предприятий, а специальные бюджетные и вне-
бюджетные фонды.

 
Французская модель

 
Система государственного регулирования во Франции – одна из наиболее развитых

в западной Европе. Франция – единственная страна в Европе, сумевшая реализовать кон-
цепцию экономического развития на основе государственных планов-программ, во мно-
гом определивших успехи реконструкции и экономического роста в послевоенный период.
Франция позднее других европейских стран вступила на путь либеральных реформ, но круп-
номасштабная приватизация не устранила, а лишь усложнила формы государственного регу-
лирования. Попытки усилить свободный рынок не привели к уходу государства из эконо-
мики.

 
Итальянская модель

 
Смешанная экономика в Италии – это своеобразный вариант западноевропейской

модели, который характеризуется:
– обширным государственным сектором,
– высокоразвитым крупным частным бизнесом,
– укладами, оставшимися от раннего капитализма,
– большим удельным весом малого бизнеса,
– развивающимся кооперативным сектором.
Государственный сектор занимает ключевые позиции. Наиболее многочисленной кате-

горией государственных предприятий являются акционерные общества со смешанным
капиталом. Либеральные реформы не внесли радикальных изменений положения государ-
ственного сектора. Итальянская модель смешанной экономики характеризуется развитой
социальной инфраструктурой и высокой степенью социальной защиты.

 
Скандинавская модель (Швеция, Норвегия, Дания, Финляндия)

 
Особенностью этой модели является ведущая роль частного сектора. Низкий удельный

вес государственной собственности сочетается с весомой ролью (особенно в Швеции) обще-
ственного сектора. Существенную роль (особенно в Дании) играет кооперативный сектор
в сельском хозяйстве, промышленности, торговле, жилищном строительстве, банковском и
страховом деле.

Для скандинавских стран характерна высокая степень социализации экономики, про-
являющаяся в перераспределении через налоговую систему значительной части ВВП, что
позволяет проводить активную социальную политику.
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Японская модель

 
Особенность смешанной экономики в Японии – оптимальное сочетание тенденций

мирового подхода с национальной спецификой. Для Японии характерен относительно невы-
сокий удельный вес крупных государственных и смешанных государственно-частных пред-
приятий. Важным источником гибкости японской экономики служит широкое развитие
среднего и мелкого предпринимательства. Для Японии характерна более высокая степень
контроля государственной власти над экономикой по сравнению с другими индустриально
развитыми странами. Особенностью японской модели смешанной экономики является ее
ориентация на сбережение, производство и экспорт при вспомогательной роли личного
потребления. Сыграв положительную роль в экономическом успехе страны, такие ее инсти-
туты, как приоритет производителя над другими правами человека, система пожизненного
найма, «зарплаты по старшинству», коллективная ответственность и инициатива не отве-
чают потребностям развития современного общества. Назрела смена моделей экономиче-
ского развития.

 
3.2.5. Переходная экономика

 

Переходная экономика – это экономика, находящаяся в процессе перехода (трансфор-
мации) от одной экономической системы к другой.

Переход от одной экономической системы к другой занимает длительный отрезок вре-
мени (от десятилетий до столетий). В настоящее время в постсоциалистических странах
происходит переход от командной плановой к рыночной экономике. Переходная экономика
не является продуктом ХХ века. Экономика ведущих ныне стран в конце ХVII – первой
половине ХIХ веков также знаменовала переход от традиционной к рыночной экономике и
была переходной.

Характерной чертой переходной экономики является одновременное существование
экономических отношений старой системы и новых, присущих зарождающейся системе.

Для экономики переходного типа характерна многоукладность.
Экономике переходного периода свойственно обострение социально-экономических

отношений, которое уменьшается по мере создания новой экономической системы.
Продолжительность рыночной трансформации зависит от уровня социально-экономи-

ческого развития общества.
Экономические системы развиваются в рамках определенной формы собственности.

 
3.3. Собственность как экономическая категория

 

Собственность относится к основным устоям общества. Она имеет экономический и
юридический (правовой) аспекты.

Марксистская теория интересуется в основном экономической стороной собственно-
сти.

Собственность в экономическом смысле, в понимании марксистов, – это не вещь, а
отношение по поводу вещей. В собственности выражается право субъекта на пользование
объектом (вещью). Субъектами могут быть государство, коллектив, отдельная личность.
Основными объектами являются: земля, здания, предметы материальной и духовной куль-
туры и т. д. Иными словами, собственность – это система объективных отношений между
людьми по поводу присвоения средств и результатов производства.

Понятия «собственность» и «присвоение» не следует отождествлять. Собственность –
более абстрактное понятие в отличие от присвоения, которое конкретно.
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Присвоение – это конкретный общественный способ овладения вещью.
На разных этапах развития общества способы овладения вещью, т. е. присвоение,

менялись. В своих простейших формах присвоение возникло до того, как люди научились
производить материальные блага. Так, на заре человеческого общества люди присваивали
дары природы, не производя их (охота, рыболовство, собирательство и т. п.). В дальнейшем,
по мере появления и развития производства объектом присвоения стали не только дары при-
роды, но в основном продукты производства.

Присвоение всегда осуществляется в интересах тех или иных субъектов. Если произ-
водство осуществляется в интересах частных лиц, то налицо частная собственность (частное
присвоение). Если производство осуществляется в интересах группы, то речь идет о коллек-
тивном присвоении. Если производство функционирует в интересах общества, то, значит,
имеет место общественное присвоение (общественная собственность).

В отношениях собственности, согласно марксизму, главную роль играет собственность
на средства производства. Она определяет форму, посредством которой рабочая сила (лич-
ный фактор) соединяется со средствами производства (вещественный фактор). По способу
и характеру осуществления этого соединения различают экономические эпохи (сравните
формы привлечения к труду раба, крепостного, свободного наемного рабочего). Следова-
тельно, собственность как экономическое отношение отражает особенности соединения
факторов производства.

Западные концепции акцентируют внимание на юридической стороне собственности,
где право собственности сводится, как правило, к трем правомочиям: право владения, право
пользования и право распоряжения.

Право владения – предоставляемая законом возможность фактического обладания
вещью и удержание ее в своем владении.

Право пользования – основанная на законе возможность эксплуатации имущества и
получения от него доходов.

Право распоряжения имуществом – это предоставленная собственнику возможность
по своему усмотрению и в своих интересах совершать действия, определяющие юридиче-
скую судьбу имущества.

Допустим, собственник средств производства сам не занимается созидательной дея-
тельностью. Он предоставляет возможность другим лицам владеть его вещами на опреде-
ленных условиях. Тогда между собственником и предпринимателем возникают отношения
использования имущества. Предприниматель временно получает юридическое право вла-
дения, пользования и распоряжения чужой собственностью. Примером таких отношений
может служить аренда – договор о предоставлении за определенную плату имущества соб-
ственника во временное пользование другим лицам. Следовательно, владение, пользование
и распоряжение – это не полная собственность.

В неоинституциональной школе, где основателями теории прав собственности явля-
ются А. Алчиан и Р. Коуз, под системой прав собственности понимается множество норм,
регулирующих доступ к редким ресурсам. Эти нормы могут санкционироваться как зако-
нами, так и обычаями, моральными установками, религиозными заповедями. Они образуют
так называемый «пучок прав собственности», насчитывающий 11 элементов, основными из
которых являются: право на исключение из доступа к ресурсам других агентов, право на
получение ресурса, право на получение от него дохода, право на передачу всех предыдущих
полномочий. Любой акт обмена, согласно этой теории, есть обмен «пучками прав собствен-
ности». Отношения собственности в этой теории выводятся из редкости ресурсов: если не
существует ограниченности ресурсов, то бессмысленно говорить о собственности. Поэтому
отношения собственности – это система исключений из доступа к материальным и нема-
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териальным ресурсам. Если отсутствуют исключения из доступа к ресурсам, то они – ничьи,
т. е. принадлежат всем. Такие ресурсы не являются объектом собственности.

Истории известны разные типы собственности, главными из которых являются общая
и частная.

Исторически исходной была общая собственность. Она основывалась на общем труде
и совместном присвоении его результатов.

В дальнейшем появилась частная собственность.
В России в соответствии с законом признается частная, государственная, коллективная

и иные формы собственности.
Частная собственность – это такая форма собственности, при которой правом владе-

ния, пользования и распоряжения, – включая передачу или продажу имущества и дохода, –
обладает отдельный индивид (семья). Она выступает в двух видах: трудовая и нетрудовая.

Субъекты трудовой частной собственности – единоличные крестьяне, ремесленники и
другие лица, которые живут своим трудом.

Второму виду частной собственности свойственно обогащение за счет чужого труда.
Когда основная масса средств производства попадает в руки немногих лиц, это означает
отчуждение остальной части общества от этих благ. Тогда возникает имущественное нера-
венство и поляризация общества.

Государственная собственность – это такая система отношений, при которой управ-
ление и распоряжение объектами собственности осуществляют представители государ-
ственной власти. Государственная собственность существует на уровне всего народного
хозяйства (федеральная собственность); на уровне края, области (коммунальная собствен-
ность); на уровне района, города, села (муниципальная собственность).

Коллективная собственность – это такая система экономических отношений, при
которой трудовой коллектив совместно владеет, пользуется и распоряжается средствами
и продуктами производства. Формами коллективной собственности в России в настоящее
время являются кооперативная, акционерная, собственность трудовых коллективов, обще-
ственных организаций и т. п.

Экономические отношения по поводу присвоения подвижны. Это означает, что формы
собственности могут переходить друг в друга. Этот процесс осуществляется разными
МЕТОДАМИ. Рассмотрим важнейшие из них.

Национализация — это переход частной собственности на основные объекты хозяй-
ства (земля, промышленность, транспорт, банки) в собственность государства. Национали-
зация имеет различное социально-экономическое и политическое содержание в зависимости
от того, кем, в чьих интересах и в какую историческую эпоху она проводится. Процессом,
обратным национализации, является приватизация.

Приватизация (от лат. privatus – частный) – это передача государственной или муни-
ципальной собственности за плату или безвозмездно в частную собственность. Привати-
зация может носить скрытый характер, например, аренда государственного имущества на
длительный срок частными лицами или компаниями; может быть частичной, когда распро-
дается, например, лишь часть акций; может осуществляться в виде денационализации и
реприватизации.

Денационализация – представляет собой возврат государством национализирован-
ного имущества прежним владельцам. В настоящий период этот процесс получил широкое
распространение в странах Балтии – Эстонии, Латвии, Литве.

Реприватизация – это возврат в частную собственность государственной собствен-
ности, возникшей в результате произведенной ранее скупки предприятий, земли, банков,
акций и т. д. у частных собственников. Реприватизация в отличие от денационализации, как
правило, не сопровождается актами государственной власти.
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В современной России приватизация приняла широкий размах. Ее механизм был опре-
делен Законом о приватизации, принятым в 1991 году. В нем были заложены основы при-
ватизации:

1. Определены три формы приватизации: продажа предприятий с аукциона, по кон-
курсу, путем их акционирования.

2. Созданы две государственные структуры: первая – комитеты по управлению госу-
дарственным (муниципальным) имуществом, вторая – фонды имущества. В функции пер-
вых входила подготовка планов приватизации и осуществление мероприятий, связанных с
подготовкой предприятий к приватизации. Вторые осуществляли продажу предприятий на
аукционах, продажу их акций.

3. Были определены объекты приватизации и их денежная оценка. Особое значение
придавалось стоимости имущества. Было принято решение оценивать предприятия по оста-
точной стоимости основных производственных фондов. Справедливости ради отметим, что
реализация закона о приватизации усилила социальные противоречия в обществе, и поэтому
сам закон подвергается критике.

Приватизация является частью более широкого процесса – разгосударствления эконо-
мики.

Разгосударствление – это переход от преимущественно государственно-директивного
регулирования производства к его регулированию преимущественно на основе рыночных
механизмов.

Итоги разгосударствления: во-первых, меняется структура собственности в пользу
частной и сокращения общественной. Во-вторых, меняются экономическая роль и функ-
ции государства: государство перестает быть субъектом хозяйствования; государство начи-
нает регулировать экономические процессы не через директивы, а через изменение эконо-
мических условий жизни; обязательные государственные задания уступают место системе
государственных закупок; государство снимает с себя функции распределения имеющихся
ресурсов; постепенно ликвидируется государственная монополия во внешнеэкономической
деятельности.

 
Глава 4

Этапы становления рыночной экономики
 

Продолжая логику первого раздела, состоящую в необходимости анализировать сущ-
ность экономических явлений, процессов, категорий, – рассмотрим в данной главе цепь про-
блем, связанных с естественным процессом развития экономических отношений.

– Познакомимся с формами товарного производства: простое (традиционное) товарное
производство, классический капитализм, социализированное и деформированное товарное
производство.

– Изучим ключевые категории товарного производства: товар, стоимость, полезность,
цена, деньги, денежная система.

– Выясним различия между трудовой теорией стоимости, теорией предельной полез-
ности и затратной концепцией.

– Исследуем сущность инфляции и антиинфляционных мер правительства.
 

4.1. Натуральное хозяйство и его признаки
 

Известно, что объектом изучения экономической науки является хозяйственная дея-
тельность общества, формы которой постоянно трансформируются.
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Исторически первым типом экономической организации производства стало нату-
ральное хозяйство (традиционное).

Натуральным является хозяйство, при котором люди произволят продукты лишь для
удовлетворения своих собственных потребностей, не прибегая к обмену, рынку.

Для натурального хозяйства характеры следующие признаки:
– замкнутость;
– ограниченность и разобщенность производства;
– традиционность;
– медленные темпы развития.
Оно было основано на ручном универсальном труде и в наиболее чистом виде суще-

ствовало у первобытных народов, не знавших общественного разделения труда и не обме-
нивавшихся друг с другом своей продукцией. Состояние производительных сил и их орга-
низация характеризовались крайней примитивностью; набор создаваемых продуктов не
изменялся в течение веков и из года в год производился почти в тех же размерах (простое
воспроизводство).

Три главных вопроса ЧТО, КАК, ДЛЯ КОГО решали собственники хозяйства (они же
работники), ориентируясь на запросы своего хозяйства (патриархальной семьи). Большую
роль в натуральном хозяйстве играли сложившиеся обычаи и воля вождя.

Как господствующая форма натуральное хозяйство уже давно прошло отмеренный ему
историей путь. Однако связь по принципу «произвели – потребили» (без обмена и обще-
ственного распределения) оказалась очень устойчивой, ее элементы можно видеть и в совре-
менном обществе как на микро-, так и на макроуровнях. Примером натурального хозяйства
на микроуровне является работа на садово-огородных участках, весьма поощряемая госу-
дарством в периоды экономических неурядиц. Примером натурализации на макроуровне
может служить политика автаркии, которая предполагает создание самодовлеющего хозяй-
ства в пределах одной страны, нацеленного на самообеспечение. Такая политика ведет к
самоизоляции страны от мирового рынка, к отставанию экономического развития, не обес-
печивает хозяйственную независимость и потому является реакционной.

Более сложным по сравнению с натуральным является ТОВАРНОЕ ХОЗЯЙСТВО.
 

4.2. Товарное производство и его типы
 

Под товарным понимается такое хозяйство, при котором продукты производятся для
продажи, а связь производителей и потребителей осуществляется посредством рынка.

Условием, необходимым для возникновения товарного производства, является обще-
ственное разделение труда, при котором происходит специализация производителей на изго-
товлении конкретной продукции.

В истории общественного разделения труда выделяют три этапа.
На первом скотоводство отделилось от земледелия, что создало условия для регуляр-

ного обмена между племенами.
На втором – отделилось ремесло от земледелия, что означало зарождение товарного

производства.
На третьем этапе произошло обособление торговли от производства и выделение купе-

чества. В этот период рыночные связи стали регулярными.
В современном понимании общественное разделение труда предполагает обособление

различных видов экономической деятельности. С этих позиций выделяют три типа разделе-
ния труда: внутрифирменное, общенациональное, международное.

Внутрифирменное разделение труда – это обособление различных видов экономиче-
ской деятельности внутри отдельного хозяйственного объекта.
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Общенациональное разделение труда – это выделение отдельных видов экономиче-
ской деятельности в рамках хозяйства конкретной страны.

Международное разделение труда – это специализация отдельных стран по созданию
определенных благ, которыми эти страны обмениваются.

Разделение труда предполагает наличие экономической свободы – возможности выби-
рать сферу хозяйственной деятельности.

Причиной товарного производства служит экономическая обособленность произво-
дителей друг от друга.

Возникло оно в период разложения первобытной общины, когда стала появляться част-
ная собственность и излишки продукции сверх той меры, которая необходима для поддержа-
ния жизнедеятельности производителей. Эти предпосылки способствовали обмену резуль-
татами труда путем купли-продажи.

Основными формами обмена являются бартерный и денежный.
Бартерный обмен – это прямой обмен продукта на продукт без посредства денег.
Бартерный обмен господствовал на ранних стадиях развития товарного производства.

Однако он не исчез и появляется во время экономических кризисов, войн и стихийных бед-
ствий.

Постепенно бартерный обмен был вытеснен денежным. Тому способствовали следу-
ющие причины:

– сложность совпадения интересов всех участников обмена;
– трудность нахождения критерия, на основе которого обмен становится эквивалент-

ным.
Денежный обмен – это обмен продукта на продукт посредством денег.
В настоящее время денежный обмен является господствующей формой обмена в эко-

номике.
Товарное производство возникло в традиционной экономике. Однако в тот период

удельный вес товарной продукции в общем объеме общественного производства был незна-
чительным. В современной рыночной экономике товарное производство составляет почти
100 % в общем объеме производимой продукции.

В товарном производстве основные экономические вопросы (что производить, как и
для кого) решаются самостоятельно производителями.

Этапы развития товарного производства связаны с развитием обмена, рынка.
Выделяют следующие типы рынка: неразвитый, свободный, регулируемый, деформи-

рованный.
Каждому типу рынка соответствует особая модель товарного производства:
1) товарное производство неразвитого рынка (простое товарное производство);
2) товарное производство свободного рынка (классическое товарное производство);
3) товарное производство регулируемого рынка (социализированное товарное произ-

водство);
4) товарное производство деформированного рынка (товарное производство, суще-

ствовавшее в СССР и странах социалистической ориентации).
1. Товарное производство неразвитого рынка (простое товарное производство) осно-

вано на общественном разделении труда, частной собственности на средства производства,
на личном труде товаропроизводителя. В условиях простого товарного производства на
рынок поступала лишь часть созданного продукта. Поэтому оно не охватывало всю эконо-
мику, т. е. не являлось всеобщим.

2. Товарное производство свободного рынка (классическое товарное производство)
отмечено принципиально новой чертой: оно приобрело всеобщий характер. Это значит, что:
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1) товаром стала рабочая сила человека и на смену личному труду производителя при-
шел наемный труд;

2) подавляющая часть продукта общества стала предназначаться не для личного
потребления, а для рынка, для продажи.

Товарное производство на этом этапе характеризуется свободной конкуренцией,
поэтому его еще называют капитализмом эпохи свободной конкуренции или «свободной
экономики». Почти полное отсутствие вмешательства государства в хозяйственную жизнь
дает возможность называть его «чистым» капитализмом – laisser faire, что приблизительно
означает «пусть идет как идет» (let it be).

Повсеместное использование системы рынков и цен для координации деятельности
послужило основанием называть этот тип товарного производства рыночной (капиталисти-
ческой) экономикой.

Рыночная экономика сформировалась на стадии машинного производства.
3. Товарное производство регулируемого рынка (социализированное товарное произ-

водство) отличается наличием в экономике двух секторов: государственного и частного с
высокой долей каждого из них в производстве, распределении, обмене и потреблении всех
ресурсов и материальных благ в стране. Государство активно вмешивается в рыночную эко-
номику, но не сводит на нет регулирующую роль рынка, его «невидимую руку». Регулируе-
мый рынок формируется в условиях монополизации экономики, когда перед правительством
появляется задача – ограничить монополию. Главными формами государственного регули-
рования являются законодательная, налоговая, финансовая.

4. Товарное производство деформированного рынка предполагает развитую систему
общественного разделения труда, развитое машинное производство, постоянное регули-
рование национальной экономики, подавление свободных рыночных отношений. Оно было
характерно для СССР и других стран социалистической ориентации.

Реформирование экономики России означает переход от административно-командной
системы хозяйства к рыночным методам. Вопрос в том, какую экономику мы хотим создать
и какую модель выбрать.

Выбор модели рыночной экономики – это выбор системы методов государственного
воздействия на национальную экономику. Либеральной экономике (США) свойственны
главным образом монетаристские средства воздействия на рынок через систему финансов.
В социально ориентированной рыночной экономике, на которую ориентирует Конституция
РФ, доминируют методы, связанные с проведением активной бюджетно-налоговой поли-
тики.

Очевидно, что предпочтительнее социально ориентированная рыночная экономика с
существенной поддержкой национального рынка со стороны государства и мощными пере-
распределительными процессами.

 
4.3. Товар и его свойства

 

Ключевой категорией товарного производства является товар. Существуют разные
понимания его сущности. Обратимся хотя бы к двум из них.

1. В марксистской теории товар рассматривается как полезный человеку продукт
труда, предназначенный для продажи. Из этого определения следует, что:

1) товаром является только то, что удовлетворяет какую-либо потребность человека;
2) товаром является то, что апробировано трудом; например, ягоды в лесу для их соби-

рателя не являются товаром, но могут стать ими после того, как затрачен труд на их сбор;
3) товаром является то, что предназначено для продажи.
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2. В австрийской экономической школе (ее видным представителем является К. Мен-
гер) товар определяется как специфическое экономическое благо, произведенное для обмена.

К экономическим благам К. Менгер относит те, которые являются объектом или
результатом экономической деятельности, и которые можно получить в количестве, ограни-
ченном по сравнению с потребностями (см. Раздел IV Учебника).

Общим между этими определениями является то, что в них товар рассматривается как
результат труда. Отличие состоит в том, что второе определение учитывает соотношение
между потребностью в благе и доступностью этого блага, а первое – не учитывает.

Несмотря на различие подходов, и той, и другой школой признается, что товаром могут
стать и созданные трудом полезные продукты, и апробированные трудом дары природы и
разного вида услуги.

Товары могут носить как материальный, так и не материальный характер.
Товар обладает двумя свойствами:
– способностью удовлетворять какую-либо человеческую потребность;
– способностью обмениваться на другие товары.
Способность товара удовлетворять какую-либо человеческую потребность называется

потребительной стоимостью.
Каждый товар обладает потребительной стоимостью. Она удовлетворяет потребности

не только самого его создателя, но и других людей, т. е. является общественной потреби-
тельной стоимостью. А самого товаропроизводителя она интересует лишь потому, что свя-
зана со способностью товара обмениваться на другие товары.

Способность товара обмениваться на другие товары в определенной количественной
пропорции есть меновая стоимость.

В меновой стоимости проявляется стоимость. Что же такое стоимость?
Вопрос, что лежит в основе обмена и определяет количественную пропорцию, в кото-

рой один товар обменивается на другой, впервые поставил Аристотель. В дальнейшем раз-
ные экономисты отвечали на него по-разному.

По мнению сторонников трудовой теории стоимости, обмениваемые товары имеют
общую основу в лице трудовых затрат, которые и определяют стоимость.

По мнению сторонников теории предельной полезности, в основе обмена лежит полез-
ность.

Полезность (utility) – это удовлетворение или удовольствие, которое индивид получает
от потребления товара или услуги.

Представители затратной концепции сводят стоимость к издержкам.
Обратимся к этим концепциям.
Трудовая теория стоимости  сформировалась в течение ХVIII и XIX веков. Ее основы

мы находим в работах классиков политэкономии, которые определяли стоимость трудом,
затраченным на производство товара. Труд товаропроизводителя двойственен. С одной сто-
роны, это труд определенного вида. Он характеризуется применением определенных ору-
дий труда, определенными профессиональными навыками работника и вполне конкрет-
ным результатом – определенной потребительной стоимостью. Поэтому создающий ее
труд получил название конкретного труда. С другой стороны, труд – это затрата рабочей
силы вообще, безотносительно к ее конкретной форме, частица совокупного общественного
труда. Он называется абстрактным трудом. Именно он создает стоимость, ибо является
тем общим в труде различных специалистов, что позволяет приравнивать разные потреби-
тельные стоимости друг другу.

Различны были взгляды и на меру стоимости. Смит за меру стоимости принимал рабо-
чее время; Рикардо – рабочее время на производство товара в худших условиях производ-
ства; Маркс определял стоимость общественно необходимым рабочим временем, которое
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идет на производство продукта при общественно-нормальных условиях производства: сред-
нем уровне умелости и интенсивности труда.

Теория предельной полезности наиболее ярко выражена в трудах представителей
австрийской школы: К. Менгера, Е. Бем-Баверка, Л. Вальраса, У. Джевонса и других.

Сторонники этой концепции определяют стоимость исходя из субъективных оценок
покупателей. А субъективная ценность товара зависит от 2 факторов: от имеющегося запаса
данного блага (редкости) и от степени насыщения потребности в нем. Например, если вас
мучает жажда, а вы находитесь в пустыне, где вода – редкость, то первый сосуд воды для вас
бесценен. По мере утоления жажды полезность каждого последующего, дополнительного
сосуда будет для вас уменьшаться. Последний потребляемый сосуд с водой имеет для вас
наименьшую полезность.

Вывод: Предельная полезность – это дополнительная полезность, которую извлекает
потребитель из одной единицы товара или услуги. Она равна изменению общего количества
полезности, деленному на изменение в потребленном количестве.

Затратная концепция представлена в трудах Джеймса Милля, Мак-Куллоха и других,
сводивших стоимость к издержкам производства, т. е. затратам на средства производства и
оплату труда.

Попытки объединить эти теории предпринимались Бем-Баверком, А. Маршаллом,
Дж. Кларком, П. Самуэльсоном.

Наиболее удачной оказалась концепция А.Маршалла, в которой он отошел от поиска
единственного источника стоимости и соединил теорию предельной полезности с теорией
спроса и предложения и с теорией издержек производства.

Тем самым в предложенном им методе анализа выявляется взаимовлияние полезности,
спроса – предложения, издержек и цены.

 
4.4. Деньги как категория товарного

производства: происхождение, сущность
и функции. История российских денег

 
 

4.4.1. Сущность и функции денег
 

Сущность денег – предмет постоянного интереса ученых.
У разных народов в качестве денег применялись особо популярные обменные пред-

меты, ценность которых считалась постоянной. Ими были топоры, рыболовные крючки,
ткани, различные кожи, меха, ножи, мечи, копья, стрелы, ракушки и т. д. и т. п. Такое разно-
образие дало повод некоторым экономистам заявить: «Деньги – это все то, что принимается
в обмен на товары и услуги». Однако подобное определение крайне поверхностно и потому
ненаучно.

Существует два подхода в исследовании происхождения денег – субъективный и объ-
ективный.

При субъективном подходе считается, что деньги возникли в результате соглашения
об этом между людьми.

При объективном подходе доказывается, что деньги – результат развития товарно-
денежных отношений, в процессе которых из массы товаров выделился один, за которым
закрепилась роль всеобщего эквивалента. Так возникла теория «товарных денег» в отличие
от ныне существующей системы «кредитных денег».

Согласно данной теории возникновение денег связано с развитием товарообмена. На
ранней стадии состояния общества обмен носил случайный характер, когда один продукт
непосредственно обменивался на другой.
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В обмене двух товаров стоимость одного приравнивалась к стоимости другого. По мере
развития производства и общественного разделения труда рынок стал наполняться множе-
ством товаров. Поэтому появилась возможность сравнивать стоимость товара не с одним-
единственным случайно оказавшимся у кого-то излишним товаром, а со многими другими.

В дальнейшем из множества товаров выделился один товар, например, крупный рога-
тый скот, на который обменивались все остальные.

В этом единственном товаре стала выражаться стоимость всех товаров. В результате
длительного исторического развития обмена возник, следовательно, специфический товар:
денежный товар.

С учетом вышесказанного можно определить деньги следующим образом.
Деньги – это товар особого рода, выполняющий роль всеобщего эквивалента.
В течение нескольких столетий у многих народов роль денег играл крупный рогатый

скот. На Руси, например, казна называлась скотницей, а «министр финансов» (казначей) –
скотником.

Постепенно роль всеобщего эквивалента закрепилась за золотом. Тому способство-
вали его свойства:

1) качественная однородность;
2) количественная (произвольная) делимость;
3) портативность (в небольшом количестве золота воплощается большое количество

труда);
4) сохраняемость.
Как обычный товар золото обладает потребительной стоимостью и стоимостью.

Потребительная стоимость золота заключается в том, что оно служит для изготовления
украшений, золочения, используется в промышленности и т. д. Стоимость золота согласно
трудовой теории стоимости определяется общественно необходимым трудом, затраченным
на его производство.

Золото как всеобщий эквивалент имеет свойства товара особого рода, т. е. обладает
особой потребительной стоимостью и особой формой стоимости. Особая потребительная
стоимость состоит в свойстве приравнивать к себе стоимости всех прочих товаров. Осо-
бенность стоимости золота как денежного материала состоит в том, что оно приобретает
форму непосредственной всеобщей обмениваемости.

Современные концепции денег исходят из теорий, зародившихся еще в XVII–XVIII
веках. Прежде всего это относится к металлической, номиналистической и количественной
теориям денег.

Однако прежние теории выступают в новой форме.
Если прежде основное внимание обращалось на проблемы происхождения, сущно-

сти, формирования стоимости денег, то в современных условиях теории денег сдвигаются в
область изучения влияния последних на развитие рыночной экономики.

Разграничение металлической и номиналистической теории связано с тем, какую из
функций денег авторы этих теорий считали главной.

Металлическая теория денег появилась в эпоху первоначального накопления капи-
тала. Ее представителями являлись меркантилисты У. Стаффорд, Т. Мен, Д. Hope и другие.
Они абсолютизировали функции денег как сокровища и как мировых денег и на этой основе
отождествляли деньги с благородными металлами. Были активными противниками порчи
монет государством. Рассматривали деньги как вещь, а не как социальное отношение.

Создателями номиналистской теории денег явились римские и средневековые юри-
сты. В дальнейшем ее развили Дж. Беркли (Англия) и Дж. Стюарт (Шотландия). Критикуя
«металлистов»; они абсолютизировали другие функции денег – средство обращения и сред-
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ство платежа. «Номиналисты» объявили деньги чисто условными знаками, счетными едини-
цами, которые обслуживают обмен товаров и являются продуктом государственной власти.

Основателями количественной теории денег считаются Дж. Локк (конец XVII в.),
Ш. Монтескье, Д. Юм, Д. Рикардо (конец XVIII в.). Они отставили стоимостную основу
денег. Сторонники количественной теории денег считают, что стоимость денежной единицы
и уровень товарных цен определяются количеством денег в обращении. Существенный
вклад в модернизацию количественной теории внесли И. Фишер (начало ХХ в.), А.С. Пигу
(середина ХХ в.) и др.

Деньги выполняют ряд функций.
Классическая политэкономия выделяла пять функций: мера стоимости, средство обра-

щения, средство платежа, средство накопления (сокровище), мировые деньги.
Современная экономическая наука концентрирует внимание на двух основных, фун-

даментальных: мере стоимости и средстве обращения.
Функция денег как меры стоимости состоит в способности денег соизмерять стоимо-

сти всех товаров. Для этого нет необходимости иметь наличные деньги, т. е. функцию меры
стоимости могут выполнять мысленно представляемые идеальные деньги.

Изначально деньги для выполнения этой функции должны были обладать собственной
стоимостью. Эта функция закрепилась за золотом.

Стоимость товара, выраженная в стоимости золота, называется ценой. Чем больше
стоимость товара, тем к большему количеству золота он приравнивается. Значит, цена товара
находится в прямой зависимости от стоимости товара. На цену товара воздействует не
только стоимость товара, но и стоимость золота: если она повышается, то цены товаров
должны упасть, и наоборот. Таковы исходные положения трудовой теории стоимости, в кото-
рых выясняется прямая, не усложненная великим множеством других факторов связь ука-
занных категорий.

Функцию средства обращения деньги выполняют, когда играют роль посредника в
обмене товаров по формуле Т-D-Т’, которая распадается на два акта: продажу Т-D и куплю
D-T’. Собственник товара, продав его, может отсрочить покупку нового товара и задержать
у себя деньги. Тогда кто-то другой не сможет продать свой товар. Значит, в связи с выполне-
нием этой функции возникает формальная возможность кризиса перепроизводства.

Монета – это слиток металла особой формы и пробы.
Происхождение слова «монета» связано с названием храма Юноны-Монеты, в котором

в IV в. до н. э. началась чеканка денежных знаков Древнего Рима.
Золото – мягкий металл, и в обращении золотые монеты стирались. Стершиеся монеты

становятся неполноценными. А так как функцию средства обращения деньги выполняют
мимолетно, то появляется возможность заменить золотые деньги бумажными.

Бумажные деньги не имеют собственной стоимости, поэтому не выполняют функцию
меры стоимости, а являются только знаком золота.

Бумажные деньги впервые появились в Китае в XII в., в России – в 1769 г. при Екате-
рине II.

Теоретически количество бумажных денег, находящихся в обращении, должно соот-
ветствовать количеству золота, необходимого для обращения.

В самом общем виде количество денег, необходимое для обращения, определяется
делением суммы цен товаров на число оборотов одноименных денежных единиц:
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где Dk – количество денег в обращении,
ΣЦ – сумма цен всех товаров,
Цк – сумма цен товаров, проданных в кредит,
Вп – взаимопогашаемые платежи,
О – число оборотов одноименных денежных единиц,
Кр – сумма цен товаров, проданных в кредит, по которым наступил срок оплаты.

Если же количество бумажных денег в обращении будет больше, чем требуется, то они
обесценятся, их покупательная способность уменьшится, а цены на товары повысятся.

Обесценивание денег, сопровождаемое повышением цен товаров, называется инфля-
цией.

В современном обществе связи, которые проявляются в инфляции, усложняются: прак-
тически прервалась зависимость бумажных денег от золота, нарушились традиционные
законы денежного обращения и формируются новые, инфляция приобрела интернациональ-
ный характер.

Высокие темпы инфляции связаны прежде всего с постоянным увеличением выпуска
бумажных денег государством в размерах, значительно превышающих потребности внут-
реннего обращения.

В результате деньги обесцениваются, цены растут, и, как следствие этого, нарушается
равновесие всех хозяйственных пропорций. С учетом вышесказанного можно заключить,
что современная инфляция – это дисбаланс спроса и предложения, а также других про-
порций национального хозяйства, проявляющийся в росте цен.

Различают открытую и подавленную инфляцию. Первая проявляется в росте цен, вто-
рая – в исчезновении товаров.

В условиях подавленной инфляции, которая имела место в СССР, цены контролиру-
ются государством, поэтому при росте спроса на какой-либо товар, цена не повышается
(как это бывает в условиях рынка) и оказывается ниже равновесной. Возникает дефицит. В
поиске нужного товара покупатели переплачивают торговцам, в результате деньги концен-
трируются в торговле, обходя сферу производства. Как следствие этого у производителей не
появляется стимулов для увеличения выпуска товара. В итоге усиливается дисбаланс между
спросом и предложением.

Для классификации открытой инфляции применяют несколько критериев:
• темп роста цен (индекс цен);
• степень расхождения роста цен по различным товарным группам;
• ожидаемость и предсказуемость инфляции.
С позиции первого критерия различают ползучую (умеренную) инфляцию, когда цены

изменяются медленно, обычно до 10 % в год; галопирующую, когда рост цен измеряется
сотнями процентов в год; гиперинфляцию, когда рост цен составляет более 1000 % в год и
возникает полное расстройство денежного обращения.

С позиции второго критерия выделяют два вида инфляции: сбалансированную и несба-
лансированную. При сбалансированной инфляции цены различных товаров относительно
друг друга остаются неизменными, а при несбалансированной – цены различных товарных
групп по отношению друг к другу постоянно меняются.

С позиции третьего критерия выделяют ожидаемую и неожидаемую инфляцию. Фак-
тор ожидаемости сказывается на последствиях инфляции. Если фирмы и население знают,
что в следующем году цены вырастут в 5 раз, то в условиях идеального рынка они в следую-
щем году в 5 раз повысят цены на свои товары, и никто от ожидаемой инфляции не постра-
дает. А в случае неожидаемой инфляции рост цен даже на 10 % сильно ухудшит экономи-
ческую ситуацию.
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Различают два типа инфляции: инфляцию спроса и инфляцию предложения.
При инфляции спроса равновесие спроса и предложения нарушается со стороны

спроса. Такая ситуация возникает при полной занятости, когда растет объем заработной
платы, появляется избыток совокупного спроса, который толкает цены вверх.

Инфляция предложения называется также инфляцией издержек, т. к. она означает рост
цен, вызванный увеличением издержек производства. Они, в свою очередь, растут вслед-
ствие роста заработной платы и за счет роста цен на сырье и энергию.

Принято считать, что источниками роста издержек и дисбаланса экономики являются
три фактора:

Государство. Оно увеличивает издержки через эмиссию ценных бумаг, путем оплаты
услуг фирм по завышенным ценам и через кредитно-финансовый механизм.

Профсоюзы. Они требуют повышения заработной платы, что увеличивает издержки,
за ними растут цены, затем – новое повышение окладов и т. д. В результате раскручивается
«инфляционная спираль».

Крупнейшие фирмы. Они имеют возможность устанавливать монопольно высокие
цены и этим способствовать инфляционным процессам. В мировой экономической литера-
туре эти три фактора называют главными причинами инфляции.

Последствия инфляции неоднозначны.
Кейнс доказывал и практика подтвердила, что умеренная инфляция полезна для эко-

номики, т. к. рост денежной массы стимулирует деловую активность, способствует эконо-
мическому росту, ускоряет процесс инвестирования.

Чрезмерный выпуск денег порождает негативные последствия, которые проявляются
в следующем:

• ухудшается положение людей с фиксированным заработком, у которых ограничива-
ется потребление и сокращаются сбережения;

• происходит скрытая государственная конфискация денег у населения;
• падает уровень предпринимательской деятельности, и капитал покидает сферу про-

изводства, устремляясь в сферу обращения или за границу.
В экономической политике, направленной против инфляции, различают два подхода:

один предусматривает приспособление к инфляции; другой – ликвидацию ее антиинфляци-
онными мерами.

К числу адаптационных мер (приспособление) относятся: индексация доходов и
контроль за уровнем цен. На частном уровне индексация доходов осуществляется через
заключение коллективного договора профсоюза с предпринимателем. Политика индексации
доходов в государственном секторе имеет целью не ухудшить положение государственных
служащих, студентов, пенсионеров, военных в сравнении с занятыми в частном секторе.

Второй метод (ликвидационный) – это стратегия активного снижения инфляции
посредством экономического спада и роста безработицы. Издержки этого пути, как эконо-
мические, так и социальные, очень велики. Но результаты более эффективны, чем в адапта-
ционной политике.

Инфляция, сопровождаемая стагнацией производства, высоким уровнем безработицы
и одновременным повышением уровня цен, называется стагфляцией.

Однако вернемся к функциям денег.
Деньги обладают большой ликвидностью, т. е. способностью быстро реализовываться.
Если после продажи одного товара не происходит покупки другого, то золото временно

покидает сферу обращения и происходит образование сокровищ.
Функцию сокровища выполняет золото в форме золотых слитков, монет, предметов

роскоши из золота или серебра.
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Массовое возникновение сокровищ происходит во время нарушения товарно-денеж-
ного обращения и в периоды общественных потрясений. Наоборот, в период оживления
товарно-денежных отношений сокровище превращается в средство обращения – этим пер-
воначально стихийно регулировались товарно-денежные отношения.

В настоящее время золото перестает играть роль стихийного регулятора денежной
массы в обращении, т. к. отсутствует свободный обмен денежных знаков на золото.

Сегодня золото продолжает выполнять функцию сокровища, но в ограниченных мас-
штабах как страховой фонд государства и частных лиц. Золотые запасы, государственные и
частные, образуют всеобщее богатство.

Бумажные деньги не могут быть сокровищем, т. к. не имеют собственной стоимости,
но выступают в функции средства накопления.

По мере развития товарного производства возникает необходимость продажи товаров
в кредит. Причиной являются разные сроки изготовления и реализации товаров.

Деньги в качестве средства платежа приобретают новую форму существования – кре-
дитных денег. К ним относятся векселя, банкноты, чеки.

Вексель – это письменное долговое обязательство, в котором указана величина денеж-
ной суммы и сроки ее уплаты должником. Он находится в обороте и выполняет роль денег.

Банкноты — это вексель банка. Банкноты отличаются от бумажных денег прежде
всего тем, что бумажные деньги выполняют функцию средства обращения, банкнота – сред-
ства платежа.

Чек – письменное распоряжение лица, имеющего текущий счет, о выплате банком
денежной суммы или ее перечислении на другой счет.

Существуют три основных вида чеков:
1) именные (не подлежащие передаче);
2) ордерные (допускающие их передачу другому лицу по индоссаменту)8;
3) предъявительские (передаваемые без индоссамента).
Выполнение всех функций денег в обороте между странами делает их мировыми день-

гами.
Роль мировых денег выполняет золото, принимаемое по весу. Перемещаясь из одной

страны в другую, мировые деньги служат всеобщим воплощением общественного богат-
ства.

 
4.4.2. История российских денег

 

Денежной единицей России является рубль. Он имеет богатую историю. До нашествия
монголов в русском языке не было слова «деньги». В XI веке деньги обозначались словом
«куны» (от меха куницы), что свидетельствует о «меховом» происхождении денег. В этом
же веке начали чеканить монеты: «златники» (из золота) и «серебренники» (из серебра).
Из златников и серебренников делали ожерелье. Носили их, естественно, на шее, которая
называлась «гривой». За ожерелье (гривну) давали 1/2 фунта серебра. С тех пор гривна стала
мерой веса.

Первый русский рубль появился в XIII веке в древнем Новгороде. Это был удлинен-
ный брусок серебра весом в 200 граммов, обрубленный по концам (отсюда – «рубль»). Один
рубль равнялся десяти гривнам. Отсюда и пошла русская десятичная монетная система: один
рубль равен десяти гривенникам; один гривенник равен десяти копейкам.

Впоследствии эта система была заимствована у нас многими странами, а в США вве-
дена только в конце XVIII века.

8 Индоссамент – передаточная надпись на оборотной стороне векселя, чека и других ценных бумаг, фиксирующая пере-
дачу прав по этим документам от одного лица (индоссамента) другому лицу.
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В 1534 году в правление Елены Глинской, матери Ивана Грозного, была создана первая
в нашей стране денежная система с едиными строгими правилами чеканки монет по уста-
новленным образцам. Из рубля стали делать мелкие монеты – денги (от татарского «дер-
гема», что значит «звенящий»). Денга постепенно превратилась в деньгу. На денге мелкого
веса изображался всадник с мечом. На денгах крупного веса – всадник с копьем (отсюда
– «копейка»); 1/4 копейки называлась «полушкой», так как заменяла в обращении пол-уха
куницы.

Первые русские золотые монеты (гривенники и пятаки) были выпущены при Василии
Шуйском в начале XVII века.

При Елизавете появилась золотая монета в 10 рублей – империал; был и полуимпериал
– монета в 5 рублей.

При Петре I были выпущены серебряные копейки и полукопейки («денежки»); тогда
же начали отливать серебряные рубли.

Екатерина I задумала заменить деньги из серебра медью. Серебро во много раз дороже
меди, поэтому один медный рубль весил 1,6 кг. Эти деньги были крайне неудобны, поэтому
существовали недолго. Известен любопытный факт: когда в 1748 г. императрица Елизавета
наградила Ломоносова двумя тысячами рублей (10 рублей весили 1 пуд), деньги пришлось
везти на двух подводах. При Екатерине II медные деньги заменили бумажными ассигнаци-
ями – это были первые русские бумажные деньги.

В 1841 г. появились первые русские кредитные деньги.
Первый советский рубль был выпущен в 1919 г. В 1922–1924 г. стали выпускать бумаж-

ный червонец с золотым обеспечением в 7,742 г золота, что равнялось дореволюционной
золотой монете в 10 рублей.

В 1937 г. рубль стали исчислять на базе доллара США, содержащего 0,889 г золота.
В 1950 г. золотое содержание рубля определили в 0,222 г золота.
В 1961 г. в связи с повышением масштаба цен в СССР в 10 раз золотое содержание

рубля было определено в 0,987 г золота, один доллар после этого равнялся 90 копейкам.
Итак, рубль, являясь основным элементом денежной системы, изменялся по мере ее

развития.
 

4.5. Денежная система: содержание и назначение.
Эволюция денежного обращения и денег

 

Денежная система – это исторически сложившаяся в каждой стране и законодательно
установленная государством форма организации денежного обращения.

Денежное обращение – это непрерывное движение денег, выполняющих функции
средства обращения и средства платежа.

Элементами денежной системы являются:
– денежная единица, т. е. мера денег, принятая в стране за единицу (рубль, доллар

и т. д.);
– масштаб цен, т. е. весовое количество денежного металла, принятое в стране в каче-

стве денежной единицы и ее составных частей (например, рубль состоит из 100 копеек и в
течение 60—80-х годов приравнивался к 0,987672 г золота);

– эмиссионная система, т. е. учреждения, выпускающие деньги и ценные бумаги
(например, Центральный банк России и др.);

– виды денежных знаков, т. е. система кредитных бумажных денег, разменных монет,
которые являются законными платежными средствами в обороте;

– институты денежной системы, т. е. государственные и негосударственные учре-
ждения, регулирующие денежное обращение.
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Исторически система обращения металлических денег прошла через биметаллизм и
монометаллизм.

Биметаллизм базировался на использовании в качестве денег двух металлов – золота
и серебра (XVI–XIX вв.)

Монометаллизм в качестве денег использовал только золото, а бумажные и кредитные
деньги свободно на него обменивались. Монометаллизм имеет три разновидности:

 золотомонетный стандарт (с 1821 г. до Первой мировой войны), который характери-
зовался обращением золотых монет и свободным обменом бумажных и кредитных денег на
золото;

 золотослитковый стандарт (Англия и Франция – годы Первой мировой войны),
предусматривавший обмен знаков стоимости на золото, если они соответствовали цене стан-
дартного слитка золота (например, если картина по цене соответствовала слитку в 1 кг
золота, то она на него обменивалась);

 золотодевизный стандарт (20–30 гг. XX в.), предусматривающий обмен банкнот на
иностранную валюту (девизы), разменную на золото.

После кризиса 1929–1933 гг. свободный обмен банкнот на золото был прекращен, а
эпоха монометаллизма закончена.

С 30-х годов установилась система неразменных кредитных денег.
Основные черты этой системы:
 уход из обращения золота (демонетизация золота), отказ от обмена банкнот на золото

и отмена их золотого содержания, усиление положения кредитных денег;
 расширение безналичного оборота, эмиссия денег государством в целях увеличения

денежной массы.
Эволюция денежного обращения и самих денег – это объективный исторический про-

цесс развития товарного производства.
Замена золота в роли денег кредитно-бумажными деньгами стала возможна по следу-

ющим причинам: в обмене товаров возникает потребность не в том, чтобы определить, какая
именно стоимость заключена в том или ином товаре, а в том, чтобы выяснить, во сколько
раз она больше или меньше стоимости, заключенной в товаре, предложенном для обмена.
Для соизмерения стоимостей не требуется обязательно использовать стоимость какого-либо
реально существующего в вещественной форме товара (золота). Важно другое – чтобы обра-
щающиеся деньги представляли стоимость, эквивалентную стоимости обмениваемых това-
ров, но не обязательно сами имели стоимость.

Именно это и позволило заменить золото простыми бумажными знаками.
Вытеснение золота кредитными деньгами получило дальнейшее развитие в замене

носителей денежных функций (банкнот, векселей, чеков) кредитными карточками.
Кредитная карточка выполняет функцию денег быть средством платежа.
Виды кредитных карточек.
 Возобновляемая карточка. Применяется в магазинах, ресторанах и т. п. После пога-

шения задолженности карточка возобновляется.
 Одномесячные карточки «путешествий и увеселений». Применяются для расчета с

туристическими фирмами. Задолженность должна быть погашена в конце месяца.
 Фирменные карточки. Выпускаются различными фирмами для оплаты различных слу-

жебных расходов.
 Премиальные, или «золотые», кредитные карточки. Они выдаются только клиентам с

высоким годовым доходом.
Кредитные карточки ведут отсчет своего существования с 1915 г., когда они впервые

появились в США в форме записи долга.
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Для современного этапа эволюции денег характерно появление системы электронных
денег, с помощью которой проводятся денежные операции: получение денег с банковского
счета, прием вкладов, платежи, выдача чековых книжек, дебет-карточек и др. Появились
смарт-карточки, которые представляют собой электронную чековую книжку.

В России система электронных денег находится в стадии развития. Первые «пласти-
ковые деньги» были выпущены в ограниченном количестве Внешэкономбанком в 1989 г. В
настоящее время их выпускают крупнейшие банки страны.

 
Глава 5

Содержание рыночной экономики
 

Если в главе 4 рассматривалось становление рыночной экономики, то в данной главе
анализируется ее экономическое содержание:

– рассматриваются условия возникновения, роль и функции рынка;
– выясняются причины теневой экономики;
– выясняется роль и место в экономике домашних хозяйств, фирм и государства;
– исследуется инфраструктура рынка: биржа, банк, торговля, коммерция;
– выясняется значение конкуренции;
– анализируется комплекс проблем, связанных с рыночной трансформацией экономики

России.
 

5.1. Рынок: сущность, роль, функции и структура
 

В истории развития рыночного хозяйства можно выделить ряд этапов: обмен, товарное
обращение, рынок.

Наличие общественного разделения труда приводит к необходимости возникновения
обмена деятельностью и продуктами труда. В этом смысле обмен есть экономическая кате-
гория, присущая всем экономическим эпохам. Наиболее типичной формой обмена является
бартер.

Между понятиями «обмен» и «товарное обращение» есть различия.
Товарное обращение – это товарный обмен, опосредованный деньгами (Т-Д-Т’).
Как видно, товарное обращение связано с денежным обращением и предполагает нали-

чие развитой денежной системы.
Однако на протяжении многих столетий товарное обращение оставалось спорадиче-

ским явлением.
И лишь когда оно приобретает всеобщий характер, можно говорить об утверждении

системы рынка. Это случалось 6–7 тыс. лет назад.
Вывод: рынок есть результат естественно-исторического процесса развития товарного

производства, обусловленный общественным разделением труда и обособлением субъектов
хозяйствования.

Первоначально рынком называли место, где люди обменивались товарами и услугами.
Как правило, это были городские площади: «чрево» Лондона, «чрево» Парижа и т. п.

По мере развития товарного производства развивается и усложняется как сам рынок,
так и его понимание экономистами.

Рынок многогранен, поэтому изучать его можно с разных сторон. Именно этим объяс-
няется наличие в экономической литературе множества определений рынка.

С точки зрения купли-продажи рынок рассматривается как сфера взаимодействия
спроса и предложения, производителя и потребителя.
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С точки зрения организации экономики рынок называют общественной формой функ-
ционирования экономики.

С позиции участников рынка его определяют как форму общественной связи между
субъектами хозяйствования.

В качестве обобщения можно сказать, что рынок – это система организационно-эко-
номических отношений, осуществляющаяся через куплю-продажу во всех звеньях воспро-
изводства в сфере производства, распределения, обмена и потребления.

Сущность рынка реализуется через его функции. К основным функциями рынка отно-
сятся:

– информационная,
– регулирующая,
– посредническая,
– стимулирующая,
– ценообразующая,
– контролирующая.
Информационная функция рынка очень важна, т. к. она дает возможность провести

анализ различного рода экономических показателей: уровня цен, процентной ставки, доход-
ности, средней заработной платы и т. д. Получение такого рода информации позволяет пред-
принимателям эффективно организовать бизнес и перестроить структуру производства.

Регулирующая роль состоит в том, что через рынок осуществляется регулирование
общественного производства, т. е. решаются проблемы, что производить, как производить,
для кого производить.

Суть посреднической функции такова: через рынок устанавливается связь производите-
лей и потребителей. Каждый участник рынка является одновременно и покупателем и про-
давцом. Он покупает необходимые ему для жизни или собственного производства товары, а
продает на рынке либо произведенную продукцию, либо имущество, либо рабочую силу.

Значение стимулирующей функции в том, что через рынок происходит учет затрат на
производство продукции. Рынок определяет не только то, что нужно произвести, но и то,
на какие затраты общество может пойти, чтобы получить данную продукцию. Если затраты
очень высоки, то ее не смогут купить и в дальнейшем она не будет производиться. Следова-
тельно, на рынок поступает только та продукция, которая может быть раскуплена по ценам,
покрывающим издержки.

Важнейшей функцией рынка является ценообразующая. Цена колеблется под влия-
нием спроса и предложения. Если на рынке количество какого-либо товара превышает спрос
на него, то снижается цена, а следовательно, производство и предложение данного товара.
Напротив, высокие цены будут стимулировать производство, рост которого станет продол-
жаться до тех пор, пока не наступит равновесие между спросом и предложением, и, как
следствие этого, – равновесная цена.

Суть контролирующей функции в том, что рынок дифференцирует производителей. В
процессе конкуренции выживает только та фирма, у которой затраты на производство про-
дукции меньше рыночной цены. В этом случае фирма получит прибыль. Если затраты выше
цены, то она понесет убытки. Дифференциация производителей, следовательно, означает
развитие эффективных фирм и разорение неэффективных. Рынок имеет достоинства и недо-
статки.

Положительными чертами являются:
– гибкость и высокая приспособляемость к изменяющимся условиям;
– оперативное использование новых технологий с целью снижения издержек произ-

водства и повышения прибыли;
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– независимость производителей и потребителей в принятии решений, заключении
сделок и т. д.;

– способность удовлетворять разнообразные потребности в необходимом количестве
и высокого качества.

Негативные стороны рынка касаются, главным образом, социальной сферы:
– рынок не гарантирует права на труд и доход, более того: рыночная система воспро-

изводит существенное неравенство;
– рынок не создает стимулы для производства товаров и услуг коллективного пользо-

вания (спорт, образование, здравоохранение и т. п.);
– рынок ориентирован не на производство социально-необходимых товаров, а на удо-

влетворение запросов тех, кто имеет деньги.
Выводы:
1. Рынок является наиболее эффективной формой организации экономики, но он не

всегда и не во всем способен обеспечить саморегулирование и равновесие экономической
системы.

2. Несовершенство рынка должно компенсироваться соответствующими функциями
государства.

Главной задачей государства в условиях рынка является создание общественных
институтов, т. е. набора правил, регламентирующих взаимоотношения всех субъектов
рыночной экономики.

Неправильно институты рынка отождествлять с организациями. Между ними суще-
ствует разница. В то время, как институты являются набором правил, организации высту-
пают корпоративными действующими лицами, которые сами являются объектом институ-
циональных ограничений.

Создание благоприятной институциональной среды – это трудный и длительный про-
цесс. Западу для этого потребовалось более 500 лет.

Систему институтов условно можно разделить на три группы: институты на уровне
предприятий, институты на межкорпоративном уровне и институты на макроэкономическом
уровне. Их объектами соответственно являются домашние хозяйства, фирмы, государство.

«Правила игры» определяют в основном макроэкономические институты.
Рыночные отношения без правил, без институционального оформления становятся в

известной мере, мафиозными, а экономика в значительной мере – теневой.
Теневая экономика (англ. underground econome) – это 1) совокупность разнотипных

экономических отношений; 2) совокупность неучтенных, нерегламентированных и проти-
воправных видов экономической деятельности.

В зарубежной практике под теневой экономикой понимается обмен товарами и услу-
гами, данные о которых не поступают в налоговое управление.

В отечественной практике в структуре теневой экономики различают криминальный
и некриминальный бизнес.

Как же их различить?
В теневой экономике прослеживаются четыре направления:
1) неформальная экономика,
2) фиктивная экономика,
3) нелегализованная часть «второй» экономики,
4) черная экономика.
Первый вид (неформальная экономика) появляется в результате несовершенства дей-

ствующей системы хозяйствования. Ее примером в советский период можно считать «торг»
между органами планирования и предприятиями по «выбиванию» ресурсов, который сопро-
вождался взяточничеством, вымогательством, коррупцией. Фиктивная экономика проявля-
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ется в повторном счете общественного продукта: в приписках, искажении отчетности, в
неэквивалентном обмене сырьем, готовой продукцией, позволяющих получать значитель-
ные нетрудовые доходы.

Ко «второй» экономике (нелегализованной) относятся структуры, не зарегистрирован-
ные и не учитываемые государством.

В СССР искусственными запретами «вторая» экономика насильственно загонялась в
нелегальные формы (частный извоз, портной на дому, частная врачебная практика и т. п.).
Изменение законодательства привело к легализации этого сектора экономики.

В черную экономику включают незаконную производственную деятельность, в т. ч.
наиболее общественно опасную форму ее проявления – организованную экономическую
преступность.

В отличие от трех первых четвертый тип теневой экономики является криминальным.
Криминальная (лат. criminalis – преступный) – это такая экономика, в которой значи-

тельное место занимают преступные элементы и формы хозяйствования.
К мафиозным (криминальным) относятся следующие структуры:
– наркобизнес, незаконный игорный бизнес;
– торговля людьми;
– вымогательство (рэкет);
– экспорт запрещенных к вывозу веществ;
– подпольная добыча и торговля драгоценными металлами и камнями;
– махинации и спекуляции на биржах и в банках и т. п.
Иными словами, криминальными считаются те действия, которые подпадают под уго-

ловную ответственность. Как за рубежом, так и в России типичным явлением теневой эко-
номики стало сокрытие доходов от налогообложения.

Рынок имеет определенную структуру.
Структура рынка – это внутреннее строение отдельных элементов рынка.
Структуру рынка классифицируют по разным критериям, важнейшими из которых

являются следующие:
1. По экономическому назначению выделяют рынок товаров и услуг, рынок средств

производства, рынок труда, инвестиций, ценных бумаг, финансовый рынок.
2. По географическому положению различают местный, региональный, национальный

и мировой рынки.
3. По степени ограничения конкуренции называют рынки: монополистический, оли-

гополистический, свободный, смешанный.
4. По отраслям различают рынки: автомобильный, зерновой и т. п.
5. По характеру продаж – оптовый и розничный.
6. По месту создания продукта – внутренний и внешний.

 
5.2. Субъекты и объекты рынка

 

Характеристика рынка была бы неполной без анализа его действующих лиц и объектов
их интереса.

Действующими лицами, или субъектами, рынка являются домашние хозяйства, фирмы
и государство.

Домашнее хозяйство – это экономическая единица в составе одного или нескольких
лиц, которая:

– обеспечивает производство и воспроизводство человеческого капитала (заботится о
здоровье, воспитании, образовании своих членов);

– самостоятельно принимает решения;
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– является собственником какого-либо фактора производства и может сдать в аренду
или продать свое имущество, капитал, рабочую силу;

– стремится к максимальному удовлетворению своих потребностей.
Понятие «домашнее хозяйство» не тождественно понятию «семья». Под семьей пони-

мается группа, объединяемая общностью семейно-родственных связей, которая необяза-
тельно проживает под одной крышей и имеет общий бюджет. Иными словами, деятельность
семьи включает множество измерений: биологическое, демографическое, психологическое
и другие, тогда как деятельность домашнего хозяйства является «проекцией» семьи на одну
из сфер деятельности – экономическую.

В функционировании домашнего хозяйства, согласно теории институционализма,
велика роль рутины.

Рутина (фр. routine) – это следование шаблону, отжившим правилам и навыкам.
Объяснений основополагающей роли рутины в домашнем хозяйстве несколько.
Во-первых, человеку свойственная потребность в создании вокруг себя предсказуемой

среды без радикальных изменений.
Во-вторых, в условиях кипучей внешней среды у человека возникает потребность

остаться самим собой в своей семье. Рутины, созданные самим человеком под его потреб-
ности, ему в этом помогают.

Существует три типа домашнего хозяйства: действующего в командной экономике, в
рыночной экономике, в переходной экономике.

Домашнее хозяйство в командной экономике сталкивается с целым рядом проблем.
Несмотря на стабильность внешней среды, повседневная жизнь домашнего хозяйства упи-
рается в необходимость превращать достаточно рутинную процедуру покупки продуктов и
других товаров в изнурительный процесс поиска дефицита. Функцией домашнего хозяйства
в экономике дефицита становился поиск доступа к дифицитным товарам и ресурсам.

Домашнее хозяйство в рыночной экономике имеет противоположные особенности.
Институт рынка избавляет домашнее хозяйство от потерь времени, связанных с поиском
дефицитных товаров и услуг. Процесс покупки превращается в рутину, а дефицитом стано-
вятся не товары, а деньги. Поэтому, если в командной экономике важно купить то, что можно
купить, то в рыночной важно купить то, что обеспечивает максимум полезности. Кроме того,
постоянного контроля требует участие домашнего хозяйства на рынке труда, который явля-
ется для него основным источником дохода.

Домашнее хозяйство в переходной экономике переживает дискомфорт. Чем активнее
проводятся реформы, тем сильнее их разрушительное воздействие на устоявшиеся нормы
жизни (рутину). Следовательно, тем сильнее чувство незащищенности, неподконтрольно-
сти происходящих вокруг событий.

Цель домашнего хозяйства в переходной экономике – выживание, которое требует
больших усилий и внимания.

Следующим субъектом рынка является фирма.
Фирма – это экономическая единица, которая:
– использует факторы производства для изготовления продукции с целью ее продажи;
– стремится к максимизации прибыли;
– самостоятельно принимает решения.
Институциональная теория, быстро распространяющаяся в России, описывает три

типа фирм: действующих в командной экономике, в рыночной и в переходной.
Предприятие, действующее в командной экономике, было ориентировано не на

максимизацию прибыли, а на выполнение плана с нормальной напряженностью. Распоря-
жения исходили от планового органа. Жесткая дисциплина выполнения плана достигалась
тремя механизмами контроля: партийным, хозяйственным (через министерства) и совет-
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ским (через исполнительные органы Советов народных депутатов). Механизмы же контроля
плановых органов со стороны трудящихся отсутствовали. Поэтому плановый орган пре-
вращался в бесконтрольный бюрократический аппарат и получал возможность отождеств-
лять свои интересы с интересами общества в целом. Предприятию централизованно «спус-
кался» объем фондов и численность рабочей силы. Рабочая сила, как и всякий другой ресурс
в командной экономике, дефицитна. Поэтому предприятие стремилось создать собствен-
ный запас ресурсов, в том числе и рабочей силы, – в форме избыточной занятости. При
этом предприятие было не в состоянии обеспечить работой всех своих работников, поэтому
выплачивало им уравнительную и фактически не заработанную ими заработную плату.

Фирма, действующая в рыночной экономике, нацелена на максимизацию прибыли.
Эту цель фирме задает не плановый орган, а акционеры. В свою очередь, размер прибыли
всецело зависит от действий наемных менеджеров.

Отношения менеджеров и работников строятся в рамках фордизма – системы принци-
пов и правил организации труда, чьи корни уходят к экспериментам Генри Форда в период
Великой депрессии 1929–1933 гг.

Элементами этой политики являются:
– высокий уровень оплаты труда, включающий индексацию зарплаты в зависимости

от роста цен;
– жесткая производственная дисциплина;
– посредническая роль профсоюзов в конфликтных отношениях между работодате-

лями и наемными работниками;
– высокая степень ротации кадров между предприятиями одной и той же отрасли.
Фирма переходной экономики качественно отличается от двух первых. Целевая

функция такой фирмы не сводится ни к реагированию на административные команды, ни к
максимизации прибыли.

Предприятие ориентировано на выживание, на сохранение трудового коллектива.
Наблюдается рассогласование формальной и реальной структуры собственности, допуска-
ющей размытость границ частной и государственной собственности. Формально привати-
зированное предприятие не зависит от государственного бюджета. Однако государство не
готово идти на банкротство не выполняющих свои контрактные обязательства предприятий,
что равносильно согласию государства взять часть дебиторской задолженности предприя-
тия на себя.

Еще один субъект рынка – государство.
Государство представлено правительственными учреждениями, осуществляющими

юридическую и политическую власть для обеспечения контроля над хозяйственными субъ-
ектами и над рынком для достижения общественных целей.

Основная экономическая роль государство – обеспечение взаимодействия между
всеми участниками хозяйственной деятельности.

Институциональная теория выделяет следующие задачи государства.
1. Спецификация и защита прав собственности.
2. Создание каналов обмена информацией.
3. Разработка стандартов мер и весов.
4. Создание каналов и механизмов физического обмена товаров и услуг: транспортная

сеть, площадки для торгов и т. д.
5. Правоохранительная деятельность и выполнение роли «третьей» стороны в кон-

фликтах.
6. Производство общественных благ: оборона, здравоохранение, образование. Свою

предпринимательскую деятельность государство ведет на базе государственного сектора
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экономики. В отличие от частного предпринимателя государство ориентируется не только
на получение прибыли, но на успешное функционирование экономики в целом.

Домашние хозяйства, фирмы и государство вступают в экономические отношения по
поводу владения, использования, купли и продажи объектов рынка.

Объектами рыночного хозяйства являются: товары и услуги, факторы производ-
ства (труд, земля, средства производства), деньги, ценные бумаги, субсидии, социальные
выплаты и т. п.

 
5.3. Инфраструктура рынка

 

Современный рынок невозможен без развитой инфраструктуры, т. е. вспомогательных
отраслей и организаций.

Инфраструктура рынка – это совокупность учреждений, государственных и коммер-
ческих фирм, обеспечивающих успешное функционирование рыночных отношений.

Принято различать инфраструктуру трех рынков: товарного, финансового и рынка
труда.

Инфраструктура товарного рынка представлена товарными биржами, предприяти-
ями оптовой и розничной торговли, аукционами, ярмарками, посредническими фирмами
небиржевого характера.

Инфраструктура финансового рынка включает в себя фондовые и валютные биржи,
банки, страховые компании и фонды.

Инфраструктура рынка труда включает в себя биржи труда, службу занятости и
переподготовки кадров, регулирование миграции рабочей силы и т. д.

Как видно, основными элементами классической рыночной инфраструктуры явля-
ются: торговая сеть, биржи и банки.

Рассмотрим каждый из них в отдельности.
 

5.3.1. Торговля и коммерция
 

Кроме сферы производства обществу необходима совокупность действий, обеспечи-
вающих доведение товара до потребителя.

Область деятельности, связанная с движением экономического продукта от произво-
дителей к потребителям, называется сферой обращения.

В сфере обращения продукт переходит из рук продавца в руки покупателя, то есть
меняет собственника.

Посредником, или агентом товарно-денежных отношений, возникающих между пер-
вичным собственником товара, продающим его, и вторичным собственником, покупающим
товар, является торговля.

Торговля – это деятельность людей по осуществлению товарного обмена и акта купли-
продажи.

Операции по купле-продаже товаров не создают продукт, а лишь удовлетворяют
потребности общества в реализации товара. Данное обстоятельство дает основание причис-
лить эту деятельность к услуге.

Для осуществления торговой деятельности необходим капитал.
Торговый капитал – это капитал, функционирующий в сфере обращения и обособив-

шийся от промышленного капитала.
На начальном этапе промышленники сами занимались реализацией своих товаров, что

требовало с их стороны дополнительных затрат на создание торговой сети и изучение рынка.
Постепенно эти функции перешли к торговым предприятиям, в результате чего торговый
капитал стал самостоятельным, обособившись от промышленного.
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Характерной особенностью нынешнего этапа является процесс, когда крупные компа-
нии с целью контроля за реализацией опять берут в свои руки продажу своей продукции,
создавая собственную сбытовую сеть.

Торговля характеризуется не только тем, что она продает, но и тем, как продает.
В зависимости от методов организации различают:
– продажу за наличные деньги;
– продажу за безналичные деньги. В этом случае за покупателя расплачивается банк,

становясь тем самым необходимым элементом рыночной инфраструктуры;
– продажу товаров в кредит;
– продажу товаров под залог имущества покупателя;
– товарообменную продажу (бартер).
По признаку объема продаж выделяют оптовую и розничную торговлю. Они различа-

ются также ценами: при продаже товаров оптом цены ниже, чем при продаже в розницу.
Торговую деятельность, направленную на получение дохода за счет выгодной для про-

давца продажи товара, называют коммерцией.
Сердцевину коммерции составляют торговые операции по купле и последующей про-

даже, то есть перепродаже товаров. Для успешной коммерции необходимо соблюдение двух
главных условий:

– покупная цена товара должна быть существенно ниже цены, по которой можно про-
дать товар на рынке;

– платежеспособный спрос на данный вид товара должен быть достаточным для того,
чтобы продать весь закупаемый товар по цене, превышающей цену его приобретения.

Торговля осуществляется в магазинах, на аукционах и ярмарках.
Магазин (от фр. magazin – хранилище, склад, амбар) – помещение для хранения и

продажи товара.
В магазинах, как правило, производится розничная торговля. В розничной торговле

соседствуют крупные торговые монополии с наличием большого числа мелких торговцев.
Первые владеют универсальными и специализированными магазинами, супермарке-

тами, торговыми центрами и т. п.
Вторые – ларьками, палатками, лавками и т. п.
Производство однородных товаров позволяет вести оптовую торговлю по образцам на

аукционах и ярмарках.
Аукцион (от лат. auctio – публичные торги) – это продажа товаров на условиях состяза-

тельности между покупателями. Победителем аукциона, получающим право приобретения
товара, является покупатель, предложивший более высокую цену. Наряду с внутренними
проводятся и международные аукционы: пушной – в С.-Петербурге, по продаже племенных
лошадей в Москве, по продаже предметов искусства фирмы Sotheby’s в Лондоне и другие.

Ярмарки (от нем. yahrmarkt – ежегодный рынок) – это регулярно, периодически орга-
низуемый рынок, который функционирует в определенном месте в установленное время.

Ярмарки возникли в средневековой Европе и первоначально в целях безопасности про-
водились у стен крепостей и монастырей. Они являлись основной формой торговли. Посто-
янный круг участников ярмарки и их ограниченное число позволяли всем торговцам иметь
четкое представление о ситуации на рынке и строить достоверные предположения об ее
изменении.

Таким образом, необходимость в получении наиболее точной информации о рынке
дошла до нас из глубины веков. Однако эта информация была ограничена рамками данного
рынка, т. е. носила локальный характер.
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По мере развития регулярной торговой сети (к. ХIХ – н. ХХ века) роль ярмарок
снизилась и изменились их функции. Ярмарки превратились в регулярные коммерческие
выставки, демонстрирующие предлагаемую для продажи продукцию.

Различают отраслевые, универсальные, региональные и международные ярмарки.
Проведение ярмарок сочетается с организацией научно-технических конференций и сим-
позиумов. Наиболее крупные ежегодные международные ярмарки проводятся в Париже,
Милане, Торонто, Иокогаме, Лейпциге, Вене и других городах.

Знаменитыми российскими ярмарками были:
– Нижегородская, проводившаяся с 1 августа по 15 сентября;
– Киевская – с 22 февраля по 15 марта;
– Бакинская – с 20 мая по 5 июня;
– Тюменская – с 18 июня по 1 августа и другие.
В настоящее время некоторые из них возрождаются.

 
5.3.2. Биржа

 

Биржа (от лат. bursa – кошелек) как форма организации, контроля и регулирования
рынка известна с ХVI века. Первой в мире считается основанная в 1531 г. в Антверпене
биржа, на здании которой была надпись: «Для торговых людей всех народов и языков».

В России первая биржа была создана Петром I в 1703 г. в Санкт-Петербурге. К 1917 г.
число российских бирж достигало 114. После 1917 г. биржевое дело угасло. В период НЭПа,
в начале двадцатых годов оно возродилось, но в конце двадцатых годов биржи были ликви-
дированы и только в настоящее время начали возрождаться.

Биржа – это рынок оптовой торговли стандартными товарами или рынок операций по
купле-продаже валюты, ценных бумаг и рабочей силы.

В зависимости от предмета торгов различают товарные, фондовые (валютные) биржи
и биржи труда.

Товарные биржи – это организованный рынок материальных, вещественных объек-
тов: сырья, оборудования, зерна, металла и т. д. Такие биржи называют специализирован-
ными. Биржи, на которых представлены разнообразные товары, называются универсаль-
ными.

Биржа не является местом непосредственной купли-продажи, на ней лишь заключа-
ются торговые сделки, контракты и на основе спроса и предложения формируются цены.

Фондовые биржи – это рынок ценных бумаг, главным образом, облигаций, на котором
заключаются сделки об их купле-продаже с установлением цены. Торговля ценными бума-
гами ведется по принципу аукционной продажи, когда ценные бумаги приобретает тот, кто
предложил наибольшую цену.

Ценная бумага – это документ, который удостоверяет право собственности на какой-
либо вид капитала и приносит своему владельцу доход.

Ценные бумаги могут выпускаться как государством, так и корпорациями. Их назы-
вают фиктивным капиталом в отличие от реального, который вложен и функционирует в
производстве. Ценные бумаги представляют собой как бы бумажный дубликат реального
капитала. Однако появившись, фиктивный капитал начинает жить самостоятельной жизнью.

Ценные бумаги принято делить на две группы: свидетельства о собственности и сви-
детельства о займе.

К первой группе относятся: акции, опционные свидетельства, финансовые фьючерсы,
ордера, права (варранты), коносаменты и т. п.

Из этой группы наиболее распространенным видом ценных бумаг является акция.
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1. Акция — ценная бумага, свидетельствующая о внесении определенной суммы денег
в капитал акционерного общества (АО) и дающая право ее владельцу на получение прибыли
– дивиденда.

Акции подразделяются на именные и предъявительские, простые и привилегирован-
ные, безголосые, одноголосые и многоголосые.

Именная акция выписывается на имя определенного владельца и регистрируется в
учетной книге акционерного общества. Достоинством именных акций является возмож-
ность их учета и контроля. Недостатком – их низкая «подвижность», так как смена владельца
требует перерегистрации.

Акции на предъявителя свободно продаются и покупаются на рынке ценных бумаг.
Простая акция дает право голоса на собрании акционеров, а размер получаемого по

ней дохода зависит от результатов работы АО за год и ничем другим не гарантирован.
Привилегированная акция гарантирует доход независимо от результатов хозяйственной

деятельности АО – в этом ее привилегия. Но именно по этой причине владельцы такой акции
не заинтересованы в увеличении прибыли АО, поэтому привилегированная акция не дает
права голоса на собрании акционеров.

Различие между безголосыми, одноголосыми и многоголосыми акциями очевидно.
Обычно безголосые акции продаются широкой публике. Это позволяет учредителям АО
привлечь огромные денежные средства и в то же время сохранить за собой контроль над
компанией. В России выпускаются только одноголосые акции.

Первый раз акция выпускается в обращение по номинальной стоимости, т. е. той
сумме денег, которая указана на акции при учреждении АО. Однако в последующем, при
перепродаже акции, устанавливается ее рыночная цена, или курс акции.

Курс акций зависит от соотношения спроса и предложения на акции данной корпора-
ции, но колеблется вокруг расчетного курса акции, который определяется по формуле:

Если курсовая стоимость акций превышает номинальную, то разница между суммой,
полученной от продажи акций, и суммой действительно вложенного в АО капитала составит
учредительскую прибыль, присваиваемую учредителями АО.

2. Опционное свидетельство – это ценная бумага о контракте, предоставляющем
право покупать или продавать конкретный товар по установленной цене в течение опреде-
ленного времени.

3. Финансовый фьючерс — это ценная бумага, свидетельствующая об обязательстве
ее владельца на осуществление купли-продажи в будущем определенного документа по
заранее фиксированной цене.

4. Коносамент — документ, устанавливающий взаимоотношения перевозчика и гру-
зовладельца в процессе транспортировки груза (наиболее употребим в судоходстве).

5. Варрант – свидетельство, выдаваемое владельцу товара при сдаче его на склад.
Ко второй группе ценных бумаг относятся: векселя, банкноты, чеки, а также облига-

ции, депозитные и сберегательные сертификаты и т. п.
1. Облигация – это ценная бумага, дающая право ее владельцу на получение дохода

в форме выигрыша или фиксированного процента к номинальной цене оплаты купонов. Их
выпускать может как государство, так и органы местного самоуправления, фирмы, фонды
и т. п.
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Облигации могут быть долгосрочными (на 3–5 лет) и краткосрочными (3–6 месяцев).
По истечении срока облигации погашаются по номинальной стоимости, а держатель обли-
гации получает доход в виде фиксированного процента от нарицательной стоимости.

Государственные и муниципальные облигации способствуют привлечению средств,
необходимых для финансирования бюджетного дефицита и решения региональных про-
блем.

Корпоративные облигации аккумулируют денежные средства населения для развития
производства на своих негосударственных предприятиях.

2. Депозитный и сберегательный сертификат – это разновидность срочных банков-
ских вкладов. Депозитный сертификат отличается от сберегательного тем, что клиенту выда-
ется не книжка, а сертификат (удостоверение), выполняющий роль долговой расписки банка.

Принято считать, что ценные бумаги проходят три фазы жизненного цикла:
• подготовительный этап, который связан с открытием нового предприятия;
• первичное размещение ценных бумаг, или «первичный рынок». В этот период поку-

пателем является население, инвестиционные фонды, трастовые компании и т. п.;
• вторичное размещение ценных бумаг, или «вторичный рынок». В этот период осу-

ществляется купля-продажа ценных бумаг, прошедших первичное размещение. Вторичный
рынок состоит из «уличного» рынка и биржи.

Выделяют несколько главных принципов функционирования рынка ценных бумаг:
• рынок должен характеризоваться частыми сделками с небольшими колебаниями цен

от одной сделки к другой, с небольшим разрывом между ценой продавца и ценой покупа-
теля;

• рынок должен быть эффективным, т. е. покрывать свои расходы по сделкам доходами;
• рынок должен быстро распространять информацию о заключенных сделках;
• рынок должен отличаться надежностью, т. е. возможные ошибки работников рынка

ценных бумаг должны компенсироваться.
Купля-продажа ценных бумаг осуществляется на фондовой бирже. Она осуществляет

следующие функции: устанавливает рыночную стоимость ценных бумаг, обеспечивает пере-
лив капитала между участниками рынка и т. п.

Непосредственная задача фондовой биржи – создание благоприятных условий для
эффективной купли-продажи и перепродажи ценных бумаг.

Купля-продажа ценных бумаг осуществляется на основе их биржевого курса, т. е. их
продажной цены на бирже, которая колеблется в зависимости от спроса и предложения на
них.

Скупка ценных бумаг по низким ценам и продажа по высокому курсу позволяет полу-
чать биржевую прибыль.

На бирже осуществляется регистрация стихийно сложившихся курсов ценных бумаг,
она называется биржевой котировкой.

Ценные бумаги, поступающие на биржу, проходят процедуру листинга, которая пред-
полагает их отбор и допущение к торгам. Ценные бумаги, не внесенные в листинг, прода-
ются на «уличном» рынке.

Типичной операцией фондового рынка является расчет индекса Доу-Джонса. Он
исчисляется как средняя арифметическая цен акций тридцати крупных корпораций. Этот
показатель появился в 1897 г., в нынешнем виде рассчитывается с 1928 г.

На валютной бирже происходит торговля крупными партиями валюты. Валютные
биржи могут входить в состав фондовых.

На фондовых биржах устанавливается рыночная цена, т. е. биржевой курс (котировка)
ценных бумаг, определяемый отношением рыночной цены к номинальной стоимости акции,
облигации.
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Биржи труда специализируются на организации процессов купли-продажи рабочей
силы как специфического товара. Они выступают посредником между нанимателями и нани-
мающимися. Их функции: учет безработных и вакансий на предприятиях, оказание мате-
риальной помощи безработным, организация переподготовки и повышения квалификации
работников.

Биржи организуются в государственной и частной формах, но чаще всего биржа – это
акционерное общество. Доход биржи образуется за счет процента от стоимости продаж това-
ров, валюты, ценных бумаг, дохода от продажи брокерских мест и учредительских взносов.

Как ни странно, современные биржи и отдельные рынки (например, рынок алмазов)
так же, как и ярмарки в старину функционируют на основе принципа локального рынка: хотя
сделки здесь совершаются в мировом или как минимум в национальном масштабе, полную
информацию о рынке имеет лишь ограниченный круг его участников.

В биржевой практике различают несколько типов сделок.
• Форвардная сделка — это сделка с реальным товаром, когда продавец должен иметь

товар в наличии и предъявить его к поставке в срок, обозначенный в контракте.
• Фьючерсная сделка – это сделка с товарами, которых в момент заключения сделок

в наличии нет. Фактически покупается не товар, а право на товар.
• Опцион – это получаемое за плату (премию) право на приобретение товара или цен-

ных бумаг по установленной цене. Эти права могут перепродаваться, что дает их держате-
лям возможность получать спекулятивный доход при продаже прав в то время, когда цены
на обусловленные товары или ценные бумаги повысились.

• Хеджирование (от англ. hedge – ограждать, страховать) преследует цель обеспечить
страхование от возможных потерь из-за резкого колебания цен. Сущность хеджирования
состоит в том, что одновременно заключаются две сделки: сделка на немедленную поставку
товара и контрсделка на продажу такой же партии товара через определенный срок. Цель
состоит в том, чтобы компенсировать возможные потери от повышения цены при продаже
товаров с немедленной поставкой за счет покупки на указанный срок. И, наоборот, продажа
товара на срок компенсирует потери от понижения цены при покупке товара на условиях
немедленной поставки.

Основными действующими лицами на бирже являются: брокер, маклер, дилер, «бык»,
«медведь».

• Брокер (от англ. broker – комиссионер) – посредник между продавцами и покупате-
лями, выступающий от имени и по поручению своих клиентов и представляющий их инте-
ресы. Брокеры имеют право осуществлять за счет своих клиентов все виды сделок. В роли
брокеров могут выступать отдельные лица, брокерские конторы и даже целые брокерские
фирмы.

• Маклер (нем. makler) – это участник биржевых торгов, фиксирующий заключение
сделок между членами биржи и получающий за это от них вознаграждение – куртаж. Часто
маклеры являются служащими той биржи, на которой они опосредствуют заключение сде-
лок.

• Дилер (англ. dealer) – физическое или юридическое лицо, торгующее товарами или
ценными бумагами от своего имени и за свой счет. Прибыль дилера складывается из разницы
между ценой покупки и ценой перепродажи.

• «Бык» – это участник торгов, играющий на повышении цен товаров: скупает товар
в данный момент в расчете позднее продать его по более высокой цене.

• «Медведь» – участник торгов, играющий на понижении цен, которая возникает в
результате активной продажи при ограниченной покупке.

Биржа во всех ее формах, с одной стороны, входит в инфраструктуру рыночной эконо-
мики, с другой – является самостоятельной формой предпринимательства.
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5.3.3. Банк

 

Первые банки появились на древнем Востоке (VII–VI вв. до н. э.). Дальнейшее разви-
тие банковское дело получило в античную, а затем средневековую эпоху.

Первый банк современного типа – Банк св. Георгия в Генуе – появился в начале XV
века.

В этот период банки становятся особым видом частной предпринимательской деятель-
ности и осуществляют мобилизацию и распределение ссудных капиталов. Они выступают
как финансовые посредники, соединяющие интересы кредиторов и заемщиков.

Банковская система состоит из множества различных банков.
Коммерческий банк – юридическое лицо, осуществляющее банковские операции на

коммерческой основе.
Эмиссионный банк – банк, имеющий монопольное право на выпуск банковских биле-

тов. Эмиссионным является национальный банк страны.
Универсальный банк – кредитное учреждение, выполняющее все основные виды

банковских операций (кроме эмиссии банкнот): депозитные, кредитные, фондовые, расчет-
ные и др.

Специализированный банк – банк, выполняющий отдельные операции или обслу-
живающий отдельных клиентов. Такими банками являются инвестиционные, сберегатель-
ные, торговые, сельскохозяйственные, внешнеторговые, ипотечные и др.

Сберегательный банк – кредитное учреждение, специализирующееся на привлече-
нии денежных сбережений и временно свободных денежных средств населения.

Инвестиционный банк – финансовая организация, специализирующаяся на опера-
циях с долгосрочными вложениями преимущественно в сфере создания новых основных
фондов.

Внешнеторговый банк – специализированный банк, осуществляющий кредитование
экспорта, страхование экспортных кредитов.

Венчурный банк – банк, осуществляющий кредитование «рисковых» проектов (раз-
работки с неопределенным эффектом и др.).

Банки выполняют ряд важных функций. К ним относятся:
– аккумулирующая функция (банки сосредотачивают в своих руках свободные денеж-

ные средства населения и юридических лиц);
– посредничество в кредите (предоставление ссуды нуждающимся);
– посредничество в платежах (банки являются посредниками во взаимных платежах

и расчетах между юридическими лицами или гражданами;
– создание денежных средств обращения (банкнот, чеков и т. д.).
Среди операций банка выделяются кредитные.
Кредитные операции подразделяются на активные и пассивные.
Пассивные операции заключаются в мобилизации денежных сбережений и доходов; за

них банк платит проценты вкладчикам.
Активные – в предоставлении кредита; за них банк получает проценты.
Наибольшей статьей пассивов являются вклады (депозиты). Эти вклады делятся на две

категории: срочные и до востребования.
Срочные вклады – это депозиты на заранее установленный срок (месяц, 6 месяцев, год

и т. д.). Проценты по срочным вкладам обычно выше, чем по вкладам до востребования.
Вклады до востребования делятся, в свою очередь, на бессрочные и текущие.
Из аккумулированных средств банк должен формировать резервы, то есть наличные

активы, чтобы выдать деньги по первому требованию вкладчиков. Банки заинтересованы в
срочных вкладах, которыми можно свободно оперировать в пределах срока вклада.
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Помимо торговой сети, бирж и банков успешное функционирование рынка невоз-
можно без рекламы, информатизационных и консультативных служб, без учреждений кон-
троля и ревизии. Рассмотрим некоторые из них.

Реклама (от лат. reclamo – выкрикиваю) – это распространение информации о товарах
или услугах с целью увеличения спроса на них.

Она возникла на заре развития товарного производства. В начале ХХ века реклама ста-
новится одним из основных средств конкурентной борьбы. С середины 70-х годов утвержда-
ется индустрия рекламного бизнеса с широкой сетью рекламных агентств, а сама реклама
рассматривается как элемент новой системы управления, как составная часть маркетинга.

Информация в самом общем виде (от лат. information – разъяснение) – это сведения,
используемые для анализа и прогноза состояния рынка.

Для современного этапа рыночной инфраструктуры характерен переход от разрознен-
ной информации к созданию информационных систем автоматической обработки данных.

Консалтинг (от англ. consulting – консультативный) – управленческое консультиро-
вание, осуществляемое специализированными фирмами на коммерческих началах. Услуги
оказываются по исследованию и прогнозированию рынка товаров, услуг, лицензий, ноу-хау
и т. д. Предоставляются также юридические услуги.

Аудиторские компании (от англ. auditor – ревизор) – это организации, осуществляю-
щие комплексную ревизию финансово-хозяйственной деятельности фирмы с целью оценить
ее возможности в сфере бизнеса.

Страховые компании – организации, создающие денежные (страховые) фонды за
счет взносов ее участников, из средств которых возмещается ущерб, причиненный стихий-
ными бедствиями, несчастными случаями и иными обстоятельствами. Страхование делится
на имущественное, личное и страхование ответственности перед третьими лицами. Оно
имеет обязательную или добровольную форму в виде договора между страхователем и стра-
ховщиком.

Налоговая инспекция – это государственный орган, на который возлагается проверка
правильности уплаты налогов и других платежей в бюджет гражданами и юридическими
лицами.

Торговая палата – это организация, содействующая развитию экономических отно-
шений между различными странами. Первые торговые палаты появились в европейских
городах в XVI веке. В настоящее время крупнейшей международной организацией явля-
ется Международная торговая палата, в которой представлены торговые организации из
140 стран мира. В России до 1917 г. функции торгово-промышленных палат выполняли бир-
жевые комитеты. В 1991 г. в России была создана Торгово-промышленная палата Россий-
ской Федерации (ТПП РФ).

Вывод: Инфраструктура рынка порождена самими рыночными отношениями. Она
призвана облегчить участникам рыночных отношений реализацию их интересов и обеспе-
чить цивилизованный характер их деятельности.

 
5.3.4. Конкуренция – ключевая категория рынка

 

Главной особенностью рыночной экономики является свобода выбора: производитель
свободен в выборе производимой продукции, потребитель – в приобретении товара, работ-
ник – в выборе места работы и т. д. Но свобода выбора не обеспечивает экономического
успеха автоматически. Он завоевывается в конкурентной борьбе.

Конкуренция (от лат. сoncurrentia – сталкиваться) – это соперничество между участ-
никами рыночной экономики за лучшие условия производства, купли и продажи товаров.

Конкуренция – ключевая категория рыночных отношений. Она выступает в различных
формах и осуществляется разными способами.
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Она может быть внутриотраслевой (между аналогичными товарами) и межотрасле-
вой (между товарами различных отраслей).

Она может быть ценовой и неценовой.
Ценовая предполагает продажу товаров и услуг по ценам, которые ниже, чем у конку-

рента. Снижение цены возможно либо за счет снижения издержек, или за счет уменьшения
прибыли, что могут позволить себе лишь крупные фирмы.

Неценовая конкуренция основана на продаже товаров более высокого качества и
надежности, достигаемых благодаря техническому превосходству. Эти виды конкуренции
детально исследованы Марксом.

В зависимости от того, каким образом конкурируют между собой участники рыночных
отношений различают совершенную (свободную) и несовершенную конкуренцию и соот-
ветствующие рынки: рынок свободной конкуренции и рынок несовершенной конкуренции.
Эти вопросы явились предметом анализа неоклассиков.

Чем меньше воздействие отдельных фирм на цену продукции, тем более конкурентным
считается рынок.

Совершенная конкуренция (рынок свободной конкуренции) представляет собой иде-
альный образ конкуренции, при которой:

– на рынке действуют независимо друг от друга многочисленные продавцы и покупа-
тели с равными возможностями и правами;

– обмен осуществляется стандартизированными и однородными продуктами;
– покупатели и продавцы имеют полную информацию об интересующих их продуктах;
– существует возможность свободного входа и выхода с рынка, а у его участников

отсутствуют стимулы для слияния.
Главная черта совершенной конкуренции: ни одна из фирм не влияет на розничную

цену, т. к. доля каждой из них в общем выпуске продукции незначительна.
Совершенная конкуренция в полном объеме недостижима. К ней можно только при-

ближаться. С известной долей условности свободной можно считать конкуренцию, суще-
ствовавшую примерно до середины XIX века.

Со второй половины ХIХ в. под влиянием НТП идет бурный процесс концентра-
ции производства, что приводит к образованию крупных и сверхкрупных предприятий, т. е.
монополий.

Монополия (греч.: «монос» – один, «полео» – продаю) возникает тогда, когда отдель-
ный производитель занимает доминирующее положение и контролирует рынок данного
товара.

Цель монополии – получение максимально возможного дохода посредством контроля
над ценой или объемом производства на рынке. Средством достижения цели является моно-
польная цена, которая обеспечивает прибыль сверх нормальной.

Монополии образуются путем слияния нескольких компаний и имеют следующие
организационные формы:

Картель – соглашение о квоте (количестве) выпускаемой продукции и разделе рынков
сбыта.

Синдикат – объединения с целью организации совместного сбыта продукции.
Трест – монополия, в которой объединяется и собственность, и производство, и сбыт

продукции входящих в нее фирм.
Концерн – монополия с единым финансовым центром всех входящих в нее фирм раз-

ных отраслей но с общей технологией.
Конгломерат – объединения, основанные на проникновении крупных корпораций в

отрасли, не имеющие производственной и технологической связи со сферой деятельности
головной фирмы.
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Возникновение монополий делает конкуренцию несовершенной (рынок несовершен-
ной конкуренции).

Под несовершенной конкуренцией понимается рынок, на котором не выполняется
хотя бы одно из условий свободной конкуренции.

Несовершенную конкуренцию подразделяют на три типа: монополистическая конку-
ренция, олигополия, чистая монополия.

Они исследуются в главе 10 учебника.
Роль монополии в экономике двойственна.
Положительная сторона в том, что продукция монополистических компаний отлича-

ется высоким качеством, а крупные масштабы производства позволяют снижать издержки
и экономить ресурсы.

Отрицательный эффект состоит в том, что монополия, господствуя на рынке и имея
большие прибыли благодаря монопольно высокой цене, ограничивает выпуск продукции.
Кроме того, в условиях, когда нет конкуренции, монополия теряет стимул для повышения
эффективности за счет технического прогресса.

Учитывая это, государство старается противостоять монополизму, поощряя конкурен-
цию. Важнейшим средством для этого служит антимонопольное законодательство, т. е. пакет
законов, который является средством поддержания государством равновесия между конку-
ренцией и монополией.

Начало антимонопольному законодательству было положено в США в 1880 г. Совре-
менное антимонопольное законодательство имеет два направления: контроль за ценами и
контроль за слиянием компаний.

В России в 1991 г. принят закон «О конкуренции и ограничении монополистической
деятельности на товарных рынках». И создан Государственный комитет по антимонополь-
ной политике (ГКАП). Однако закон несовершенен и используется он недостаточно.

 
5.4. Рыночная трансформация экономики России

 
 

5.4.1. Первоначальное накопление капитала
 

Россия, начиная со времен Петра I, использовала в качестве магистрального путь дого-
няющего развития, который имел не только недостатки, но и преимущества, т. к. сообщал
информацию о том, какие черты пройденного другими странами пути повторять не следует.

Кризис плановой экономики, которую покидает Россия, стал кризисом всей модели
догоняющей индустриализации.

Россия встала на путь перехода к постиндустриальному обществу. Он связан с перво-
начальным накоплением денежного капитала с его последующим превращением в промыш-
ленный.

Появление промышленного капитала означает овладение им реальным сектором эко-
номики, в результате чего капитал становится господствующей экономической категорией,
а экономика – рыночной.

Понятие «первоначальное накопление капитала» (previous accumulation of capital)
впервые встречается в трудах А. Смита, затем исследовано в «Капитале» К. Маркса.

Его изначальный смысл состоял в подготовке материальных условий перехода от фео-
дализма к капитализму и предполагал:

1) отделение непосредственных производителей (прежде всего крестьян) от средств
производства (земли) и превращение их в наемных рабочих;

2) переход общественных средств и денежных капиталов в руки буржуазии.
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Чем же экономические процессы, происходящие в современной России, напоминают
первоначальное накопление капитала и в каком направлении отличаются?

Чтобы ответить на этот вопрос, необходимо вкратце обратиться к истории.
Первая сторона первоначального накопления капитала – формирование наемного

труда происходило по-разному в разных странах.
Наиболее ярко оно проявилось в Англии, где с конца XV в. происходило насильствен-

ное обезземеливание крестьян, вызванное необходимостью расширения овцеводства для
удовлетворения потребности в сырье развивающихся капиталистических суконных ману-
фактур.

В Америке главными направлениями этого процесса были:
1) лишение собственности коренного населения – индейцев;
2) притеснения бедняков – переселенцев, значительная часть которых была привезена

в Америку в качестве законтрактованных на определенный срок «белых рабов»;
3) негритянское плантационное рабство.
В России процесс формирования рабочего класса начался задолго до отмены крепост-

ного права. Реформа 1861 г. его лишь узаконила. Реформа предусматривала выкупные пла-
тежи за землю, которые должны были поступать помещикам от крестьян. Например, круп-
нейший помещик России граф Шереметев должен был получить оброк от крестьян в размере
12 млн рублей. Так как крестьяне не имели возможности расплатиться с помещиками, то
за них это делало государство. Крестьяне же оказались на несколько поколений должни-
ками государства, превращались в пролетариев и обязывались расплатиться с государством
постепенно с ростовщическими процентами. Последний выкупной платеж крестьян в казну
по расчетам Александра II намечался на 1956 год!

Вторая сторона первоначального накопления – сосредоточение в руках буржуазии
крупных денежных сумм – осуществлялась такими путями, как:

– ростовщичество;
– ограбление туземного населения (индейцы в Америке, негры в Африке);
– монополия на торговлю колониальными товарами;
– революция цен в странах Западной Европы;
– система протекционизма национальному предпринимательству в форме крупных

денежных субсидий из казны и т. п.
В России процесс накопления денежных капиталов пришелся на конец 1850-х – начало

1860-х гг.
Источники их были разнообразны:
– торговые операции;
– мануфактурное производство;
– система винных откупов (право за небольшую плату торговать спиртными напит-

ками);
– железнодорожное предпринимательство, породившее целую группу железнодорож-

ных королей, и осуществлявшееся в значительной степени за счет казны и иностранных
кредитов.

Следовательно, в России происходили те же, что и в Европе, процессы накопления
капиталов. Однако Россия в этой сфере деятельности отставала, т. к. существовавшая в
стране политическая система отличалась исключительно высокой концентрацией власти и
сковывала частную инициативу и предприимчивость.

Тем не менее к началу ХХ в. как класс наемных работников, так и класс фабрикантов
были налицо.

Современная Россия переживает процесс иного рода, связанный с отказом от
командно-административной системы, основанной на директивном ценообразовании и цен-
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трализованном распределении ресурсов, и переходом на рыночные методы регулирования –
в этом коренное отличие первоначального накопления в старом смысле от нового. Объеди-
няет их процесс создания класса предпринимателей с материальной основой в лице частной
собственности.

Следует отметить, что как раньше, так и теперь, как за рубежом, так и в России концен-
трация свободных денежных средств в руках наиболее предприимчивых членов общества
осуществляется, как правило, насильственными методами: это и мошенничество, и обман,
и шантаж, и уничтожение несговорчивых.

Российское государство 90-х годов в немалой мере способствовало этому процессу:
здесь и занижение в 10–20 раз стоимостной оценки подлежащих приватизации объектов
государственной собственности, и неспособность защищать интересы населения, и безнака-
занность мошенников, и беспомощность в борьбе с криминалом, и неэффективность судеб-
ной системы и т. п. Все эти методы целенаправленно работали на первоначальное накопле-
ние капитала, на формирование отношений частной собственности.

Существуют как внутренние, так и внешние источники накопления денежного капи-
тала.

К числу внутренних относится прежде всего приватизация, которая привела к разделу
государственной собственности следующими методами:

– перераспределением средств между отраслями тяжелой (в т. ч. ВПК) и легкой про-
мышленности в пользу последней;

– концентрацией капитала в сфере услуг и в торговле;
– «самозахватом» функций распоряжения землей и природными ресурсами, предпри-

ятиями топливно-энергетического комплекса и другими энергоносителями;
– получением внешнеторговыми фирмами прибылей, возникших за счет либерализа-

ции внешней торговли;
– получением доходов от «челночного» импорта;
– получением налоговых льгот, предоставляемых государством некоторым организа-

циям (например, спортивным) на ввоз в страну спиртоводочных и табачных изделий;
– коррупцией, рэкетом, теневой экономикой и т. п.
К внешним источникам относится приток кредитов из-за рубежа.
Специфические черты первоначального накопления капитала в России:
1. Оно осуществлялось в индустриальной стране, поэтому его целью было не прове-

дение индустриализации, а глобальная реструктуризация экономики.
2. Наряду с накоплением денежного капитала происходило прямое присвоение объек-

тов государственной собственности.
3. Созданная финансовая система стала механизмом накопления денежного капитала.
4. Имел место высокий уровень криминализации процесса раздела и передела соб-

ственности.
5. Экспорт накопленного в стране денежного капитала за рубеж принял крупнейшие

масштабы.
К концу 90-х годов процесс первоначального накопления капитала в основном был

завершен: государственная собственность приватизирована, создан класс собственников
денежного капитала, который постепенно превращается в промышленный. На очередном
этапе необходимо задействовать механизмы, которые заставили бы промышленный капитал
эффективно функционировать в реальном секторе экономики.

 
5.4.2. Механизм рыночных преобразований

 

Период рыночной трансформации продолжителен. В нем выделяют три фазы.
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Первая фаза – критическая. Основной экономической задачей этой фазы является
борьба с инфляцией.

Вторая фаза – становление рынка. Это период, в течение которого происходит фор-
мирование институтов рыночной экономики: создание бирж, коммерческих банков, рынков
ценных бумаг и т. д.

Третья фаза – фаза структурного корректирования. Она предполагает использова-
ние рыночных сил для окончательного изменения характера производства, его структурных
преобразований и занятости и по времени может занять жизнь целого поколения.

В процессе трансформации экономики используется два основных типа развития:
скачкообразно-революционный и эволюционно-реформаторский.

Первый выступает в виде шокового типа, второй – в виде градуалистического. Третий
тип основан на комбинации первых двух типов и называется гетеродоксальный.

«Шоковая терапия» разработана в 70-е годы МВФ для проведения рыночных реформ
в развивающихся странах, а также в России и постсоциалистических странах.

В соответствии с этой концепцией доступ к кредитным ресурсам МВФ и иностранным
инвестициям увязывался с необходимостью выплаты этими странами огромных внешних
долгов западным странам.

«Шоковый» тип предполагал следующие меры:
– либерализацию экономики, т. е. ее освобождение от государственного регулирова-

ния;
– разгосударствление производства путем преобразований отношений собственности

и проведения ускоренной приватизации;
– обеспечение финансовой стабилизации;
– институциональные преобразования: в области норм права и формирования рыноч-

ной инфраструктуры;
– создание открытой экономики, т. е. обеспечение свободного выхода на внешние

рынки непосредственных производителей, сокращение тарифов и т. д.
Однако проведение всех этих мероприятий в России не дало ожидаемых результатов.
«Градуалистический», линейный тип рыночных преобразований предполагает

постепенный, последовательный переход от одного экономического состояния к другому.
Главным свойством этого пути является стабильность развития, недопущение спада объема
производства, устойчивый выпуск продукции, непрерывное поступление ресурсов и инве-
стиций, а также создание условий для социальной адаптации населения в процессе эконо-
мических преобразований. Этим путем проходят (и достаточно успешно) рыночные преоб-
разования в Китае.

«Гетеродоксальный» тип преобразований основан на быстрой финансовой стабили-
зации (она позаимствована из концепции шоковой терапии) и на идеи фиксированных цен
на важнейшие товары и услуги (градуалистическая концепция).

Таким образом, «гетеродоксальный» подход основан на сочетании двух предыдущих
подходов и предполагает:

– постепенную либерализацию хозяйственной деятельности;
– длительное сохранение регулирующей роли государства;
– сохранение за государством внешнеэкономического и валютного контроля;
– оказание государством помощи важнейшим отраслям с помощью субсидий и нало-

гового стимулирования.
Осуществление «гетеродоксального» типа не вызывает резкого всплекса инфляции,

падения темпов производства и громадной поляризации населения.
Логика «шоковой терапии», согласно которой проходят российские реформы, требует

последовательного проведения относящихся к ней мероприятий. Однако на этом пути име-
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ются механизмы противодействия. Их можно обозначить фразой экономические трудности
переходного периода:

1. Существование нерыночного сектора. Это совокупность убыточных, неэффектив-
ных предприятий, которые достались в наследство от советской системы. Официально в
России в настоящее время (начало XXI века) убыточные предприятия составляют 40 %. Суть
секрета их долгожительства в том, что нерыночный сектор выживает с помощью явных и
скрытых субсидий государства, неуплаты налогов и взаимозачетов.

2. Наличие теневой экономики. Ее существование – логическое продолжение нерыноч-
ного сектора, т. к. последний порождает неплатежи, бартер, взаимозачеты. Теневая эконо-
мика использует эти явления, распространяя их далеко за пределы нерыночного сектора для
получения нелегальных доходов. Второй средой, питающей теневую экономику, является
бюрократия. Теневая экономика в России охватывает 20–25 % производства ВВП.

3. Слабость банковской системы. Она объясняется объективными причинами: при
длительном отсутствии (в советское время) рыночной банковской инфраструктуры и рынка
капиталов государство находит выход в повышении налогов и вынуждено увеличивать госу-
дарственные расходы за счет госбюджета.

 
5.4.3. Роль институтов в рыночной трансформации

 

Под институтами современный институционализм понимает:
а) общие «правила игры» (как формальные, так и неформальные); б) инстанции и про-

цедуры, обеспечивающие соблюдение (в том числе – принудительное) этих правил.
С институциональной точки зрения системная трансформация – это совокупность

нескольких процессов по следующей схеме.
Исходный пункт – слом старого институционального каркаса. Сразу же возникает

защитная реакция общества – институциональный вакуум заполняется разнообразными
моделями неформальных связей хозяйственных субъектов, доминирует принцип: жить не
по закону, а «по понятию».

Главное содержание перемен – выработка и утверждение новых формальных «правил
игры», а также механизмов, обеспечивающих их соблюдение.

Финальная точка – «нормализация» институционального пространства, нахождение
нового устойчивого баланса между формальными и неформальными регуляторами.

Россия находится на том этапе, когда еще не сформировались ясные «правила игры»:
неформальные отношения и институты имеют большее значение, чем формальные. Во всех
звеньях хозяйственного механизма – на рынке капитала и труда, в отношениях между пред-
приятиями – неписаные правила и договоренности преобладают над требованиями закона.

Подобное положение дел неизбежно для переходного общества, в котором прежний
институциональный каркас уже сломан, а новый еще не выстроен. Это значит, что не
созданы те институты, которые никогда не существовали при социалистической системе:

– частная собственность;
– многочисленные правовые институты (кодексы, законы);
– институты, определяющие ответственность за собственность других лиц (нормы

бухгалтерского учета, банковское регулирование, регулирование рынка ценных бумаг);
– институты, структурирующие и делающие предсказуемым поведение партнеров по

рыночным отношениям (контрактное право) и др.
Причины в том, очевидно, что в России плохо отлажены дисциплинирующие меха-

низмы: инфорсмент (enforcement), т. е. принуждения к исполнению контракта (обяза-
тельств). Эти механизмы почти не удается заимствовать в готовом виде, поэтому приходится
создавать собственными силами.

Уместно поставить вопрос: в какой момент экономика перестает быть переходной?
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Ответ может быть либо чисто количественным (статистическим), либо теоретическим.
С количественной точки зрения рыночная трансформация завершается, когда объем

ВВП превысит дореформенный уровень.
Современная институциональная теория исходит из иного подхода. Переход заканчи-

вается, когда в общих чертах завершается формирование нового институционального фун-
дамента.

По определению Д. Норта, переходные общества – это общества, находящиеся в состо-
янии институционального неравновесия; отыскания новой равновесной точки в институци-
ональном пространстве означает завершение «транзита»9..

Выводы: В России сформировалась весьма специфическая институциональная модель,
которая может быть определена как «стационарно переходная». Ее отличительный признак
– доминирование неформальных отношений во всех звеньях хозяйственного механизма.
Завершение переходного процесса невозможно без кардинальных изменений в деятельно-
сти дисциплинирующих механизмов, призванных обеспечить выполнение законодательных
актов.

 
Глава 6

Функционирование рыночной экономики
 

В данной главе продолжается сущностный анализ категорий рыночной экономики:
– рассматривается сущность предпринимательства и его виды;
– анализируются условия функционирования фирмы;
– выясняются факторы, определяющие кругооборот, оборот капитала и его амортиза-

цию;
– подвергается анализу роль кредитно-банковской системы в рыночной экономике;
– исследуются доходы от факторов производства: прибыль, процент, земельная рента,

заработная плата.
 

6.1. Предпринимательство: экономическое
содержание, признаки, виды

 

Истоки предпринимательства уходят в глубь веков. Однако необходимым атрибутом
рынка оно стало в период развития капитализма.

А. Смит характеризовал предпринимателя как собственника, идущего на экономиче-
ский риск ради реализации коммерческой идеи и получения прибыли.

В российском законодательстве предпринимательство трактуется как инициативная
самостоятельная деятельность граждан и объединений, направленная на получение при-
были и осуществляемая на их риск и под их имущественную ответственность.

Не всякую хозяйственную деятельность можно считать предпринимательской, а лишь
ту, которая связана с риском, инициативой, предприимчивостью, самостоятельностью,
ответственностью, активным поиском. Все они вместе взятые являются признаками пред-
принимательства.

В предпринимательстве выделяют субъекты и объекты.
Субъектами предпринимательства могут быть частные лица, различного рода ассоци-

ации (акционерные общества, арендные коллективы, кооперативы) и государство.

9 Норт Д. Институты, институциональные изменения и функционирование экономики. – М.: Центр эволюционной
экономики, 1997.
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Объектами предпринимательства могут стать любые виды хозяйственной деятельно-
сти, коммерческое посредничество, торгово-закупочная, инновационная, консультационная
деятельность, операции с ценными бумагами.

В зависимости от содержания деятельности различают виды предпринимательства.
В производственном предпринимательстве осуществляется производство товаров,

услуг, информации, духовных ценностей. Функция производства в этом виде предпринима-
тельства – основная.

Коммерческое предпринимательство состоит в операциях и сделках по перепродаже
товаров и услуг и не связано с производством продукции. Прибыль предпринимателя обра-
зуется путем продажи товара по цене, превышающей цену приобретения. Если эти операции
производятся в рамках закона, то они не считаются спекулятивными.

Финансовое предпринимательство – разновидность коммерческого. Объектом
купли-продажи здесь являются деньги, валюта, ценные бумаги.

Посредническое предпринимательство проявляется в деятельности, соединяющей
заинтересованные во взаимной сделке стороны. За оказание подобных услуг предпринима-
тель получает доход.

Страховое предпринимательство — это особая форма финансового предпринима-
тельства, заключающаяся в том, что предприниматель получает страховой взнос, который
возвращается только при наступлении застрахованного случая. Оставшаяся часть взносов
образует предпринимательский доход.

Как видно, все виды предпринимательства направлены на получение дохода. Но для
этого необходимо научиться комбинировать ограниченные ресурсы.

Осуществление разных комбинаций ресурсов – необходимое звено деятельности пред-
принимателя.

Они, по мнению Шумпетера, охватывают пять направлений.
1. Изготовление нового блага или создание нового качества старого блага.
2. Внедрение нового метода производства.
3. Освоение нового рынка сбыта.
4. Получение нового источника сырья или полуфабриката.
5. Проведение необходимой реорганизации производства.
На каждом новом отрезке времени могут появляться новые комбинации.
Это качество предпринимательства заметил Ж.Б. Сэй, который дополнил формули-

ровку, данную А. Смитом, определив предпринимателя как экономического агента, комби-
нирующего факторы производства.

Предпринимательская деятельность не связана с какой-то одной формой собственно-
сти: частной, коллективной или общественной. Возможны ее разные варианты и сочета-
ния. Это значит, что для того, чтобы заниматься предпринимательством, вовсе не обяза-
тельно быть полным собственником применяемого капитала. Можно использовать заемный,
чужой капитал. Однако заемный капитал подлежит возврату с определенной долей прибыли.
Поэтому при его использовании степень экономического риска предпринимателя возрастает.

Риск, как отмечалось, – один из основных признаков предпринимательства.
Риск – это вероятность убытков или недополучения доходов по сравнению с вариан-

том, предусмотренным прогнозом и планом.
Различают несколько видов риска: производственный, коммерческий, финансовый,

кредитный и процентный.
Существует мнение, что допустимый уровень риска обратно пропорционален количе-

ству лиц, участвующих в этой деятельности.
Как правило, риск страхуется в учреждениях, занимающихся страховым предприни-

мательством.
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Риск можно измерить разными методами:
• статистическим, при котором изучают статистику потерь в прошлом и делают про-

гноз на будущее;
• экспертным, при котором изучается мнение специалистов и опытных бизнесменов;
• расчетно-аналитическим, базирующимся на математических приемах.
Предпринимательство невозможно без новаторства. В связи с этим выделяют две

модели предпринимательского поведения: классическую и инновационную.
Первая состоит в том, что бизнесмен стремится организовать свою деятельность с

расчетом на максимальную отдачу от имеющихся в его распоряжении ресурсов.
Вторая модель сориентирована не только на имеющиеся ресурсы, а на возможно-

сти привлечь и использовать внешние ресурсы. Привлекая собственные и внешние ресурсы,
предприниматель отдает предпочтение наиболее выгодным вариантам развития своего биз-
неса.

Предпринимательство существует в разных формах. В основе их классификации лежат
два признака: форма собственности и величина фирмы.

В зависимости от формы собственности предпринимательство делится на государ-
ственное и частное. Удельный вес этих двух секторов в национальной экономике подвижен:
при национализации границы государственного предпринимательства расширяются, прива-
тизация их сужает.

Государственное предпринимательство обычно более капиталоемко и стабильно, ибо
обладает финансовой и организационной опекой правительства.

В то же время частный сектор имеет перед государственным ряд преимуществ:
– он свободен в избрании наиболее прибыльной сферы деятельности;
– не регламентирован в объемах бизнеса;
– не ограничен твердой ценой.
По признаку размеров предпринимательства различают: малый бизнес, средний

бизнес, крупный бизнес.
В современной западной экономике малый бизнес образует самый крупный сектор

хозяйства, где находят себе работу более половины всех занятых. Наиболее типичными фор-
мами малого бизнеса стали система франчайзинга (от franchise – льготный) и венчурное (от
venture – рисковать) предпринимательство.

Франчайзинг – это система мелких частных фирм, которые заключают контракт на
право пользования фабричной маркой крупной фирмы и своей деятельности на определен-
ной территории и в определенной сфере. Они имеют льготы в виде скидок на цены, помощи
в доставке товаров, в приобретении оборудования, в кредитах и т. д. Мелкие фирмы ста-
новятся розничными продавцами продукции крупных компаний. Такие контракты оказыва-
ются взаимовыгодными: мелкие фирмы получают опеку, кредиты, торговую зону от круп-
ных корпораций, а последние экономят деньги не затрачивая их на реализацию собственной
продукции, и, кроме того, они получают регулярные платежи от своих подопечных.

Венчурная фирма – это коммерческая организация, занимающаяся разработкой науч-
ных исследований для их дальнейшего развития и завершения. Венчурные предприятия
делают бизнес на нововведениях. Они рискуют «прогореть», если новая продукция не
будет соответствовать требованиям рынка, потребностям покупателя и низким издержкам.
Поэтому венчурные фирмы стремятся быстрее завершить разработку одних и переходить
к работе над другими видами продукции. Родиной венчурного предпринимательства явля-
ются США, где оно возникло после Второй мировой войны. В настоящее время венчурные
фирмы начинают создаваться и функционировать и в России. Однако в целом малый бизнес
не получил в России широкого распространения.
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Средний бизнес играет менее заметную роль. Он непрочен, т. к. ему приходится кон-
курировать как с крупным, так и с мелким предпринимательством, в результате чего он либо
перерастает в крупный, либо перестает существовать вообще. Исключение составляют лишь
фирмы, которые являются своего рода монополистами в выпуске какой-либо специфической
продукции, имеющей своего постоянного потребителя (производство инвалидной техники,
ремонт городских часов и т. д.).

Крупный бизнес отличается большей прочностью, чем средний или малый. Его моно-
польное положение на рынке дает ему возможность производить дешевую и массовую про-
дукцию, рассчитанную на удовлетворение потребностей широкого потребителя.

В предпринимательстве выделяют три вида:
1) индивидуальное, или частное;
2) товарищество, или партнерство;
3) корпорация (акционерное общество).
Индивидуальным предпринимательством называют бизнес, владельцем которого

является один человек. Он несет неограниченную имущественную ответственность и у него
невелик капитал – в этом недостатки индивидуального предпринимательства.

Его преимущества: каждый собственник владеет всей прибылью, может сам произво-
дить любые изменения. Он платит только подоходный налог и освобожден от налога, уста-
новленного для корпораций. Это наиболее распространенная форма бизнеса, характерная
для мелких магазинов, предприятий сферы услуг, ферм, а также профессиональной деятель-
ности юристов, врачей и т. п.

Товариществом, или партнерством, называется бизнес, которым владеют два и более
человек. Партнерство тоже облагается только подоходным налогом. Достоинства парт-
нерства в том, что его легко организовать и привлечь дополнительные средства и новые
идеи. К числу недостатков относят ограниченность финансовых ресурсов при развиваю-
щемся деле, которое требует новых вложений капитала, неоднозначное понимание целей
деятельности фирмы ее участниками, сложности определения меры каждого в доходе
или убытке фирмы. В форме партнерства организуются брокерские конторы, аудиторские
фирмы, службы сферы услуг и т. п.

Корпорацией называется совокупность лиц, объединенных для совместной предпри-
нимательской деятельности. Право на собственность корпорации разделено на части по
акциям, поэтому владельцы корпораций называются держателями акций, а сама корпорация
– акционерным обществом. Доход корпорации облагается налогом с корпораций. Акционер-
ная форма предпринимательства стала в России самой популярной.

К числу преимуществ корпораций относятся:
• Неограниченные возможности привлечения денежного капитала через продажу

акций и облигаций.
• Привлечение профессиональных специалистов для выполнения управленческих

функций.
• Стабильность функционирования корпорации, ибо выбытие из общества кого-либо

из акционеров не влечет за собой закрытия фирмы.
К недостаткам корпоративной формы организации бизнеса относятся:
Двойное налогообложение той части дохода корпорации, которая выплачивается в виде

дивидендов держателям акций: первый раз – как часть прибыли корпорации, а второй раз
– как часть личного дохода владельца акции. Для владельцев малых корпораций тяжесть
двойного налогообложения особенно заметна. Поэтому в США закон допускает для таких
фирм получение статуса s-корпорации (small business corporation), при котором доход кор-
порации считается доходом ее владельцев и облагается только подоходным налогом.
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• Благоприятные возможности для экономических злоупотреблений. Возможен выпуск
и продажа акций, не имеющих никакой реальной стоимости.

• Разделение функций собственности и контроля. В корпорациях, акции которых рас-
пылены среди многочисленных владельцев, отрывается функция контроля от функции соб-
ственности. Владельцы акций заинтересованы в максимальных дивидендах, а менеджеры
стараются их уменьшить, чтобы пустить деньги в оборот.

Существуют и другие недостатки корпораций, но они окупаются преимуществами.
В каждой стране существует своя организационная структура бизнеса.
Формы предпринимательской деятельности в России определены Гражданским кодек-

сом Российской Федерации (1995 г.).
В соответствии с ним большинство предприятий имеет статус юридического лица.
Юридическим лицом признается организация, которая имеет в собственности

обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам этим имуществом, может от
своего имени приобретать имущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответ-
чиком в суде.

Юридическое лицо должно иметь самостоятельный баланс или смету и подлежит госу-
дарственной регистрации в органах юстиции. Юридическими лицами могут быть как ком-
мерческие, так и некоммерческие организации.

Коммерческие основной целью имеют извлечение прибыли. Некоммерческие не ставят
таких целей.

Коммерческие фирмы могут создаваться в форме хозяйственных товариществ, про-
изводственных кооперативов, государственных и муниципальных унитарных предприятий.

Хозяйственные товарищества, в свою очередь, существуют в формах: полного това-
рищества, товарищества на вере (коммандитного товарищества), общества с ограниченной
ответственностью, общества с дополнительной ответственностью, акционерного общества
(открытого и закрытого), дочерних и зависимых обществ.

Полным называется товарищество, участники которого (полные товарищи) занима-
ются предпринимательской деятельностью и несут ответственность принадлежащим им
имуществом. Прибыль и убытки полного товарищества распределяются между его участ-
никами пропорционально их долям в общем (складочном) капитале.

Товариществом на вере (коммандитным) называется товарищество, в котором наряду
с полными товарищами имеется один или несколько участников – вкладчиков (комманди-
стов), которые несут риск убытка только в пределах сумм внесенных ими вкладов и не при-
нимают участия в предпринимательской деятельности этого товарищества. Коммандитисты
получают часть прибыли товарищества, причитающуюся на их долю в общем капитале.

В обществе с ограниченной ответственностью его участники несут риск убытков
только в пределах стоимости внесенных ими вкладов.

В обществе с дополнительной ответственностью его участники несут ответствен-
ностью в одинаковом для всех кратном размере к стоимости их вкладов. При банкротстве
одного из участников его ответственностью распределяется между остальными пропорци-
онально их вкладам.

Акционерное общество – это общество, капитал которого разделен на определенное
число акций. Акционеры несут риск убытков только в пределах своих акций.

Открытое акционерное общество имеет право проводить открытую подписку и про-
дажу выпускаемых им акций.

Закрытым акционерным обществом называется такое АО, акции которого распреде-
ляются только среди его учредителей.

Дочерним хозяйственным обществом является такое общество, капитал которого не
преобладает в уставном капитале всего общества. Поэтому оно не имеет возможности опре-
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делять решения этого общества. Дочернее общество не отвечает по долгам основного обще-
ства.

Производственный кооператив – это добровольное объединение граждан для сов-
местной производственной или иной деятельности, основанной на их личном труде и объ-
единении их паевых взносов.

Унитарное предприятие – это коммерческая организация, не имеющая права соб-
ственности на закрепленное за ней собственником имущество. В форме унитарных пред-
приятий создаются только государственные и муниципальные предприятия.

Некоммерческие фирмы создаются в форме потребительских кооперативов, обще-
ственных или религиозных организаций, благотворительных фондов.

Потребительским кооперативом называется добровольное объединение граждан
на основе паевых взносов с целью удовлетворения материальных и иных потребностей.
Доходы потребительских кооперативов от предпринимательской деятельности распределя-
ются между его членами.

Общественными и религиозными организациями являются добровольные объеди-
нения граждан, объединившихся на основе общности их интересов для удовлетворения
духовных или иных нематериальных потребностей. Они являются некоммерческими, но
могут осуществлять предпринимательскую деятельность лишь для достижения целей, ради
которых они созданы (например, свечи, крестики, цепочки в церквах и т. п.).

Участники этих организаций не имеют права на имущество данных организаций.
Фондом называется некоммерческая организация, учрежденная на основе доброволь-

ных имущественных взносов, имеющая социальные, благотворительные, культурные, обра-
зовательные или иные цели. Фонд может заниматься предпринимательской деятельностью,
необходимой для достижения общественно полезных целей, ради которых он создан.

Коммерческие и некоммерческие организации могут объединяться в ассоциации и
союзы.

 
6.2. Фирма в системе рыночных отношений

 
 

6.2.1. Теории фирмы
 

Фирма – это организация, владеющая одним или несколькими предприятиями и
использующая ресурсы для производства товара или услуги с целью получения прибыли.

Уместно поставить вопрос, какая причина заставляет индивидуальных предпринима-
телей объединяться в фирму? Ведь известно, что рынок обеспечивает свободу, а фирма ее
ограничивает.

Дело в том, что для успешного функционирования на рынке предприниматель должен
иметь о нем достоверную и обстоятельную информацию, которая требует больших издер-
жек, называемых трансакционными (лат. transactio – сделка).

Термин «трансакционные издержки» впервые применен лауреатом Нобелевской пре-
мии Р. Коузом в статье «Природа фирмы», которая положила начало новой институциональ-
ной теории. Эти издержки связаны не с производством как таковым, а с сопутствующими
ему затратами: поиском информации о ценах, ведения переговоров, разработки системы
стандартов и контроля над ней, содержания юридической системы, некорректного поведе-
ния партнеров и т. д.

Способом снизить эти затраты является организация фирмы, в которой трансакции
оказываются дешевле. Считается, что фирмы возникают в ответ на дороговизну рыночной
координации.
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В западной экономической литературе существует целый ряд теорий фирмы, в каждой
из которых по-разному определяются ее цели и средства их достижения.

Традиционная теория объясняет поведение фирмы стремлением к максимизации при-
были.

Менеджеральная теория фирмы доказывает, что цель фирмы – максимизация объема
продаж и только потом – дохода. Основную роль в этом процессе играют не собственники,
а управленцы, менеджеры, которые заинтересованы в росте торговой выручки, т. к. от нее
зависит их жалованье и другие выплаты и льготы.

Теория максимизации роста основана на идее о том, что растущая фирма предпочти-
тельнее, нежели просто крупная фирма. В ее росте заинтересованы и собственники, и мене-
джеры, и акционеры.

Существует два пути роста: внутренний, за счет концентрации производства и капи-
тала, и внешний, который основан на централизации производства и капитала в результате
слияний и поглощений.

Внутренние источники роста:
а) нераспределенная прибыль, возвращающаяся в производство;
б) выпуск акций;
в) заемные средства, взятые у банка.
Внешние источники роста:
а) слияние, т. е. объединение двух и более компаний;
б) поглощение одной фирмой другой через скупку контрольного пакета акций.
Слияния и поглощения осуществляются путем горизонтальной, вертикальной инте-

грации и диверсификации.
Горизонтальная интеграция сопровождается приобретением одной фирмой других,

занимающихся одним и тем же бизнесом.
Разновидностью горизонтальной интеграции является диверсификация (англ.

diversification – разнообразие), означающая объединение фирм, чьи технологические про-
цессы никак не связаны (например, производство химических волокон и самолетов).

Вертикальная интеграция означает объединение фирм, занятых на целом ряде этапов
производственного процесса снизу доверху (например, от добычи нефти до торговли неф-
тепродуктами).

Теории множественности целей главный упор делают на характере поведения выс-
шего руководства фирмы. Поведение должно быть таким, чтобы учесть интересы всех заин-
тересованных лиц: рабочих, менеджеров, акционеров и руководителей. Эта теория наиболь-
шее распространение получила в Японии.

В любой теории необходимым звеном является определение стратегии фирмы.
Стратегия – это выбор фирмой основных долгосрочных целей и задач, утверждение

курса ее действий и распределение ресурсов, необходимых для достижения этих целей.
Различают два типа стратегии: оборонительную и наступательную.
Оборонительная стратегия состоит в выжидательном поведении фирмы, когда она

следит за рынком и своими конкурентами, ждет появления нового продукта и концентрирует
свои усилия на производстве его прототипа.

Наступательная стратегия предусматривает активное обновление производства за
счет инноваций, нововведений, освоения и заполнения рыночной ниши.

Основной формой управления фирмой является менеджмент (англ. management –
управление).

Менеджмент – это система принятия и реализации решений, направленных на дости-
жение оптимального варианта использования всех имеющихся ресурсов.
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Одной из функций менеджмента считается планирование, предполагающее составле-
ние бизнес-плана.

Бизнес-план – это комплексный план развития фирмы, который является отчетным
документом и главным обоснованием инвестиций.

Бизнес-план разрабатывается на 3–5 лет и содержит следующие разделы:
а) анализ рынка и маркетинговая стратегия;
б) продуктовая стратегия и производственная стратегия;
в) развитие системы управления фирмой и собственностью;
г) финансовая (экономическая) стратегия.
Развитые фирмы больше заботятся о продуктовой и производственной стратегии.

Начинающие фирмы больше внимания уделяют финансовой.
Неудачная стратегия фирмы может привести ее к банкротству.
Банкротство (итал. Banko – банк, rotto – сломать) – это признанная судом или арбит-

ражем абсолютная неплатежеспособность должника и неспособность его в связи с этим осу-
ществлять экономическую деятельность с целью погашения долгов.

Выходом из данной ситуации является распродажа имущества должника либо гласно
на торгах, либо выкуп имущества и погашение долгов работниками данной фирмы. С этой
целью по решению суда организуется ликвидационная комиссия. В России был издан в
1993 г. Указ Президента, а в 1994 г. Постановление о банкротстве. Закон преследует две
задачи: или ликвидировать фирму, или помочь ей выжить. Для этого используется практика
«санации».

Санация (лат. Sanatio – лечение, оздоровление) – это система мероприятий, осуществ-
ляемая по улучшению финансового положения фирмы с целью предотвращения ее банкрот-
ства или повышения конкурентоспособности.

Санация может проводиться либо самим предприятием, либо другими, более силь-
ными в финансовом отношении компаниями или банком.

Для начала деятельности фирма должна иметь стартовый капитал.
Стартовый капитал – это первоначально вложенный капитал плюс текущие затраты

на начальное ведение производства.
Источниками покрытия этих затрат могут быть как собственные средства, так и заем-

ные.
Собственные (внутренние) средства – это:
1) сбережения, образовавшиеся за счет прибыли;
2) деньги, предназначенные для амортизации;
3) капитал, поступающий от продажи акций и облигаций. Они составляют 60–70 %

всех финансов предприятия.
Заемные (внешние) средства – это банковский и коммерческий кредит. На их долю

приходится 30–40 % всех финансов.
Кредиты подразделяются на долгосрочные и краткосрочные. Последние возвращаются

в течение одного года, первые – за более длительный срок. Но в обоих случаях размер кре-
дита возвращается с процентом.

Краткосрочные займы используются для покрытия ежедневных затрат по выплате
заработной платы, покупке сырья и т. п.

Долгосрочные займы в основном применяются при долгосрочных покупках: оборудо-
вания, зданий и т. п.

Краткосрочные займы имеют формы:
• коммерческого кредита, который одна фирма предоставляет другой;
• займов у финансовых институтов: банков или финансовых компаний;
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• займов у инвесторов (в основном – у населения) через продажу им акций и облигаций,
которые являются своего рода долговыми расписками фирмы, обязующейся вернуть деньги
с определенным процентом.

 
6.2.2. Основной и оборотный капитал. Амортизация

 

Всякая фирма заинтересована в том, чтобы ее капитал находился в движении и непре-
рывно воспроизводился.

Индивидуальное воспроизводство – это непрерывно повторяющийся процесс про-
изводительного соединения факторов производства с целью создания товаров и получения
дохода.

Исходным моментом воспроизводства является кругооборот капитала.
Кругооборот капитала – это движение стоимости факторов производства через

сферы производства и обращения, в результате чего она проходит три стадии и последова-
тельно принимает производительную, денежную и товарную формы.

Стадии производственного цикла:

где D – первоначальный капитал (авансированные деньги);
Т – товар;
РС – рабочая сила;
СП – средства производства;
П – процесс производства товаров и услуг;
Т’ – произведенный продукт;
D’ – возросший первоначально авансированный капитал.

Каждая из трех стадий выполняет определенную функцию:
• на первой формируются условия производства;
• на второй осуществляется производство товаров и услуг;
• на третьей происходит реализация товаров и услуг и получение прибыли.
Кругооборот, рассматриваемый как непрерывно возобновляемый процесс, называется

оборотом.
Между кругооборотом и оборотом существует различие: в течение одного кругообо-

рота (скажем, производства партии обуви) фирме возвращается лишь часть первоначально
авансированной стоимости; в течение одного оборота фирме возвращается вся первона-
чально авансированная стоимость. Для этого может понадобиться несколько кругооборотов.

Оборот измеряется временем и скоростью.
Время оборота – это период, в течение которого ресурсы, пройдя сферы производства

и обращения, возвращаются к исходной (денежной) форме.
Время оборота распадается на время производства и время обращения.
Скорость оборота измеряется числом оборотов ресурсов, совершаемых в течение года.
Число оборотов определяется по формуле:
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где n – число оборотов в год;
O – принятая единица времени (1 год);
t – время оборота данных ресурсов.

Оборот совершает производственный капитал.
Производственный капитал – это выраженные в стоимостной форме факторы про-

изводства, функционирующие в замкнутом воспроизводственном цикле.
В соответствии со способом переноса стоимости используемого производственного

капитала на стоимость созданного товара различные по натурально-вещественной форме
его элементы делятся на две группы – основной капитал и оборотный капитал.

К основному капиталу относятся здания, оборудования и т. п. Они многократно исполь-
зуются в производственных циклах и переносят стоимость по частям.

К оборотному капиталу относятся сырье, материалы, рабочая сила. Они используются
полностью и переносят стоимость в течение одного производственного цикла.

Процесс переноса стоимости основного капитала в течение срока его службы на сто-
имость произведенного товара и аккумулирование ее в амортизационном фонде называется
амортизацией.

Амортизационный фонд предназначен для восстановления элементов основного капи-
тала, выбывшего из производственного процесса в силу физического и морального износа.

Физический износ основного капитала – это потеря им потребительной стоимости.
Моральный износ – это потеря стоимости по двум причинам:
1) создание аналогичных, но более дешевых средств труда;
2) выпуск более производительных средств труда при той же цене.
Учет физического и морального износа имеет большое значение для установления

норм амортизации.
Норма амортизации – это отношение годовой суммы амортизационных отчислений к

среднегодовой стоимости основного производственного капитала, выраженное в процентах.
Она показывает, за сколько лет стоимость основного капитала должна быть возмещена.

В условиях НТП сроки службы оборудования сокращаются, поэтому появляется проблема
ускоренной амортизации.

Обобщающим показателем использования основных фондов (капитала) является фон-
доотдача (ФО).

где ФО – фондоотдача,
П – выпуск продукции,
Фосн. – стоимость основных производственных фондов (капитала).
Использование оборотных фондов (капитала) выражается в материалоемкости (МЕ):
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где Фоб. – оборотные фонды,
П – стоимость выпущенной продукции.
Кроме основного и оборотного капитала (фондов), функционирующих в сфере произ-

водства, фирмы имеют фонды обращения, предназначенные для реализации.
Денежные средства, вложенные в оборотные фонды обращения, образуют оборотные

средства.
Эффективность использования оборотных средств определяется коэффициентом обо-

рачиваемости, который измеряется отношением стоимости реализованной за год продук-
ции к среднему остатку оборотных средств.

 
6.3. Роль кредитно-банковской системы

в функционировании экономики
 
 

6.3.1. Сущность, функции и формы кредита
 

Логика производства такова, что деньги постоянно должны находиться в обороте. При
этом у одних фирм в какой-то момент денежные средства временно высвобождаются, а в это
же время другие фирмы испытывают потребность в деньгах, которых не имеют.

Это противоречие разрешается с помощью кредита. Основу кредита составляет осо-
бый тип сделки, называемый ссудой.

В широком смысле кредит (лат. creditum – ссуда, долг) – это сделка между экономи-
ческими партнерами, принимающая форму ссуды, т. е. предоставления имущества или денег
другому лицу (физическому или юридическому) на условиях отсрочки возврата и с уплатой
процента.

Следует обратить внимание на то, что широкое понимание кредита предполагает не
только денежную, но и имущественную ссуду.

Кредит возник в период упадка первобытной общины. Первоначально он предостав-
лялся в натуральной форме (зерно, скот и т. д.), а по мере развития обмена – в денежной.

Долгое время кредит выступал в форме ростовщического, процент которого был очень
велик.

Нарождавшаяся торгово-промышленная буржуазия вела борьбу против ростовщиче-
ства и высокого процента, который поглощал значительную часть ее прибылей.

Капитализм победил ростовщичество, когда создал свою систему кредита.
Кредит в узком смысле слова – это движение ссудного капитала, осуществляемое на

началах срочности, возвратности и платности.
Узкое понимание кредита предполагает только денежную ссуду. Плата за ссуду явля-

ется ценой ссуды и имеет форму процента.
Источниками кредита являются внутренние средства фирмы, высвобождаемые в про-

цессе кругооборота.
Рассмотрим их.
В процессе кругооборота основного капитала происходит постепенное накопление

его стоимости в амортизационный фонд. До приобретения новых средств производства он
может быть предоставлен в кредит.

Часть оборотного капитала высвобождается в денежной форме в связи с несовпаде-
нием времени продажи изготовленной продукции и покупкой нового сырья. Она тоже может
быть использована в качестве ссуды.

Временно свободным денежным капиталом могут стать деньги, предназначенные для
выплаты заработной платы, пока срок выплаты не наступил.
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Для расширения производства, т. е. капитализации прибыли, нужно накопить ее в
достаточном количестве, а до этого она может быть отдана в ссуду.

Кредит выполняет две важные функции.
При помощи кредита происходит перераспределение денежных средств между фир-

мами, районами и отраслями. Реализация этой функции позволяет продуктивно использо-
вать временно свободные денежные средства.

Кредит дает возможность заменить в обращении действительные деньги кредитными
деньгами (банкнотами) и кредитными операциями (безналичными расчетами) и этим сокра-
тить издержки обращения.

В зависимости от способа кредитования, а также пространственно-временных харак-
теристик процесса кредитования кредит классифицируют по разнообразным формам.

По способу кредитования различают натуральный и денежный кредит.
При натуральном кредите объектами кредита могут быть инвестиционные товары,

потребительские товары, сырье, ресурсы, предметы производственного потребления.
Объектами денежного кредита выступают денежные покупательные средства, денеж-

ный капитал, акции, векселя, облигации и другие долговые обязательства.
По сроку кредитования различают:
• краткосрочный кредит, при котором ссуда выдается на срок до 1 года;
• среднесрочный со сроком от двух до пяти лет;
• долгосрочный – от шести до десяти лет;
• долгосрочный специальный – от двадцати до сорока лет.
По характеру кредитного пространства кредит может быть межгосударственным, госу-

дарственным, банковским, коммерческим, потребительским, ипотечным.
Межгосударственный (международный) кредит – это движение ссудного капитала в

сфере международных экономических отношений. Он имеет либо товарную, либо денеж-
ную (валютную) форму. Кредиторами и заемщиками могут быть правительства, банки, част-
ные фирмы.

Государственный кредит предполагает ссуду, которую предоставляет государство
населению и частному бизнесу. Источником средств государственного кредита являются
облигации госзаймов.

Банковский кредит предоставляют кредитно-финансовые учреждения (банки, фонды
и т. д.) любым хозяйствующим субъектам (фирмам, частным предпринимателям и т. д.) в
виде денежных ссуд. Это – кредит ссудного капитала, его объект – деньги.

Коммерческий кредит – это кредит, предоставляемый одними хозяйствующими субъ-
ектами (фирмами, организациями и т. д.) другим в виде продажи товаров с отсрочкой пла-
тежа. Это – кредит товарами. Его объект – товарный капитал. Он ускоряет процесс товарного
обращения, сокращает денежную массу, необходимую для обращения.

Потребительский кредит – это кредит, который предоставляется частным лицам на
определенный срок (от года до трех лет) под определенный, чаще всего – высокий процент
(до 30 %). Этот кредит выступает или в форме продажи товаров с отсрочкой платежа через
розничные магазины, или в форме предоставления банковской ссуды.

Ипотечный кредит предоставляется в форме ипотеки, т. е. денежной ссуды, выдавае-
мой банками частным лицам под залог недвижимости, главным образом, земли, построек,
сооружений. Источником для этого кредита служат ипотечные облигации, выпускаемые бан-
ками и предприятиями.

Субъектами кредитных отношений выступают и государства, и предприятия, и домаш-
ние хозяйства, и банки, и страховые компании, и различные фонды, и церковь и т. д. Между
ними складываются кредитные отношения. Они могут быть эффективными лишь на основе
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материальной заинтересованности всех участников кредита, которая предполагает высокие
проценты и по ссуде, и по депозитам.

 
6.3.2. Сущность кредитно-банковской системы

 

Каждая страна имеет свою кредитно-банковскую систему.
Кредитно-банковская система – это комплекс валютно-финансовых учреждений,

призванных регулировать экономику посредством изменения количества находящихся в
обращении денег.

Современная кредитно-банковская система состоит из трех звеньев: Центральный
банк, коммерческие банки, специализированные кредитно-финансовые институты.

На каждом из трех уровней выполняются соответствующие ФУНКЦИИ.
Денежно-хозяйственные функции (работа с деньгами вкладчиков, сделки по хране-

нию, предоставление кредита, предоставление информации, консультирование и др.) осу-
ществляются кредитными институтами (банками).

Регулирующие функции (установление учетной ставки, установление резервов и т. п.)
осуществляются Центральным банком и ведомствами по надзору.

Регламентирующие функции (контроль за частными банками и т. п.) осуществляются
Центральным банком и Министерством финансов.

Первый уровень кредитно-банковской системы представлен Центральным банком
(ЦБ).

В его функции входит: эмиссия (выпуск) банкнот; хранение государственных золото-
валютных резервов; хранение резервного фонда других кредитных учреждений, главным
образом коммерческих банков; денежно-кредитное регулирование экономики; кредитование
коммерческих банков и осуществление кассового обслуживания государственных учрежде-
ний; проведение расчетов и переводных операций; контроль за деятельностью кредитных
учреждений.

Конечной целью всех этих функций является проведение денежной политики.
Денежная политика – это политика управления уровнем процента, величиной денеж-

ной массы и кредитов.
Управление уровнем процента осуществляется определением уровня учетной ставки

процента и другими действиями ЦБ.
Учетная ставка процента – это норма процента, по которой ЦБ предоставляет крат-

косрочные кредиты коммерческим банкам.
Коммерческие банки для осуществления своей деятельности берут кредит у ЦБ под

определенный процент, т. е. учетную ставку (скажем, 30 %). Банки предоставляют получен-
ные средства своим клиентам под процент, который выше учетного (скажем, 40 %). Если ЦБ
повысит учетную ставку процента, то коммерческие банки поднимут ставку процента своим
клиентам. Если ЦБ снизит учетную ставку, то же самое сделают коммерческие банки. Таким
образом, ЦБ воздействует на экономику, проводя политику «дешевых» или «дорогих» денег,
чтобы стимулировать или охладить деловую активность.

Управление величиной денежной массы осуществляется посредством определения
нормы обязательных резервов. В соответствии с законом коммерческие банки часть своих
средств обязаны хранить в виде резерва в ЦБ. Размер этого резерва устанавливает ЦБ. При
уменьшении его величины у коммерческих банков увеличивается возможность размещать
деньги среди своих клиентов, и денежная масса в стране растет. С увеличением резерва пред-
ложение денег уменьшается, цена на них, т. е. уровень процента, растет, деньги становятся
«дорогими». Политика резервов, проводимая ЦБ, является наиболее жестким инструментом
денежно-кредитного регулирования. Она применяется как средство для быстрого сжатия
или расширения кредитной массы в стране.
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Управление кредитами осуществляется методом «операции на открытом рынке»,
когда ЦБ проводит куплю-продажу ценных бумаг. Если ЦБ продает ценные бумаги, то он
получает взамен денежные средства, количество денег в обращении падает, процент растет
и деньги опять становятся «дорогими». Если же ЦБ покупает ценные бумаги, то это при-
водит к падению нормы процента и «подешевлению» денег. Этот метод применяется для
проведения либо экспансивной (покупка), либо рестрикционной (продажа) политики ЦБ в
отношении денежной массы.

Второй уровень кредитно-банковской системы представлен коммерческими банками,
которые непосредственно работают с клиентами: физическими или юридическими лицами.

Среди услуг коммерческих банков, важных для макроанализа, выделяют следующие
виды:

Прямое кредитование, т. е. выдача ссуды на условиях возвратности, платности, сроч-
ности.

Банковские инвестиции, т. е. приобретение банком акций и облигаций.
Лизинг, т. е. опосредствованная банком аренда различных видов имущества и обору-

дования.
Факторинг, т. е. инкассирование дебиторской задолженности клиента с выплатой

суммы счетов немедленно или по мере погашения задолженности.
Трастовые операции, т. е. операции по управлению капиталом клиентов.
Третий уровень кредитно-банковской системы представлен специализированными

кредитно-финансовыми институтами: пенсионными фондами, страховыми компаниями,
инвестиционными и ипотечными банками, ссудно-сберегательными ассоциациями и т. д.
Они сосредотачивают у себя громадные денежные ресурсы и поэтому оказывают большое
воздействие на денежную политику.

Для нормального функционирования экономики важно, чтобы банковская система
была стабильна.

К причинам, вызывающим нарушения в функционировании банковской системы,
относятся:

• нестабильность курса национальной валюты;
• неудачная денежно-кредитная политика ЦБ;
• неразумная фискальная (налоговая) политика;
• отсутствие системы страхования депозитов.
К мерам по стабилизации кредитно-банковской системы относятся:
• совершенствование банковского законодательства;
• приведение в соответствие уровня минимальных банковских резервов и уровня учет-

ной ставки;
• развитие новых форм кредитно-банковских услуг и регулирование емкости кредит-

ного рынка.
 

6.4. Финансовая система. Государственный
бюджет. Государственный долг

 

Финансы – это сложившаяся в обществе система экономических отношений по фор-
мированию, распределению и использованию фондов денежных средств.

Совокупность отношений по поводу использования фондов денежных средств через
соответствующие учреждения составляет финансовую систему. Политика, проводимая
финансовой системой, называется финансовой политикой.

Финансы выполняют ряд функций:
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• аккумулирующая состоит в концентрации средств и создании материальной базы
существования государства;

• регулирующая – в стимулировании деятельности хозяйственных субъектов;
• распределительная – в формировании денежных средств и их использовании через

бюджет, соцстрах и т. д.;
• контрольная – в обеспечении правильности взимания налогов и их использования

по назначению.
Субъектами (носителями) финансовых отношений являются: государство, фирмы, раз-

личные объединения, организации и отдельные граждане. Отношения, возникающие между
ними по поводу использования денежных фондов, сводятся к следующим группам.

1. Между государством и предприятиями. Они охватывают систему платежей в гос-
бюджет и различные фонды государственных организаций. На их основе формируется цен-
трализованный доход государства.

2. Между фирмами. Они складываются на основе договоров, в которых содержатся
взаимные платежные обязательства.

3. Между фирмами и банками по поводу получения и использования кредита.
4. Между фирмой в целом и ее структурными подразделениями.
5. Между государством и общественными организациями.
6. Между государством и населением по поводу получения населением различного

рода трансфертных выплат: пенсий, пособий, стипендий и т. д. К ним относятся также
выпуск займов, организация лотерей и т. п.

В финансах различают три составные части:
1. Финансы населения.
2. Финансы объединений, фирм и межотраслевых комплексов, т. е. децентрализован-

ные финансы.
3. Общегосударственные, т. е. централизованные финансы.
Финансы населения состоят из доходной части, образованной первичными доходами

семей, и из расходной части, которая представлена всеми расходами и сбережениями насе-
ления.

Децентрализованные финансы (финансы хозяйственных субъектов) находятся в рас-
поряжении фирм, объединений и организаций.

Централизованные (государственные) финансы – это главная часть всей финансовой
системы. Они включают в себя государственное социальное страхование, государственное
имущественное и личное страхование, государственный кредит, государственный бюджет.

Государственный бюджет является ведущим звеном государственных финансов. С его
помощью осуществляется распределение и перераспределение ВНП между территориями
и отраслями.

Бюджет – это смета (баланс) доходов и расходов.
Доходные статьи бюджета: налог на прибыль предприятий, налог с продаж, мест-

ные налоги, доходы от внешнеэкономической деятельности, рентные платежи, неналоговые
доходы, подоходный налог, средства ссудного фонда и др.

Расходные статьи бюджета: финансирование экономики, социально-культурные про-
граммы, НИОК и НТ программы, оборона, управление, целевые программы, кредиты и
помощь другим государствам.

В организации финансовой системы существуют два принципа.
Первый называется демократическим централизмом и присущ администра-

тивно-командной системе (в прошлом – СССР и странам Восточной Европы). Он обязы-
вал нижестоящие финансовые учреждения выполнять директивные указания центральных
финансовых органов.
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Второй принцип называется фискальным федерализмом. Он утвердился в странах
с развитой рыночной экономикой и предполагает, что местные бюджеты не входят своими
доходами и расходами в государственный бюджет. Местные органы власти из своего бюд-
жета финансируют охрану общественного порядка, школы, больницы и т. д.

Различают 3 состояния госбюджета:
– Нормальное, если расходная часть госбюджета равна доходной;
– Дефицитное, когда расходы превышают доходы;
– Профицитное, если доходы превышают расходы.
Причины дефицита госбюджета:
1. Падение доходов в условиях кризисного состояния экономики и уменьшения при-

роста национального дохода.
2. Уменьшение акцизных налогов, поступающих в госбюджет.
3. Увеличение бюджетных расходов.
4. Непоследовательная финансово-экономическая политика. Меры по снижению бюд-

жетного дефицита:
1. Конверсия.
2. Переход от финансирования к кредитованию.
3. Постепенная ликвидация дотаций убыточным предприятиям.
4. Снижение расходов на управление государством.
5. Изменение системы налогообложения.
6. Повышение роли местных бюджетов.
Существует три традиционных способа покрытия дефицита бюджета:
1) выпуск госзаймов;
2) ужесточение налогообложения;
3) производство денег, или «сеньораж», т. е. печатание денег. Однако в настоящее время

«сеньораж» не является простым печатанием денег, так как это вызывает инфляцию. Совре-
менный «сеньораж» выражается в создании резервов коммерческих банков, которые кон-
центрируются в ЦБ и могут быть использованы для покрытия дефицита бюджета. Однако
политика ЦБ, направленная на рост величины резервов денежных средств, поступающих к
нему из коммерческих банков, вызывает недовольство последних, ослабляет их финансовое
положение и усиливает противоречия внутри финансовой системы страны.

В экономической теории имеется несколько подходов к решению проблемы бюджет-
ного дефицита.

Первая концепция: бюджет должен балансироваться ежегодно. Но такая политика
связывает государству руки при решении антициклической перспективной задачи. Напри-
мер, экономика испытывает длительную безработицу, значит, доходы населения упали, и
налоговые поступления в бюджет сократились. Стремясь сбалансировать бюджет, прави-
тельство может либо повысить ставки налогов, либо сократить государственные расходы,
либо использовать сочетание этих двух мер. Однако следствием этих мер будет не уве-
личение, а сокращение совокупного спроса. Другой пример: в стране инфляция. Образу-
ются повышенные денежные доходы и рост налоговых поступлений. Чтобы ликвидировать
бюджетные излишки, правительство должно либо снизить ставки налогов, либо увеличить
правительственные расходы, либо использовать сочетание обоих подходов. Все это усилит
инфляцию.

Вывод: ежегодно балансируемый бюджет является не антициклическим, а процикли-
ческим.

Вторая концепция: бюджет должен балансироваться не ежегодно, а в ходе экономи-
ческого цикла. Например, в стране наблюдается экономический спад. Чтобы ему противо-
стоять, правительство снижает налоги и увеличивает расходы, т. е. сознательно вызывает
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дефицит. Затем наступает подъем, тогда правительство повышает налоги и снижает расходы.
Возникшее положительное сальдо бюджета покроет государственный долг, появившийся в
период спада.

Вывод: бюджет сбалансируется не за 1 год, а в период цикла.
Третья концепция: целью государственных финансов является обеспечение сбаланси-

рованности не бюджета, а экономики. Главное для правительства – поддерживать макро-
экономическую стабильность. Для достижения этой цели можно вводить любой дефицит.

Каждая из этих концепций имеет сильные и слабые стороны. Финансовая политика в
нашей стране ориентируется на первую концепцию.

Нарастание бюджетного дефицита приводит к появлению и росту государственного
долга.

Государственный долг – это сумма накопленных за определенный период времени
бюджетных дефицитов за вычетом имевшихся в это же время положительных сальдо бюд-
жета.

Государственный долг может быть внешним и внутренним.
Внешний государственный долг – это долг иностранным государствам, организа-

циям и лицам. Он имеет негативное значение, так как страна отдает за рубеж свои ценные
бумаги и перекладывает груз долга на последующие поколения.

Внутренний долг – это задолженность правительства данной страны ее гражданам. В
случаях, когда государство прекращает платежи по своим долгам, наступает дефолт. Дефолт
– это банкротство государства-должника. Примером дефолта в новейшей российской исто-
рии является прекращение оплаты государством своих обязательств по ГКО в августе 1998 г.

Наличие государственного долга имеет реальные негативные последствия.
1. Погашение внутреннего долга путем выплаты процентов населению увеличивает

неравенство в доходах разных социальных групп, поскольку значительная часть государ-
ственных обязательств сконцентрирована у наиболее состоятельной части населения. Сле-
довательно, те, кто обладает государственными ценными бумагами, при их погашении ста-
нут еще богаче.
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